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EDITORIAL

|

ROXANA RIBERA RIVERO
DIRECTORA

Donde producir es también resistir y
proyectar futuro

y proyectar futuro, la realizacién de Agropecruz

se consolida como una sefial clara del dinamismo
y la fortaleza del sector agropecuario crucefio. Mas que
una feria, es un espacio donde se exhibe el resultado de
afios de trabajo, innovacién y compromiso con la tie-
rra; un punto de encuentro que permite dimensionar
el aporte real del agro al desarrollo econémico del pafis.

E n un contexto donde producir es también resistir

Cada espacio, cada ejemplar y cada producto expues-
to cuenta una historia de esfuerzo, de inversién y de
conocimiento aplicado. Santa Cruz vuelve a mostrar, a
través de esta vitrina, que el campo no sélo produce,
sino que evoluciona, incorpora tecnologia y responde
a las demandas de mercados cada vez més exigentes.

Pero hay un valor que trasciende lo productivo y lo co-
mercial. Los alimentos que nacen de este sector no son
Unicamente cifras en una balanza de exportacién: son

parte esencial de la vida cotidiana. Estan en la mesa de
las familias de la regién, de Bolivia y también de mu-
chas partes del mundo. En cada grano, en cada corte, en
cada derivado, hay una cadena de trabajo que conecta
el esfuerzo del productor con la nutricién de millones
de personas.

Agropecruz, en ese sentido, refuerza la economia y re-
afirma el rol estratégico del agro como pilar de la segu-
ridad alimentaria y como motor de desarrollo. Es una
muestra tangible de que, cuando el campo avanza, el
pais también lo hace. Desde Agropecuaria en Accion,
celebramos este tipo de iniciativas que visibilizan, im-
pulsan y proyectan al sector. Porque mirar al agro es,
también, mirar al futuro.
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Es reconocido como uno de los
criadores de ganado brahmdn
mads exitosos de Bolivia. Su
Cabaria Don Rodrigo, en
Santa Cruz, sobresale por la
excelencia y el alto nivel

genético de sus ejemplares.

odrigo Nogales del Rio pertene-
Rce ala cuarta generaciéon de una

familia de ganaderos. En esta
ediciéon de la revista Agropecuaria en
Accidn, recorre su historia de vida,
marcada por el arraigo familiar, la pa-
sién por el campo y una apuesta firme
por la innovacién genética.

Naci6 en 1972, en Buenos Aires (Argen-
tina), de padre beniano (Antonio Na-
hir Nogales Asbtin) y madre uruguaya
(Graziella del Rio de Nogales). Su abue-
lo fue don Hernan Nogales Duran y
sus tios son Hernan (“Manchi”) y José
Nogales Asbun (“Negro”).

Estudié en Argentina hasta sus ocho
afios, cuando se vino a vivir a Trinidad,
pero por la inestabilidad social y po-
litica provocada por la UDP, apenas
pasaba clases; asi que con su familia
se trasladd a Santa Cruz de la Sierra e
ingres¢ al colegio Americano (SCCS).
Salié bachiller en 1992 y empez6 a estu-

diar en la West Texas A&M University,
pero se gradud como zootecnista de la
Texas Tech, en 1997.

De vuelta al Beni, se puso a trabajar
con sus padres. En esa misma época,
en 1999, ellos conformaron una socie-
dad familiar y las propiedades de los
abuelos se distribuyeron entre todos
los hermanos. Fue cuando Nogales
compré dos estancias que ahora son
una sola en la zona del rio Yata.

Justo también en ese afio, se casé con
Ana Cristina Paz, con la idea de que-
darse a vivir en Trinidad, pero las co-
sas no se dieron como estaban planifi-
cadas y terminé fijando su residencia
en Santa Cruz de la Sierra.

Actualmente, contintia manejando su
estancia en el Beni y otra ubicada a 100
kilbmetros de la capital crucefia, en
ambas cria ganado brahman y btifalos.



Valentia y legado

Rodrigo Nogales resalta la valentia de
su madre, Graziella del Rio de Noga-
les, que decidié venir a Bolivia en una
época dificil, cuando no habia automé-
viles y el Unico medio de transporte
disponible eran los aviones cargueros.
Desde la estancia, ella viajaba hasta La
Paz transportando carne, para luego
continuar su ruta hacia Argentina.

“Si, uno iba en esos aviones como si
fuera un paquete de carne, con todos
los peligros que eso implicaba. Esos
aviones volaban sin los instrumentos
de aeronavegacién actuales, como el
GPS o los radares modernos; no habia
tecnologia. Recuerdo que varios se ca-
yeron’, relata. “Mi madre es una gran
mujer’, expresa. Nogales reconoce en
sus padres y en su abuelo, don Hernan
Nogales Duran, los pilares de la perso-
na que es hoy. “Ellos hicieron posible
que yo tenga el pedazo de tierra que
trabajo ahora. Mi padre se levantaba

todos los dias a las cuatro de la mafia-
na parair a vaquear. Aparte de realizar
todos los deberes de la estancia, debia
comprar los viveres y pagar a los traba-
jadores; era un hombre multifacético...
No habia la estructura ni el personal
que existe ahora’, recuerda.

La historia de la ganaderia esta en la fa-
milia Nogales. En aquellos tiempos, los
viveres llegaban a la estancia una vez al
mes en avion, ante la ausencia de carre-
teras. ‘Antes de los vuelos, para construir
la casa de nuestra estancia La Tranca, las
ventanas y la ceramica se llevaron des-
de La Paz. Llegaron en cargueros hasta
Loa, una estancia que esta a ocho kil6-
metros, y desde alli eran trasladadas en
carretén, siguiendo las sendas del gana-
do’, cuenta. Asi era la vida entonces: los
desplazamientos, incluso por visita, se
hacian en carretén, a caballo o en moto.
Las carreteras comenzaron a construirse
recién cuando Rodrigo Nogales daba sus
primeros pasos como profesional.

“Mi madre es una gran mujer”,
expresa. Nogales reconoce en
sus padresy en su abuelo, don
Herndn Nogales Durdn, los
pilares de la persona que es
hoy. “Ellos hicieron posible que
yo tenga el pedazo de tierra
que trabajo ahora. Mi padre se
levantaba todos los dias a las
cuatro de la mafiana para ir a

vaquear.



Rodrigo Nogales del Rio tiene
tres hijas, Maria Pilar, que es
ingeniera quimica formada
en Manchester (Inglaterra); la
segunda, Ana Isabel, estudio
Psicologia y Filosofia en Saint
Andrews (Escocia); y la
tercera, Clara Magdalena, que
se forma en Computacién con
Administracién en la IE
University, en Madrid
(Esparia).

Familia y orgullo

Rodrigo Nogales del Rio tiene tres
hijas, Maria Pilar, que es ingeniera
quimica formada en Manchester (In-
glaterra); la segunda, Ana Isabel, es-
tudié Psicologia y Filosofia en Saint
Andrews (Escocia); y la tercera, Clara
Magdalena, que se forma en Compu-
tacion con Administracién en la IE
University, en Madrid (Espafia). Ac-
tualmente, la primera trabaja en la
parte gerencial de la cabafia, aunque
pronto se ird a Argentina para seguir
formandose. “Le ha dado un toque
empresarial. Si bien yo sabia de admi-
nistraciéon lo que me ensefiaron en la
empresa familiar, con ella es diferente’,
aseguro.

Nogales pensaba que Ana Isabel tam-
bién se involucraria en la empresa.
“Ella es la mas constante de las tres;
cuando se decide por algo, le mete con
fuerza’, expresa orgulloso. Sobre su
hija Clara Magdalena dice que siempre
crey6 que estudiaria veterinaria por el
amor que le tiene a los animales.

De la madre de sus hijas se separ6 en
2018 y toda la época de la cuarentena
por el Covid-19 estuvo en el campo. En
2020, saliendo de un shopping en San-
ta Cruz conocié a quien es su actual
compafiera sentimental, la brasilefia
Veroénica Pereira Ramos, a quien cali-
fic6 como una mujer constante y de-
terminada. Este afio, ella se graduara
como técnica agricola y empezara una
maestria en Marketing y Administra-
ciéon Empresarial en Agropecuaria.

Con una mirada que combina tradi-
ci6on y modernidad, Rodrigo Nogales
del Rio continta fortaleciendo su le-
gado familiar, convencido de que la
ganaderia, mas que un oficio, es una
forma de vida.

Una ganaderia rentable

En 2013, la Cabafia Don Rodrigo co-
menzd con 16 vacas, 21 vaquillas y
nueve terneras de la raza brahman
registrada, traidas desde Brasil. Su
misién es producir carne de calidad,



optimizando los recursos, desarro-
llando el conocimiento del personal,
mejorando las condiciones de vida de
la sociedad y contribuyendo a mejorar
el equilibrio de la naturaleza.

En 2019, gracias al esfuerzo de Romer
Osuna y Luis del Rio, se conformé el
Comité de Brahman de Bolivia; cuya
vicepresidencia fue ocupada por Ro-
drigo Nogales. En la actualidad, él es
director de dicha institucién y de la
Asociacion Boliviana de Criadores de
Cebu (Asocebtl), ademas de vicepresi-
dente de la Asociacién de Ganaderos
de Santa Rosa.

Ese mismo afio, tras un viaje a Estados
Unidos, donde hizo sociedad con los
Hudgins, quienes iniciaron el brah-
man en el mundo, Rodrigo Nogales
consiguié que Michael Goudeau venga
al pais y decida enviarle 220 embrio-
nes. Actualmente, hay 60 vacas de esos
embriones, que luego se convirtieron
en pilar de la Cabafia Don Rodrigo.

La brahman es una raza compuesta;
no es tan pura como la nelore, que es
ongole. “En cambio, la brahman es gyr,
guzerat, nelore y krishna valley, cuatro
en una, pero la que mas tiene es guze-
rat; por eso es el animal mas grueso,
con mas hueso y maés piel”, puntuali-
z6 Nogales. En el Beni se trabaja con
ambas y con muy buenos porcentajes
incluso de prefiez. “Todo el mundo que
viene y me compra me pregunta: ‘¢Es
brahman tu ternero, tu torillo..? Le
pago mas porque es brahman. Todos
los menonitas los quieren’, indicé. No-
gales se enorgullece de que sus toros
se venden muy bien; provienen de su
cabafia, donde anualmente se insemi-
nan con semen americano 220 vacas;
de estas hay 10 donadoras que produ-
cen 150 embriones.

Segun Nogales, antes de incursionar
con la raza brahman, sus estancias te-
nian nelore y criollo. Cuando comenzé
con este tipo de ganado vio que tenia
20 0 30 kilos mas de destete, aparte de
que la vaca es mas lechera lo que da un
ternero mas pesado y al ser asi sale mas
rapido en el feedlot. “El brahman es una
herramienta de trabajo’, apunté.

En algiin momento, Rodrigo Nogales
incursion6 también en la agricultura,
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La raza brahman se distingue
por su caracteristica joroba
sobre el lomo y sus orejas
largasy caidas. Sus colores
mds comunes son el blanco,
el grisy el rojo. Se trata de

un animal de gran talla, con

cabeza ancha y perfil recto,

cuello corto y robusto con una
papada desarrollada, cuernos
generalmente cortos, y un

cuerpo de forma cilindrica.
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pero al ser pequeila su estancia en
Santa Cruz (595 hectareas), no daba
para tener la cabafia y el engorde no
habia espacio suficiente para sem-
bradios o plantaciones. Ademas, es
consciente de que la agricultura es un
negocio muy riesgoso: por ejemplo, en
julio de un afio llovié 250 milimetros y
no se pudo cosechar porque todo esta-
ba inundado.

En otra ocasién sélo se sacé 14 de las
250 hectéareas de trigo cultivadas. Aho-
ra la agricultura que tienen es sélo
para los silos, para alimentacién del
mismo ganado.

Definitivamente, él no se dedicaria
s6lo a la agricultura. “Si fuera cons-
tante; si fuese como el ganado que es
todo el afio, que engorda, que produce
crias y que se mantiene, pero no. Yo
soy ganadero y digamos que soy agri-

cultor de pasto, porque hay que saber
manejar el pasto’, puntualizé.

Fortaleza brahman

La raza brahman se distingue por su
caracteristica joroba sobre el lomo y
sus orejas largas y caidas. Sus colores
mas comunes son el blanco, el gris y
el rojo. Se trata de un animal de gran
talla, con cabeza ancha y perfil recto,
cuello corto y robusto con una papada
desarrollada, cuernos generalmente
cortos, y un cuerpo de forma cilindri-
ca. Sus extremidades son firmes, con
piernas redondeadas y muslos bien
conformados y carnosos, lo que le con-
fiere una estructura sélida.

El brahman destaca por su extraor-
dinaria capacidad de adaptacién y
supervivencia. Puede alimentarse de
pasturas de baja calidad y presenta
una alta resistencia a insectos, para-



sitos, enfermedades y condiciones cli-
maticas extremas. Ademas, tiene la ca-
pacidad de recorrer largas distancias
en busca de agua y alimento, lo que lo
convierte en una raza especialmente
valiosa en entornos exigentes.

Aunque su propésito principal no es
lechero, las vacas brahman pueden
producir entre un 22 % y 44 % mas le-
che que otras razas de carne, logran-
do en ocasiones superar los 13 litros
diarios en ganaderias especializadas,
lo que refuerza su versatilidad y efi-
ciencia productiva.

Manso, el origen

En 1933, Walter Hudgins visit6é Fran-
citas, Texas, y quedd profundamente
impresionado al ver a un toro llama-
do Manso. Su tipo, conformacion, ta-
mafo y temperamento lo cautivaron
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de inmediato. Decidido a adquirirlo,
propuso un intercambio: cinco de sus
toros jévenes a cambio del animal. Asi,
Manso llegd ese mismo afio al rancho
J. D. Hudgins.

Sin embargo, durante las primeras se-
manas nadie lo vio montar una vaca,
lo que despert6 inquietud en su nuevo
propietario. Ansioso por comprobar su
capacidad reproductiva, Hudgins con-
traté a un granjero jubilado para que
lo vigilara y confirmara si estaba cum-
pliendo su funcién como semental. En
aquella época no existian pruebas de
fertilidad ni métodos técnicos para
evaluar a los toros.

Tras 60 dias de observacién sin eviden-
cias claras, el cuidador concluyé que
Manso no servia como reproductor. A
pesar de ello, Hudgins decidié confiar

Aunque su propésito principal
no es lechero, las vacas
brahman pueden producir
entre un 22 %y 44 % mas leche
que otras razas de
carne, logrando en ocasiones
superar los 13 litros diarios en
ganaderias especializadas, lo
que refuerza su versatilidad y

eficiencia productiva.
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En 1934 nacieron los primeros
terneros de Manso,

confirmando no sélo su

fertilidad, sino también su

extraordinaria calidad

genética.

en su intuicién: el bajo numero de va-
cas en celo le parecia una sefial de que
el toro estaba haciendo su trabajo. El
tiempo le daria la razén.

En 1934 nacieron los primeros terne-
ros de Manso, confirmando no sélo su
fertilidad, sino también su extraordi-
naria calidad genética. Los ganaderos
que observaron a sus crias quedaron
asombrados y ofrecieron pagar has-
ta 100 dodlares por cada una, una cifra
notable para la época, especialmente
si se considera que otros terneros tipo
brahman apenas alcanzaban los 10 dé6-
lares.

La llegada de Manso al rancho J. D.
Hudgins marcé un punto de inflexién.
Hasta entonces, el brahman primitivo
era descrito como un ganado larguiru-
cho, arisco, de cuerpo estrecho y con

escasa capacidad de engorde. Manso
no sélo rompié con ese perfil, sino que
elevd de manera decisiva el estdndar
de la raza en Estados Unidos.

Era un toro imponente: grueso, pe-
sado, musculoso y, al mismo tiempo,
décil. Sus astas, curvadas hacia un
lado —conocidas como ‘cuernos de
platano™—, le daban un caracter dis-
tintivo. Destacaba por su amplitud en
los hombros, justo detréas de la joroba,
y por la fortaleza de su tren posterior.

Al morir en 1943, a los 17 afios, habia
dejado 316 descendientes en el rancho.
Se estima que mas del 75 % del gana-
do registrado por la Asociacién Ame-
ricana de Criadores Brahman lleva su
herencia. Definitivamente, Manso fue
el origen de una revolucién genética
que transformé la ganaderia moderna.
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El joven ganadero
lidera la Cabafia Guajojo
con una apuesta por la
innovacién genética de
ganado brahman y con
miras a la exportacién

de carne.

Con formacién en ingenieria
agrondmica en la Udabol y una
vocacién profundamente arrai-
gada en su historia familiar, Roberto
Rivero Arana forma parte de una nue-
va generacion de ganaderos decidida
a transformar la produccién en el de-
partamento del Beni, desde la localidad
de Loreto. En entrevista exclusiva con
Agropecuaria en Accién, compartié su
trayectoria y el trabajo que viene im-
pulsando para alcanzar ese objetivo.

A sus 34 afios, lidera junto a su padre
Julio Rivero Serrate la Cabafia Guajojé,
un emprendimiento familiar que com-
bina tradicién, innovacién y una vision
clara de crecimiento. “El nos meti6 en
esto. Toda la vida nos llevé al campo,
nos ensefl6 a amarlo y a ser personas
de bien’, expresa Rivero sobre su padre.
Desde sus afos de colegio, las vacacio-
nes transcurrian entre estancias en el
Beni, acompafiandolo en las jornadas
de vaqueo. La cercania de las propieda-
des, ubicadas sobre carretera, hizo de
esas visitas una experiencia constante
y formativa.




Su familia la completan su madre Mar-
cela Arana y sus cuatro hermanos (Ju-
lio, Marcela y Erika). Fue precisamen-
te su hermano Julio quien lo impulsé
hace 12 afios a incursionar en la crianza
de ganado brahman, una raza que des-
taca por su rusticidad y adaptabilidad.
“Mandamos nuestros toros desde San-
ta Cruz y los largamos con la vacada.
iEllos trabajan muy bien!”, explica.

Pertenecientes a la cuarta generacion
de ganaderos, los Rivero mantienen
firme su compromiso con el desarro-
llo del sector. En un contexto en el que
Bolivia se mantiene libre de fiebre af-
tosa, Roberto observa oportunidades
importantes: “Hay buenas intenciones
de exportaciéon de carne’. El objetivo
es claro: consolidar envios desde sus
estancias en el Beni hacia mercados
como Paraguay y China.

Pero, scon quién se origind este amor
por la ganaderia? En el abuelo, también
llamado Julio Rivero, quien, a pesar de
ser piloto, tuvo la visién de incursionar
en el rubro, en el Beni. “Era un hombre
increible, fuera de serie”, recuerda.

Para mejorar la productividad, la Ca-
bafia Guajojo implementa sistemas de
confinamiento en Pailén, desde don-
de optimizan el rendimiento del gana-
do. Este afio realizaron dos remates y
participan de manera consecutiva en
Agropecruz desde hace seis afios, con-
solidando su presencia en uno de los
eventos mas importantes del sector.

Sin embargo, el desafio mayor esta en
trasladar toda la operacién al Beni.
‘Alla tenemos problemas de agua y
de abigeato’, reconoce. Aunque des-
taca que recientes medidas estatales
apuntan a un mayor control de este
delito, advierte: “No importa si el ga-
nado es brahman: puro, bonito o feo...
todo les sirve”. Rivero se refiere a la ley
promulgada por el presidente Rodrigo
Paz contra el robo de reses, con la que
eleva las penas de cuatro a ocho afios
de carcel.

En paralelo, la apuesta por la genética
marca un hito en su produccién. Re-
cientemente, la cabafia llevo adelante
su primer gran trabajo en el Beni con
la transferencia de 200 embriones
mediante fertilizacién in vitro. Ade-
mas, preparan la importacién de 20
ejemplares brahman desde Estados
Unidos, provenientes de reconocidas
ganaderias como Santa Elena Ranch,




Pero, scon quién se
originé este amor por la
ganaderia? En el abuelo,
también llamado Julio
Rivero, quien, a pesar de
ser piloto, tuvo la visién
de incursionar en el
rubro, en el Beni. “Era
un hombre increible,
fuera de serie’,

recuerda.

J.D. Hudgins y D8 Ranch. Estos anima-
les seran destinados exclusivamente a
programas de mejoramiento genético.
“Con eso mejoraremos nuestro gana-
do. De Pailén saldran nuestros toros
reproductores hacia el Beni”, afirma
con conviccion.

Dedicado por completo a su actividad,
Rivero reconoce que la ganaderia exige
un compromiso total, que va mas alla
de los horarios y se instala también en
la vida personal. Las jornadas son lar-
gas, las condiciones muchas veces ad-
versas y las decisiones constantes. “Es
un trabajo bonito, pero complicado’,
dice. Por eso, tiene claro que su futura
pareja debera comprender y compartir
esa misma pasién por el campo.

Esa conviccién es la que lo impulsa a
seguir apostando por el crecimiento,
incorporando tecnologia, mejorando la
genética y proyectando su producciéon
con estandares cada vez mas exigen-
tes. Con una mirada puesta en la inno-
vacién, pero firmemente arraigado en
sus raices familiares, Roberto Rivero
Arana avanza convencido de que el
desarrollo de la ganaderia pasa por la
combinacién de experiencia, conoci-
miento y visién de futuro.
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on un acto inaugural, que tuvo

la participacién del Presidente

Constitucional de Bolivia, Rodri-
go Paz Pereira, ministros de Estado,
autoridades nacionales y

departamentales, cuerpo consular,
expositores, visitantes y medios de
comunicacién, se dio inicio oficial a
Agropecruz 2026, junto a Expoleche y
Expopet, en FEXPOCRUZ.

Del 8 al 12 de abril, de 17:00 a 23:00 ho-
ras, familias y visitantes podran reco-
rrer mas de 30.000 m? de exhibicién,
conocer productos y servicios de méas
de 450 marcas expositoras y apreciar
mas de 800 animales de alta genética,
disfrutando lo mejor del mundo agro-
pecuario, lechero y de las mascotas, en
un espacio donde el campo se vive en
la ciudad.

Durante el acto de inauguracién, el
Presidente de FEXPOCRUZ, Klaus
Frerking Adad, destacé: “Hoy no inau-
guramos solo una feria, hoy rendimos
homenaje a esas manos, a esas familias

23

y a ese esfuerzo silencioso que sostiene
a Bolivia”".

Asimismo, resaltd la importancia del
sector agropecuario, que aporta el 16%
al PIB y genera1de cada 4 divisas que
ingresan al pais. Un sector impulsado
por mas de 1 millébn 600 mil bolivianos
que madrugan cada dia para que la
produccién no se detenga.

En el marco de Agropecruz, se desarro-
llaran seis dias de juzgamientos con
jueces nacionales e internacionales, 12
remates y un Shopping Ganadero, ade-
mas de espacios que destacan la alta
genética animal, impulsando la pro-
ductividad y abriendo oportunidades
de exportacién.

A ello se suman también espacios im-
portantes como el 26° Simposio Latino-
americano “Productividad en Ganado
de Corte” y el 2° Seminario Internacio-
nal de Bioseguridad y Productividad
Avicola, junto a la presentacién de los
animales mas pesados de la feria y de
los ejemplares ganadores del concurso
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de produccién de leche de las razas Gyr
y Girolando.

La Feria Agropecuaria Internacional
también incorpora actividades para
toda la familia, como el Paseo de Pro-
duccién Sostenible, paseos en ponis
para nifios, concurso de enlazada y
una variada zona gastronémica, conso-
lidando un espacioque acerca el campo
ala ciudad.

Se desarrollaran seis dias de juzga-
mientos con jueces nacionales e inter-
nacionales, 12 remates y un Shopping
Ganadero, ademas de espacios que
destacan la alta genética animal, im-
pulsando la productividad y abrien-
do oportunidades de exportacién. A
esto se suman actividades para toda
la familia, recorridos educativos como
el Paseo de Produccién Sostenible y
propuestas que acercan el campo a la
ciudad.
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Expoleche, por su parte, pone en valor
la cadena lactea, mostrando innova-
cién, calidad y el trabajo de producto-
res que fortalecen uno de los sectores
mas importantes para la seguridad
alimentaria del pais. En este espacio
se desarrollaran actividades como el
Bar Léacteo, el Shopping Lechero per-
manente, la exhibicién y venta de to-
ros reproductivos de la raza Holando,
asi como degustaciones de productos,
junto a la participacién de empresas,
asociaciones y emprendimientos del
sector.
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En paralelo, Expopet presenta una pro-
puesta dinamica orientada al mundo
de las mascotas, con actividades como
la Alfombra Roja Expopet, la 102 Jor-
nada Veterinaria en especies meno-
res, Expomita —feria especializada
en felinos—, ademaés de eventos como
la eleccion de Miss, Sefiorita y Mister
Pet 2026, Pet Moda Bolivia, la Pet Gala
Copa de Campeones, el Perrotén 2026,
encuentros de clubes caninos y ferias
de adopcién, promoviendo el cuidado
y bienestar animal.

I S ee—— T
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De esta manera, Agropecruz, Expole-
che y Expopet consolidan cinco dias
donde el campo se vive en la ciudad, los
negocios se conectan y el pais demues-
tra su capacidad de producir, innovar
y crecer, posicionando a FEXPOCRUZ
como un escenario clave para el desa-
rrollo productivo nacional, donde se
generan oportunidades, conocimiento
y negocios.
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liderazgo femenino en la ganaderia
boliviana

Trabaja en la Cabafia Ledezma, empresa

familiar destacada en la crianza de ganado
nelore y nelore mocho en Guarayos, cuya
produccién de carne llega a mercados
internacionales con altos estandares de calidad.

a médica veterinaria-zootecnis-
Lta Angélica Ledezma Villarroel,

formada en la Universidad Au-
tobnoma Gabriel René Moreno, re-
presenta a una nueva generacién
de profesionales que apuesta por la
innovacién genética en la ganaderia
boliviana. Desde 2019 trabaja en la
Cabafia Ledezma, donde ha asumido
un rol clave en el desarrollo técnico
del proyecto familiar. En una entre-
vista con Agropecuaria en Accién,
compartio la evolucién de la empresa,
sus logros y los desafios que enfrenta
el sector.

La historia de la cabafia esta profun-
damente ligada a sus padres, Gualber-
to Ledezma Alcocer y Maria Esther
Villarroel Peredo, quienes iniciaron el
camino en la ganaderia. Al principio,
su padre trabaj6é con ganado comer-
cial en el Beni, pero con el tiempo de-
cidi6 trasladar y consolidar el proyec-
to en el departamento de Santa Cruz,
donde hoy se desarrolla la cabafia.

El crecimiento dio un giro importan-
te en 2015, cuando su padre opt6 por
invertir en reproductores de alta cali-
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dad genética, ingresando a remates 'y
ferias especializadas. Este paso marco
el inicio de una nueva etapa enfoca-
da en la mejora genética, que luego
evolucioné hacia la producciéon pro-
pia de reproductores. En ese proceso
se incorporaron herramientas como
la inseminacién a tiempo fijo (IATF)
y, posteriormente, la fertilizacién in
vitro (FIV), ya con Angélica Ledezma
plenamente integrada como profesio-
nal. Esta combinacién de visién em-
presarial y formacién técnica permi-
ti6 fortalecer la produccién de toros
con estandares competitivos.

Consolidada la base genética, la Ca-
bafia Ledezma decidié incursionar
en las pistas, adquiriendo también
animales aspiracionales para medir
su nivel frente a otros criadores. Los
resultados fueron alentadores desde
los primeros afios, con premios como
primeros y terceros lugares. El gran
salto llegd en Expocruz 2023, cuando
obtuvieron su primera campeona ter-
nera mayor llamada Dior FIV Ledez-
ma, nacida en la propia cabaiia, lo que
marcé un hito en su trayectoria.
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A partir de entonces, los reconoci-
mientos continuaron: lograron titu-
los de reservados campeones, desta-
caron en ferias como las de Trinidad
y, en la Expocruz 2025, alcanzaron
uno de sus mayores logros al obte-
ner la Reservada Gran Campeona de
la raza nelore. Recientemente, en la
Agropecruz 2026, se posicionaron en
lo més alto con la Gran Campeona de
la raza nelore.

La visién de la Cabafia Ledezma,
explico, esta orientada a ofrecer al
mercado animales con genética pro-
ductiva, funcionales y adaptados a
distintas condiciones. Mas alla de los
premios, el objetivo es consolidar una
marca reconocida por la calidad de su
genética y el trabajo sostenido en el
tiempo.

En el &mbito técnico, Angélica Ledez-
ma trabaja con embriones y pajuelas,
y destaca la importancia del asesora-
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miento especializado. En ese senti-
do, la cabafia cuenta con el apoyo de
profesionales como los doctores Julio
Nacif y Eduardo Jordan, cuyas distin-
tas miradas contribuyen a un mismo
objetivo: lograr un animal equilibra-
do, con buena estructura, capacidad
productiva y adaptabilidad para di-
versos mercados.

A futuro, el proyecto apunta a man-
tenerse en la élite de la competencia,
obtener nuevos campeonatos y, sobre
todo, consolidar un legado familiar
que trascienda generaciones. En ese
sentido, uno de los principales desa-
fios es transmitir a los mas jovenes
el compromiso y la pasién por la ga-
naderia, para asegurar la continuidad
del trabajo iniciado.

Su profesién, su familia y sus desafios

Consultada sobre el rol de la mujer en
el sector, Ledezma reconocié que se
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La vision de la Cabafia Ledezma,
explicé, esta orientada a ofrecer
al mercado animales con genética
productiva, funcionales y adapta-
dos a distintas condiciones. Mas
alla de los premios, el objetivo es
consolidar una marca reconocida
por la calidad de su genética y el
trabajo sostenido en el tiempo.




trata de un dmbito tradicionalmente
exigente, pero destac6 que cada vez
hay mas mujeres que se abren camino
con profesionalismo. “Debemos plan-
tearnos metas claras y buscar desta-
carnos al mismo nivel que nuestros
colegas varones. Nuestro trabajo es
exigente, pero no imposible; con com-
promiso y preparacién, puede ejercer-
se con excelencia’, indicé.

En lo personal, subrayd el papel fun-
damental de sus padres, a quienes
considera el motor de su vocacién.
Desde pequefia, sefialé, le inculcaron
el amor por los animales y el trabajo
en el campo. La familia estd compues-
ta por tres hermanos: su hermana
mayor, Verénica Ledezma, es inge-
niera forestal, y su hermano menor,
Moisés Ledezma, también es veteri-
nario y actualmente se desempefia
como gerente del confinamiento en
Bella Unién. Este modelo de trabajo
ha convertido a la ganaderia en una
actividad familiar integral, que inclu-
so se extiende a otros parientes.

Sobre los desafios del sector, Ledezma
fue enfatica al referirse al problema

del abigeato. Recordd que en 2022 la
cabafa sufrié el robo de 150 cabezas
de ganado, un golpe significativo tan-
to econémico como emocional.

A pesar de haber rastreado el destino
de los animales, no lograron recupe-
rarlos, lo que evidencié, segin sefialé,
fallas en los controles y en la adminis-
tracion de justicia. En ese contexto,
pidi6 sanciones mas severas para este
delito, advirtiendo que la inseguridad
puede desincentivar la producciéon y
afectar el abastecimiento de carne y
los ingresos del pais.

Finalmente, explicé que la cabaiia
opera bajo un sistema de ciclo com-
pleto: los animales producidos son
trasladados a un confinamiento en
Guarayos, donde se preparan para el
mercado. Este establecimiento esta
libre de aftosa y habilitado para la
exportacién, lo que representa un
valor agregado importante. La comer-
cializacién internacional permite que
la produccién de la Cabafa Ledezma
llegue a mercados externos con estan-
dares sanitarios y de calidad.
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Miss Emma FIV del
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RAZA BRAHMAN

Glotén FIV de Campo
Chueco

Establecimiento:
Campo Chueco

GRAN CAMPEOANA
RAZA BRAHMAN

Mr. Butron de
Guajojd
Establecimiento:
Guajojo
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GRAN CAMPEONES
RAZA NELORE

Atina FIV Santiago

Establecimiento:
Ledezma

GRAN CAMPEONES
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Tiffany FIV Sausalito

Establecimiento:
Sausalito
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GRAN CAMPEONES
RAZA SINDI

Atenea Trebol

Establecimiento:
El Trebol

GRAN CAMPEONES
RAZA SINDI

Zaka FIV Camparino

Establecimiento:
Rincén del Uructa




GRAN CAMPEONES
RAZA SINDI

Abismo FIV
Camparino

Establecimiento:
Rincén del Uruca

GRAN CAMPEONES
RAZA NELORE

Veleiro FIV
Camparino

Establecimiento:
Rincén del Uructa
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Roberto ran.k.l. - end@za Calar@

Joven empresario que comana esfuerrza
perseverancia y am‘@ deria
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Tras la crisis provocada
por la pandemia, este
ingeniero comercial
encontro en el campo
su verdadera vocacion.
Hoy lidera el desarrollo
integral de la propiedad
Monteflor y apuesta por
el mejoramiento genético

de la Cabafia Mendoza.
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en una necesidad, Roberto Franklin Mendoza Calero encontré en el campo

no solo una alternativa econémica, sino un camino de vida. En esta entre-
vista exclusiva de Agropecuaria en Accién, el ingeniero comercial —formado en
la Universidad Gabriela Mistral de Santiago de Chile— comparte una historia
marcada por decisiones oportunas, aprendizaje constante y una convicciéon firme:
que el trabajo disciplinado, incluso en los escenarios mas adversos, siempre abre
nuevas oportunidades.

E n un contexto donde reinventarse dejé de ser una opcién para convertirse

Su formacién académica fue apenas el punto de partida. A lo largo de los afios,
Mendoza ha complementado sus estudios con cursos, capacitaciones presenciales
y una permanente actualizacién en herramientas digitales, enfocaAndose especial-
mente en las nuevas tecnologias aplicadas a la ganaderia. Sin embargo, reconoce
gue uno de sus mayores aprendizajes proviene del contacto directo con producto-
res experimentados, asesores y referentes del sector, quienes le transmitieron no
sélo conocimiento técnico, sino también una forma de entender el campo como
una empresa que requiere planificacién, control y visién de largo plazo.

A su regreso a Bolivia, se integré al negocio familiar en Santa Cruz de la Sierra,
inicialmente en el rubro de la construccién. Comenzaron con proyectos pequefios,
principalmente viviendas, y poco a poco fueron ampliando su alcance. No obstan-
te, la irrupcién de la pandemia cambié radicalmente ese escenario. La paralizacién
de la economia afectd directamente al sector y lo obligd a replantear su rumbo. En
ese momento, la capacidad de adaptacién fue clave: decidié diversificar sus acti-

ﬂ Agropecuaria en Acciéon
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Para Roberto Franklin
Mendoza, el campo no se
entiende desde la distancia:
es presencia, observacion y
constancia. Disfruta cada
una de sus tareas, desde
cabalgar su caballo Tigre
hasta arrear el ganado

vidades como una forma de resguardar
el capital y generar nuevas fuentes de
ingreso.

Su conexién con la naturaleza desde
nifio y su interés por los sectores esen-
ciales lo llevaron a dar sus primeros pa-
sos en la porcicultura. La experiencia
fue positiva y, casi de manera natural,
descubrié la ganaderia, una actividad
que terminé por apasionarlo. Empezé
de forma gradual, asocidndose e in-
cursionando en el engorde, para luego
avanzar hacia la reproduccién, incorpo-
rando vientres y profundizando en el
manejo técnico.

Consolidacién ganadera

Para Roberto Franklin Mendoza, el cam-
po no se entiende desde la distancia: es
presencia, observacién y constancia.
Disfruta cada una de sus tareas, desde
cabalgar su caballo Tigre hasta arrear
el ganado, participar en jornadas de va-
cunacion o supervisar el pesaje. En esa
dindmica diaria, reafirma una idea que
guia su trabajo: “El ojo del amo engorda
el ganado’.

Un punto de inflexién en su trayectoria
fue la adquisicién de la propiedad Mon-
teflor. Este paso marcd el inicio de una
etapa mas estructurada, donde la im-
provisacién dio lugar a la planificacién
y a una visién mas clara del negocio.

En paralelo, comenzé a incursionar en
el mejoramiento genético, fortalecien-
do su conocimiento junto a la Cabafia
Mucarzel, donde comprendi6 la impor-
tancia de los procesos, la seleccién y la
rigurosidad técnica para desarrollar
una cabafia competitiva.




En este recorrido, el respaldo familiar
ha sido determinante. Mendoza destaca
especialmente la presencia de su ma-
dre, quien lo acompafié incluso en mo-
mentos criticos como los incendios de
la Chiquitania, ayudando a resguardar
los potreros y los animales. Una expe-
riencia que, mas alla de la adversidad,
reafirmé el valor del trabajo en equipo
y la fortaleza familiar. “Eso es algo que
quedard marcado en mi vida, el valor
del apoyo de la familia en los momentos
dificiles’, puntualiza.

Visién, mision y proyectos

Hoy, Mendoza Calero tiene claro que
la ganaderia va mucho mas alla de la
tenencia de animales: implica gestién,
planificacién y un compromiso diario
con la mejora continua. “Mi visién es
construir un patrimonio sélido para
mi familia y demostrar que es posible
ingresar al rubro sin tradicién previa’,
indica. “Con esfuerzo, perseverancia y
amor por el campo, uno puede cons-
truir algo real, ver crecer sus animales,
mejorar su genética y tener 6ptimos
resultados”.

Asimismo, su misién se resume en una
practica constante: trabajar todos los
dias sin excusas; estar presente, apren-
der, corregir y avanzar. Cree firmemente
en el orden, la disciplina y el respeto por
el entorno como pilares de cualquier
proyecto sostenible. ‘Al final, los resulta-
dos son producto del trabajo constante’,
puntualizé.

Actualmente, este joven ganadero con-
centra sus esfuerzos en dos objetivos
principales. Por un lado, el desarrollo
integral de la propiedad Monteflor, con
planificacién estratégica, incorporaciéon
de tecnologia y la meta de convertirla
en un modelo de eficiencia productiva.
Por otro, el impulso de la Cabafia Men-
doza, un proyecto enfocado en el mejo-
ramiento genético, donde apuesta por
decisiones técnicas acertadas y trabajo
riguroso.

En su vision, el crecimiento en el cam-
po no responde a férmulas rapidas ni
a golpes de suerte. Es el resultado de la
constancia, del aprendizaje continuo y
de una conviccién firme: que el traba-
jo bien hecho, sostenido en el tiempo,
siempre da resultados.
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Lic. Gary Antonio Rodriguez Alvarez
Gerente General del Instituto
Boliviano de Comercio
Exterior (IBCE), economista y
Magister en Comercio internacional

jQué triste situacién! E1 Banco Mun-
dial dice que la economia boliviana
sufrira otra recesién en 2026 con una
caida del 3,2% y el Fondo Monetario
Internacional lo refrenda con un
pronéstico del -3,3%, a contramano
de lo dicho por el Ministro de Eco-
nomia y Finanzas Publicas -en enero
pasado, en Davos- que Bolivia podria
dar una sorpresa este aflo, y crecer...
Pero, claro.. jcomo vamos a crecer
si otra vez empiezan los insufribles
bloqueos y marchas, como si no hu-
biera sido suficiente lo vivido en los
ultimos 20 afios, llevando al pais a
la crisis!

La critica ahora es a la Ley 1720 -mas
conocida como “Ley 157", numera-
cién del Proyecto de Ley antes de
su aprobacién y promulgacién por
el gobierno- al espiritu de la misma,
de posibilitar la conversién volun-
taria de la pequeiia propiedad agra-
ria, a mediana, para permitir que los
productores del campo puedan dar
sus tierras en garantia y acceder al
financiamiento bancario con miras
a invertir mas, incrementar su pro-
ductividad con una mejor tecnologia
y, con ello, aumentar su produccién e
ingresos; en otras palabras, crecer y
salir de pobres por su propio esfuer-
zo, de ahi que se dice que esta Ley
responde a una demanda histérica
de los pequefios productores.

La sumatoria de tales éxitos indivi-
duales implicaria un mayor desarro-
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llo agricola, mejorar la seguridad y
la soberania alimentaria, aumentar
las agroexportaciones y el ingreso
de divisas que tanto precisa Bolivia.
Siendo que un pais que exporta lo
gue produce en exceso, crece mas
que quien pone frenos a sus pro-
ductores pequefios condenandolos
al autoconsumo, eso precisamente
es lo que busca romper la Ley 1720.
Por ello, es increible que, pese a su
virtuosidad y posibles efectos po-
sitivos, haya quienes no entiendan
y se opongan a ella. En efecto, los
gue “siempre tienen un problema
para cada soluciéon” -marchas de por
medio- se resisten al progreso de los
pequeiios productores y hablan por

Agropecuaria en Accién

ellos, cual si fueran nifios, como si
aquellos no pudieran pensar por si
mismos.

Buscando la verdad, consulté al
Abog. Fernando Asturizaga -Especia-
lista en Derecho Agrario, Ambiental
y Desarrollo Rural, y ex Viceminis-
tro de Tierras- quien, “en facilito”
me dijo tres cosas para desmitificar
medias verdades que no hacen, sino,
confundir a la poblacién y “fundir”
a quien, teniendo una pequeiia pro-
piedad agricola, se le niega el poder
crecer para salir de su pobreza: Pri-
mero, el procedimiento de conver-
sién establecido por la Ley 1720, es
constitucional, al amparo del Art.
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La conversién no involucra
tierras tituladas
colectivamente a

campesinos indigenas ori-

ginarios, no aplica a TCOs,
tampoco a TIOCs ni a
comunidades campesinas.



394 de la Constitucién Politica del
Estado (CPE) aprobada por referén-
dum en 2009; segundo, la decisién de
cambiar es voluntaria, el pequeiio
productor que quiera mantener las
restricciones de inembargabilidad,
indivisibilidad y patrimonio familiar
sobre su tierra, no esta obligado a la
conversion,; tercero, la conversién no
involucra tierras tituladas colectiva-
mente a campesinos indigenas ori-
ginarios, no aplica a TCOs, tampoco
a TIOCs ni a comunidades campesi-
nas. Esta es la verdad absoluta de la
Ley 1720.

A su tiempo, la Confederacién Agro-
pecuaria Nacional (CONFEAGRO), a
través de un Pronunciamiento publi-
co, aclar6 que: 1) La pequeiia propie-
dad sigue gozando de todas las ga-
rantias que la CPE le atribuye como
indivisible, inembargable y patrimo-
nio familiar; 2) Si bien el Art. 394 de
la CPE declara que la pequefia pro-
piedad es indivisible e inembargable
-sin que ello impida que se la pueda
vender- no permite darla en garan-
tia, impidiendo al pequeiio produc-
tor acceder a mejores créditos; 3) Si
la Ley no regula la propiedad indi-
gena originaria campesina, no es ne-
cesaria una consulta previa, ya que
las comunidades son propietarias
de tierras colectivas, no de predios
individuales; 4) Desarrollar trabajos
mecanizados y contratar mano de
obra para subir su produccién y te-
ner mas ingresos, es un derecho del
propietario, dada su libre determi-
nacioén; 5) Esta brillante sentencia,
directo a la yugular: “Impedir que el
pequefio propietario decida cémo
administrar su patrimonio significa
menospreciarlo, implica considerar-
lo incapaz de manejar su economia,
es decir, desconocer que el mismo
debe gozar de los mismos derechos
qgue gozan todos los bolivianos”.

Sin embargo, es tal la osadia de los
contras, que la periodista Amalia
Pando, en un programa de Cabildeo
Digital (“No subestimen a los cam-
pesinos: riesgo y crédito”) los criti-
c6: “Piensan que el campesino es un
tonto, que los campesinos son todos
burros, que el momento en que este

campesino se convierte en mediano
-como es un burro- va a ir a prestar-
se plata para emborracharse y para
perder su tierra.

iNo es asi! La gente es muy cons-
ciente de lo que tiene, de los riesgos
que corre, de la actividad econémica
que desarrolla; ningiin campesino es
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tonto -ningin campesino es tonto-y
si van a correr el riesgo, es porque
quieren correr el riesgo, porque
pueden pagar su crédito, y, resulta
que pueden pagar el crédito, porque
los chicos son los que mejor pagan
los créditos y de esto saben bien los
bancos”. Como dice el dicho, a buen
entendedor, pocas palabras...
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Es Coordinador
Técnico de Asoceb,
donde impulsa
programas de
mejoramiento de razas
cebuinas, y lidera
Agramont Asesorias,
brindando consultoria
técnica, genética y
comercial a productores
y cabarias.

Agropecuaria en Accién, el mé-

dico veterinario zootecnista Gui-
llermo Agramont Méndez da cuen-
ta de una trayectoria que, en pocos
anos, se ha consolidado dentro del
ambito de la ganaderia especializa-
da en Bolivia, combinando formacién
técnica, experiencia institucional y
una clara proyecciéon hacia el desa-
rrollo genético del sector. Su histo-
ria refleja el recorrido de una nueva
generacién de profesionales que han
encontrado en la especializacién y la
constancia las claves para aportar va-
lor a una actividad estratégica para
el pais.
Nacido en el Beni, una de las regio-
nes con mayor tradicién ganadera, y
actualmente radicada en Santa Cruz
de la Sierra, Agramont se formé en
la Facultad de Ciencias Veterinarias
de la Universidad Auténoma Gabriel
René Moreno. Al concluir sus estu-
dios, dio inicio casi de inmediato a
su vinculo con la Asociacién Bolivia-

E n esta entrevista para la revista
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na de Criadores de Cebu (Asecebt),
institucién en la que ingresé en 2017
como pasante, marcando el inicio de
un proceso formativo y profesional
profundamente ligado al desarrollo
de la ganaderia cebuina.

Aquella primera etapa resulté decisi-
va. En contacto directo con el trabajo
técnico y el funcionamiento institu-
cional, adquirié un conocimiento in-
tegral del sector, comprendiendo no
s6lo los aspectos productivos, sino
también la importancia del ordena-
miento, la trazabilidad y el registro
genealdgico como pilares para el cre-
cimiento sostenible de las razas. Fue
alli donde entendi6 que la genética,
bien gestionada, es una herramienta
determinante para elevar la competi-
tividad del rubro ganadero.

Con el paso de los afios, su crecimien-
to dentro de Asecebi fue sostenido y
respaldado por una formacién cons-
tante. La institucién, que él mismo
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define como una escuela permanente
de aprendizaje, le permiti6 fortalecer
su criterio técnico, desarrollar capa-
cidades de gestién y asumir mayores
responsabilidades, hasta llegar a ser
técnico de registros de las razas ce-
buinas y Girolando y actualmente
ocupando el rol como coordinador
técnico. Desde esta posicién, parti-
cipa activamente en la planificacién,
supervision y fortalecimiento de los
programas orientados al mejora-
i’pignto de las razas cebuinas en Bo-
ivia.

Con desarrollo integral

La visién profesional de Guillermo
Agramont esta claramente orienta-
da a consolidarse como un referente
técnico a nivel nacional, promovien-
do una cultura de excelencia basada
en el registro genealdgico confiable,
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la evaluacién genética rigurosa y la
toma de decisiones sustentadas en
informacién técnica. En ese marco,
también impulsa el desarrollo de la
raza girolando, destacando su alto
potencial en sistemas productivos
orientados principalmente a la pro-
duccién de leche, donde sobresale
por su eficiencia, adaptabilidad y
rendimiento.

Cabe mencionar que la raza girolando
(5/8 holstein y 3/8 gyr) se consolida en
Bolivia como una opcién clave para la
lecheria tropical, gracias a su adap-
tabilidad, resistencia al calor y alto
rendimiento. Su destacado sistema
mamario y el impulso de programas
de mejoramiento genético la posicio-
nan como un motor de desarrollo en
las cuencas lecheras del pais.

En coherencia con esa visién, su mi-

sion se centra en contribuir al forta-
lecimiento integral de la ganaderia
cebuina en Bolivia, a través de una
gestidn técnica eficiente que fomente
la articulaciéon entre cabaiieros, pro-
ductores y profesionales del sector.
Para Agramont, el crecimiento del
rubro depende tanto de la calidad
genética como de la capacidad de los
cabafieros y profesionales del sector
de trabajar de manera coordinada,
con objetivos claros y una visiéon de
largo plazo.

Paralelamente a su labor institucio-
nal, ha desarrollado Agramont Aseso-
rias, su proyecto profesional central,
a través del cual brinda consultoria
técnica, genética y comercial a caba-
fias consolidadas, nuevos empren-
dimientos y productores en proceso
de transicién hacia sistemas mas




Paralelamente a su labor
institucional, ha
desarrollado Agramont
Asesorias, su proyecto
profesional central, a
través del cual brinda
consultoria técnica,
genética y comercial a
cabarias consolidadas

estructurados. Esta iniciativa nace
como una respuesta a la creciente
necesidad de acompafiamiento espe-
cializado en un sector cada vez mas
competitivo y tecnificado.

En el ambito técnico, su trabajo se
desarrolla directamente en campo,
donde evalua hatos, define objetivos
genéticos y disefia estrategias de me-
joramiento adaptadas a cada realidad
productiva. Asimismo, acompafa
procesos de seleccién, registro ge-
nealégico y planificacién, buscando
optimizar los resultados producti-
vos y reproductivos de cada estable-
cimiento. En el caso de las cabafias
emergentes, pone especial énfasis en
la construccién de bases sélidas que
permitan un desarrollo sostenible,
evitando errores comunes en la inver-
sién genética y promoviendo una vi-
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siéon empresarial de la actividad. En el
plano comercial, Agramont Asesorias
ofrece un soporte integral en la orga-
nizacién de shoppings ganaderos y
remates, contribuyendo en la gestién
documental, logistica y estratégica de
estos eventos.

Ademas, asesora a sus clientes en la
selecciéon de ganado, procurando que
cada decisiéon de compra esté alinea-
da con los objetivos productivos, el
presupuesto y la proyeccién del ne-
gocio, garantizando inversiones mas
eficientes y acertadas.

De esta manera, Agramont Méndez
se perfila como un profesional que
combina conocimiento técnico, ex-
periencia practica y visioén estraté-
gica, aportando al desarrollo de una
ganaderia mas competitiva, ordenada
y orientada al futuro en Bolivia.
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Rogerlo Rezende

“El'futuro de Bolivia dep&era cada vez mas delagrﬁnegocio”
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El director de Totalpec
esta satisfecho por los
logros de su empresa en
los 26 arios que lleva en
Bolivia. Su café y
cerveza son elementos
que fortalecen su
identidad de marca.
Proyecta introducir al
mercado un producto
enfocado en mejorar el
bienestar animal.

de Totalpec, define a la empre-

sa con una frase que resume su
esencia: “Es Total Tecnologia para el
Agronegocio”. Mas que un eslogan,
asegura, se trata de una forma de
trabajo que guia cada decisién, siem-
pre con el objetivo de aportar al éxito
del agronegocio boliviano. En una en-
trevista exclusiva para Agropecuaria
en Accioén, describe el desarrollo de la
firma y sus proyectos.

Rogerio Rezende, director general

La compafiia cumple este 2026, 16
afos de presencia en el pais, un re-
corrido que ha ido de la mano con las
principales ferias del sector. Rezende
recuerda que su primera participa-
cion en Agropecruz fue en 2010, cuan-
do atin no contaban con productos
para comercializar. Desde entonces,
la evolucién ha sido constante. Este
afno también marcara su décima sex-
ta participacién en Expocruz, conso-
lidando su presencia en uno de los
escenarios mas relevantes para el
desarrollo agropecuario.

En esta nueva etapa, la empresa ha
comenzado a incorporar elementos
que fortalecen su identidad de mar-
ca desde lo simbélico. Uno de ellos es
el café que hoy ofrecen en sus espa-
cios. Se trata de una alianza con la
marca boliviana Buenavista, que ha
desarrollado un blend exclusivo para
la empresa. Bajo el nombre de Café
do Sertao, este producto remite a los
origenes de Totalpec y esta disefiado
especialmente para ser consumido
filtrado, resaltando sus cualidades.

Rezende aclara que no se trata de
una incursién en el rubro alimen-
ticio, sino de una manera de poner
en valor la calidad de la produccién
boliviana y asociarla con la marca.
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“En Totalpec se toma un buen café’,
afirma, subrayando el vinculo entre
el producto y el mundo del campo.

En esa misma linea, la empresa tam-
bién ha desarrollado bebidas como la
cerveza Pec Ale y Pec Oro, elaboradas
mediante alianzas estratégicas. Ac-
tualmente, trabajan con la empresa
Bader en una férmula exclusiva que
refuerza esta conexién entre produc-
tos de alta calidad y la identidad de
Totalpec. “La intencién no es comer-
cializar estos productos, sino generar
una experiencia de marca coherente
con los valores que promueven’, pun-
tualiza.

De cara a Expocruz 2026, Rezende
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adelanta que la empresa prepara im-
portantes novedades, aunque evita
dar detalles. Si confirma que estan
trabajando en una alianza con una
empresa norteamericana para in-
troducir un producto enfocado en
mejorar el bienestar animal, lo que a
su vez permitird incrementar la pro-
ductividad en la ganaderia. El lanza-
miento esta previsto entre agosto y
septiembre, y promete tener un im-
pacto significativo en el sector.

Como parte de esta innovacién, To-
talpec también organizara un en-
cuentro técnico para presentar los
resultados de pruebas que comen-
zaran en mayo. La idea es mostrar
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evidencia concreta de los beneficios
del nuevo producto antes de su lan-
zamiento oficial, generando un espa-
cio de intercambio con productores
y especialistas.

Finalmente, Rogerio Rezende deja un
mensaje claro para el sector agrope-
cuario boliviano: la clave esta en pen-
sar siempre en mejorar y producir
mas. “Creo que estamos en momen-
tos de proyeccién a futuro donde Bo-
livia va a depender cada dia mas del
agronegocio boliviano”, asegura. Por
ello, invita a apostar por las tierras y
los productos nacionales, convencido
de que el futuro se construye desde
el campo.




En esa misma lineq, la
empresa también ha
desarrollado bebidas

como la cerveza Pec Ale

y Pec Oro, elaboradas
mediante alianzas es-

tratégicas. Actualmente,
trabajan con la empresa

Bader en una férmula

exclusiva que refuerza

esta conexién entre pro-
ductos de alta calidad y
la identidad de Totalpec.
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“Todo lo puedo en Cristo que me fortalece”
Filipenses 4:13
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