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rfandad Afectiva

Y los triunfadores y buscadores de prestigio publico
cdonde estdn? Luego se pretende exigir a los hijos lo
que no se dio ni enseno.

Juan Francisco Flores Ortiz

trapada e impedida por las exigencias y pautas de conducta social de nuestro medio,

que admira v glorifica a quienes demuestran apetencia (a veces voraz) de crecer,

avanzar, subir, tener, ostentar v disfrutar, hay una generacion de jovenes dirigentes,
ejecutivos, empresarios, intelectuales y lideres en diversos campos, embarcados en un crecien-
te ritmo de actividades como reuniones, cocteles, desavunos, almuerzos, cenas-trabajos, mote-
les por hora, viajes de comisicn, boites, asambleas, etc. Es decir, estdn pletdricos de activida-
des v apariciones piiblicas pues, amén de los compromisos anteriores, eslos apetentes persona-
Jjes deben cumplir con la fraternidad, el club deportivo, la comparsa, el partido, alguna institu-
cion de servicios v los compromisos sociales y familiares normales de cualquier mortal.

La apariencia denota que son brillantes, triunfadores y que el éxito profesional, personal
v economico es su signo inequivoco. Se los conceptiia maduros, sobrios estables y consecuen-
tes con la imagen que muestran. Por ejemplo, ;Seran también impecables cabezas de familia,
esposos v padres comunicativos v atentos a las inquietudes de sus hijos? Seria lo ideal, Pero,
;les queda tiempo para la familia? ;Se sientan en una plaza con la esposa y los hijos? ;Quién
va a las reuniones de la escuela? ;Alguna tarea escolar hecha en conjunto con los hijos?.

Y como los tiempos son modernos, la mayvoria de las mamds también esidn llenas de com-
promisos fuera de casa. Asi las cosas. los hijos de estas parejas, con excepciones rescatables,
estdn en manos de nifieras v empleadas sin ninguna preparacion y muchas de ellas transmiso-
ras de taras v traumas.

Por otro lado, cada dia se traspasa a los colegios mds obligaciones, propias de los pa-
dres. Es asi que ahora son miles los nifios que almuerzan y meriendan en las escuelas. Para
completar el cuadro de desamparo y desatencion de estos huérfanos afectivos, es la television
con su maldiro contenido de violencia v enajenacion la que les absorbe el resto del tiempo en
casa.

Y los triunfadores v buscadores de prestigio publico ;donde estdn? Luego se pretende
exigir a los hijos lo que no se did ni ensend.

Esa misma vida agitada, hacia afuera, liberal y liberalizada, provoca roce y desgaste con-
vugal. El mds alto indice de separaciones y divorcios se estd dando en este grupo.

Es decir. cada vez son mds los fracasos que fingen de triunfadores publicos.
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Nina Alvarez de Vaca Diez

Lo mujer
esel pilar
flndomental




Q prumero  quc
busco  al abrnr
mis ojos cada
dia es ¢l rostro de Gios,
quien me brinda la (ortale-
za v sabidurfa para llevar a
nu famidia por los caminos
de 4 fehewdady, dice Ning
Alvarer de Vaca Dlez
A pesar de las grandes
ransformaciones que su
iren las sociedades moder
s, en las gue log valores
¢ ven cuestionados cons-
fanlamente, Wodavia existien
personas qué encucniran en
In construccion de la fomi
lia, el camino mas propicio
para la realizacidn perso-

nal. Asi es Nina Alvarez die Vaca Dlez,
una mujer que debido a las obligaciones
polliticas de su guendo esposo. el honora-
ble diputado Hormando Vaca Diez, jefe
regional di un mmpormnte Partido Poli-
ctry Ex Presidente de la H, Cimara de
Diputados ha tomado para st la gran res-
ponsabilidad de organizar ¥ hacer cum-
phr las normas v reglas de su hogar.
Gracias a esta dedicacion personal
hoy tiene una linda familia, un esposo
gue lucha porsus ideales polltcos, traba-
jaen beneficio de Bolivia através de dife
rentes obras de caridad v es jelfn de su'ho-
gar. Como todos sabemos, o5 muy difleil
ser espusa de un politico, sin embargo
Nina eligid 4 su companero v aceplo ayo-
darlo en todas sus actividades. “Amo a
Hormandito, 10 acompano y colaboro en
todo lo gue estd a mi aleance para goe
lenga ‘éxito’ polinico ¥ la tranquilidad de
una ' tormilia que lo apova permunente-
mente. Cred que 1o més importante de mi
ayuda es el cumplimitento de mis obliga-
ciones comD midre v esposs’, éxpresa
Ella también ¢s consciente gue |a me
jor mangrs de colaborar con su esposo, 5
siendo una madre ajemplir. & encarga de
la admimistracion de las finanzas Funilla
res v Lis getividades que sustentan la eco-
nomba de su hogar. Es asi gue Nina admi-
nistra sus bienes en el riubro de Lecherna

v én el cultivo v venta de cafia de dricar

LA MEJOR EVOLUCION DE
UNA MUJER DEBE VERSE
EN SUS FRUTOS

Mina considera gque el papel de |

jer ha evolucionado debido & que sctusd-
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menle esti mas capaciiada y o me i i} -||,||-':.‘.'.I|I-1.x' con. N1
0T INTOTIMan puede died na. puedimos ver ¢n ella una mu
carse a su Familia con mavores jer luchadora, una leona para de
conocimicntos, pero sin olvida lendér sy lamil CUrsmatica v
gue nuesira mavor aspmracin e Iritey sohdara. Sabemos de i
formar hijos sanos de cuerpa y has obrs de candad gue reali
In it pars enfreniar en el silencio, porgue dar Biomis
o prohl *SIE MU 10 &3 U RECESIEUD &5 Una o
Como mujenes estamos  Hama fe vida parn elle. Tiéne la seno
brindar canfio v oompren ez e i homildes cuve
SHM I NUESIIDS 25D0S0 £ v Is] WM S AVET CNECE i
e 05, verlos reilirodos voser para
MOS COMmeEnta que COmo espo ellos la madse amiga que siempre
N gran poiiig i cerca  para: levantarlos
ue establecer reglns para manie darles su apoyo en las buenas 3
per ln armonis v 108 espacios ne en las malas. Y si Hewarn o ser la

Pamera Dama de
la Nacién se ocu

Paria o ol

la pobreza infan

muy feliz que agragece s pen li

i ciones gue Dhios le bnndyd dig a
10, ¢ apova ef ¢l amor de sH es

pos0 ¥ es consciente del rol fun-

damentitl que juega en la vidi

Ninm tiene muchos provectos su hogar. Desde GENTE 1

v el futoro, Coando su esposo AMERICA le enviamos los ma

se retre de la politica desea em vores deseos de exito como la

|".r-..'l'|l.i'|.'." ung  empresa  juntos midre v remna de su linda familin
$ ia “MNos sustarla tener una Fibrica

wntos, contmuar con o Nina v Hormuande Jurnko a
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famailia Proce-
ienle de una i
nulia ganidera
por radhicion, ad

Mirn 4 su guerncizi
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sanos oe mirmidad en su ances, guienes e brindan tods

ir. Es Lgue quranta WH I A CHNprensiLn
SEMNE 2O 1 | L3 | b1

lamadas teleftmicas vy los EL MATRIMONIO
de seman L an en busch o 1 I HAIMONio s un deoerdo
tranguilidad de la naturaleza Gue de dos personas, v para que fun
smcierma s quinte “NMe siento cione ambaos det rde st
T Y parte” . indica Nina a nempo di

QErcear que 10 mas mportante s
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€ KIMBERLY BOLIVIA S.A.
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go alas para volar!

GELSEC* +Canales+CFZ

Sientete libre, completamente libre
de hacer lo que quieras. Kotex GelSec
es tan delgada y su sistema de
absorcion integrado tan efectivo, que
no sientes absolutamente nada. Bueno,
casi nada, solo una total sensacion de
libertad.

Una para cada gusto'
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Kappa-Maki éRollu de pepino)
Sushi de camaron
Sushi de pejerrey
Sashimi mixto
Chawan-mushi (flan de pollo)
Koshi-an (dulce de poroto)

Thailandia

Gai Tom Kha (sopa de pollo y coco)
@6aeng Khiaw waan goong (curry verde con camarones)
Paad long chin (bolifas de cerdo)
Khao paad supporod (arroz con pifia entera)
Ft:g‘fhn ng sung-khaya (crema de zapallo)

ow niaw plag (arroz dulce con maiz)
China

Sopa agridulce
Ravioles chinos
Ensalada de shanghai con soya
Dorado a la pekin
Res a la Cantonesa
Cerdo agridulce

Viét Nam

Sopa de can 0
t':!:){:g?:l de i:guglrl:ff‘leﬁ
llo primavera
Cerdo al limén

Malasia

Dorado picante
Pollo malasio
bres fritas con mani
Budin de Banana
Flan de coco




CARITEILIL.ERA
GASTRONOMICA

Miércoles Hrs. 19:30 Jueves Hrs. 19:30

T R
NOCHES
aTmanees
R8P

Una noche para degustar un delicioso y exdético
buffet de especialidades en comida Japonesa, China,

PP : Chailandesa, Malaya v Vietnamila en...
La mas fresca variedad en pastas y salsas Fhailandesa, Malaya y Vietnamita e

italianas preparadas a su vista en... P L1

Viernes Hrs. 19:30 Domingo Hrs: 12:30

En un ambiente romintico bajo las estrellas lo Fantastica oportunidad para compartir en familia del
invitamos a transportarse a una tipica noche miis completo buffet con las mejores carnes, pastas,
espanola en el... ensaladas y postres en..

AR
/mm ,

E (//0 lonial

Todos los dias Hrs. 19:30 j‘- De Jueves a Sabado Hrs. 19:30

Evench 7Y Rale leeG'Ir!nll“l

Una delicada y fina seleccion en quesos y Para el deleite de la familia 6 de buena
fiambres especialmente importados, comparnia. nud.‘_l. MEJjor gue una guslosa
acompanados con exquisitos vVinos en... comida suiza en...

Todas estas especialidades “[ oS 1 ajl [ 0S  Informes y reservas al
disfrutelas unicamente en: 421000 Int. 5103




Dra. Tariana R. Maida V.
Medicing Interna- Reumatologin
Clinica Nifio Jesus » Cons, 403 =
Beeper 116

as enfermedades reumdticas son
poco vy mal conocidas. en general la
gente comin tiene ideas equivoca-
das muy arraigadas sobre estas dolencias tales
COIMO
“gl reumatismo no tene cura’, “comer carne

. “el reumatismo es cosa de viejos™,

es malo para ¢l paciente reuniitico™, ele, con-
ceptos gue hacen que el paciente aceple resig-
nado su enfermedad vy busque ayuda
tardlamente

En este articulo daremos informacion
hidsica a los lectores de GEN-
TE DE AMERICA sobre cl
LUPUS ERITEMATOSO
SISTEMICO (LES), enfer-
c1on en una frecuencia apro-
vimada de 15 a 50 enfermos
por (L0 habitantes

QUE ES EL LES? Es
una enfermedad caracterizada
por producir mflamacion de
varios organos, enire ellos las
articulaciones, gue cursa con
clapas de bienestar y ¢tapas
de muchas molestias que van

desde leves a muy graves,

CUAL ES LA CALUSA
DE ESTA ENFERME-
DAD? No se conoce todavii
¢l porqué de esta enfermedad,
segian muchos estudios reali-
zados, se considera que serian
varos los factores que deter-
minan su gparicion, entre
ellos son importantes la pre-
icion genética sobre lu
actuan  combindndose
factores ambientales tales ¢o-
mo la exposicidn a la luz ul-
travioleta, infecciones virales,
siress, v también factores hor-
monales; pucs ¢l LES es nuis
Irecuents en mujeres entre Tos
15 y 45 uiios y rara en nifias o

cual

post-menopausicas.

La combinaciOn de todos estos hechos,
hacen que se produzca una alteracién en las
defensas del organismo, las cuales descono-
cen sus propios tejidos y comienzan a agredir-
los y destruirlos a través de la inflamacidn (a
lo que se llama enfermedad autoinmune).

QUE SINTOMAS PRODUCE? Cansan-
cio, pérdida de apetito, enflaguecimiento, fie-
bre, dolor e hinchazon de articulaciones, erup-

eritematoso
sistemico

citin en la piel principalmente de la cara, son
los sintomas mids comunes. Olras veces pro-
duce derrames en pulmon, abdomen o cora-
zom, hiperiension arterial, pérdida de la fun-
cion de los rdfiones v muchos otros sintomas |
gue han hecho gue el LES se denomine tam-
bién como una enfermedad “simuladora”. De-
bido a todas estas alteraciones, se la confun-
de con un cdncer, lo cual es una idea comple-
tamente equivocads

COMO SE HACE EL
DIAGNOSTICO? Ante la
presencia de los sintomas
citados principalmente en
Und MUjer joven, ¢s nece-
sario realizar andlisis de la-
boratorio que incluyen
exdmenes de sangre, orina
v radiografias v depen-
diendo del caso. otros miis

sOlisticados

EL LES ES UNA EN-
FERMEDAD MOR-
TAL? La enfermedad es
desde todo punto de vista
delicada por la diversidad
de alteraciones gue puede
producir, ‘sin embargo, la
mayoria de los pacientes
actualmente pueden ser
controlados  llevando una
vida pormu dentro de cier-
tos limiles, con una sobre-
vida 4 10 afos mayor al
85%. Existe lambién la po-
sibilidad, de que la enfer-
medad remita completa-
mente ¥ nundci miis presen-
te ningiin sintoma. Es im-
poTtante remarcar, que una
vez realizado ¢l diagndsti-
ca, debe hacer ratamiento
médico y [undamental-
mente controles  frecuen-




En algunos relojes la belleza

perdura bastante.

En otros perdura aun mas.

En Rado es para siempre.
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=
=
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Rado DiaStar ‘Coupole Céramique’. Belleza imperecedera por sus materiales irrayables: ceramica de alta
tecnologia y cristal de zafiro en forma de cupula. En tres tamanos a escoger. Para él y para ella.

Rado. A different world.

RADO

Switzerland

Importadora Suiza: Representante exclusivo para toda Bolivia. Central Santa Cruz: Importadora Suiza, Libertad esq. Florida
Telf.: 329531 - Fax 360846. Service Tel. 340669. Casilla Postal 277. La Paz: "Luxor” - Telf.: 340553



JEHOVA ES
MI PASTOR

“Aunque ande en valle de sombra de muerte, no
temere mal alguno, porque ti estards conmigo; tu
vara ¥y tu cayado me infundirdn alento™.

Salmos 23:4

“Gustad y ved que es bueno Jehova.
iBienaventurado el hombre que confia en é1!”
Salmos 34:8

“Apirtate del mal y haz el bien; busca la paz y
siguela™. Salmos 34:14

“Deléitate asimismo en Jehovd y él te conceder4

las peticiones de tu corazon. Encomienda a

Jehova tu camino, confia en él y él hard”.
Salmos 37:4-5

“Dios es nuestro amparo y fortaleza, nuestro
pronto auxilio en las tribulaciones. Por tanto, no
temeremos, aunque la tierra sea removida y se
traspasen los montes al corazon del mar™.
Salmos 46:1-2

“Todo tiene su tiempo, y todo lo que se quiere
debajo del cielo tiene su hora™,
Eclesiasiés 3:1

GENTE DE AMERICA

OMNIPRESENCIA Y
OMNISCIENCIA DE DIOS

Al miusico principal. Salmo de David

Salmo: 1 3 9

Jehovi, td me has examinado y conocido.
Ti has conocido mi sentarme y mi
levantarme.

Has entendido desde lejos mis pensamientos. |
Has escudrifiado mi andar y mi reposo. v
todos mis caminos te son conocidos.

Pués atlin no estd la palabra en mi lengua y
ya td, Jehovd.la sabes toda.

Detrds y delante me rodeaste, y sobre mi
pusiste tu mano.

Tal conocimiento es demasiado maravilloso
para mijalto es, no lo puedo comprender!
(A donde me iré de tu espiritu? /Y a dénde
huiré de tu presencia?

Si subiera a los cielos, alli estds td: v si en el
seol hiciera mi estrado, alli estds ti.

Si tomara las alas del alba y habitara en el
extremo del mar,

Aun alli me guiard tu mano y me asird tu
diestra.

Si dijera: “Ciertamente las tinieblas me
encubrirdn”, aun la noche resplandecera
alrededor de mi.

Aun las tinieblas no encubren de i, v la
noche resplandece como el dia: jlo mismo
te son las tinieblas que la luz!
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“Diamante corte brillante engastado solo de
dos puntas con cordon de naylon especial.
Vencedor del “Award Diamond Today™
Adquiéralo en:
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CASANDRA

Una joya, un
suerno hecho
realidad

uién no ha escuchado alguna
vez la historia de Casandra,
una gitana gue sofid con un
sible, pero que gracias a su lu-

Massimo
Rae.

Bianco

amor in

cha v entrega triunfo en su anhelo de ser
amada. Cada uno de sus atuendos ¥ jovas
complementaban su belleza, espiritu ale-
gre ¥ opltimista.

Inspirado en la vida de esta hermosa
joven, el exitoso empresario Massimo
Rag. Bianco cred su joverin Casandra,
una firma internacional gue se ha gana-
do un sitial muy importante en ¢l mun-
do de la orfebreria ¥ gemologia por la
orginalidad de sus disenos, por la per-
fecta combinacitn de los colores, meta-
les v piedras semipreciosas. “Casandra
fue el primer libro que lei cuando era jo-
ven. Me gustd mucho por la historia de
la gitana. Se me quedd en el corazin y

sofé con llegar a lener mi propia empresa
de joyas inspirada en kasandri™, expresa emo-
Cronado
El presidente de la firma. Massimo de ori-
ren taliano, empezd a trabajar como tallador de
pledras, Después de 7 afios en este campo, ad
quind muchoes conocimientos y se¢ decidid a ha-
cer aleo diferente en el mundo de las joyas. Co-
mo una persona muy extrovertida, gue woda su
vida estuvo viajando y conociendo a mucha gen-
te. rescatd el sentir de aguellos que gustan de la
exclusividad en joyas, que desean lugir una pren
da gue esté de acorde con su personalidad. Asi
cred CASANDRA. una jova. un suefio hecho re-
alidad
La firma Casandra nacié en Valencia, espe-
cificamente en Turin, una ciudad gque cuenta
con 25 mul personas, 22 mil de ellas traba
jan en joyas. Allf se encoentra el taller v el
producto nace de los dibujos que realizan

AMERICA
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personas muy creativas. Los modelos de las joyas
son también creados en cera. Después de fabricar el
producto lo distribuyen a muchos paises del mundo.

PARTICIPAN EN LAS MEJORES
FERIAS DEL MUNDO

Ohra de las politicas de mercado de esta empresa
s su participacion en diferentes ferias de fama mun-
dial. “Desde enero a diciembre participamos en fe-
rins en todo el mundo. Espafia, ltalia, Estados Uni-
dos, Bolivia, v en muchos lugares mias. Esta politica
de CXPONCE NUCSINNSs ].'IE'{KIII{'IHH nos motiva a Csiar re-
noviandonos, siempre avanzando vy creando modelos
nuevos”, indica. Fue asi como Massimo llegd a nues
tro pais, participando en 1a Feria de las Joyas, Genle
de Aménca conocio su trabajo v dialogamos con es-
te empresario luchador con un carficter muy exiro-
vertido y carismitico én la atencion a su distinguida
clientely

I




SU PARTICIPACION EN LA
FERIA DE LAS JOYAS

“MNuestra participacion en la Feria de Bol
via ha sido muy positiva porgue hemos cono-
cido mucha gente, hemos trabajado muy
hien”. afirma a tiempo de explicar que actoal-
mente su empresa estd invirtiendo dinero en
introducir sus productos al mercado Latinoa-
mericano. Son conscientes de que este objeti-
vo es dificil pero cuando se trabaja en ello, no
es imposible. Ademis que hoy no solo se lu-
cha contra la competencia sino especialmente
con la crisis economica mundial,

Massimo es una persona gque disfruta de su
trabajo, que lucha por brindar un bienestar a
su familia y va enriqueciendo su personalidad
de las virtudes buenas que va conociendo en
los diferentes lugares del mundo donde llega a
exponer sus jovas. “Creo que la mayoria de
mis clientes son mis amigos. Lo mds impor-
fanle para mi es que mis clientes voelvan”,
sostiene,

Como un empresario agradecido con un
pais que lo acoge, se introduce en su sociedad
participando en diversas actividades del drea
econdmica, social y de beneficencia. “Me en-

canta Bolivia, me siento como en mi casa. Mi
participacion en esta Feria de Joyas ha sido
muy linda. Creo que acd sc trabaja, se la pasa
bien y cuando nos vamos lo sentimos mucho.
Bolivia nos acoge de una manera muy amiga-
ble”, expresa.

La firma Casandra brinda muchos benefi-
cios a Bolivia a través de la promocidn inter-
nacional que realiza con sus clientes de todo
el mundo. A través de informacidén sobre lo
que es nuestro pais, sus virtudes, la belleza de
sus paisajes ¥y la nobleza de su gente, invitan a
muchos de sus chentes gque con molivo de vi-
sitar la Fera, conocen Bolivia v aprecian sus
bondades.

PROYECTOS

Por la onginalidad de sus disefios ha lo
grado 1ener la aceptacion de una numerosa
clientela en muchos paises del mundo. Es asi
que actualmente estd preparando una nueva
coleccion de jovas que expondrid en ltalia el
ano 2000, en ocasion del “Afo Santo”, cudn-
do alrededor de 250 millones de personas s¢
reidinan en Roma para celebrar la llegada del
nuevo siglo.

Massimo tiene una amistad muy arraigada
con Doménico Zanin. el creador de la Feria de
las Jovas. "Para mi es como un segundo pa-
dre. Tengo una amistad muy grande con él. Lo
admiro muchisimo porque no todos tenemaos
el coraje que tene &) de Hevar la joveria a Bo-
livia. hacer conocer este pafs como una regidn
bella v con grandes oportumidades™. concluyd
diciendo.
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mundo pasa, y sus
deseos; pero el que
hace la voluntad
de Dios permanece.
para siempre”.
(1 Juan 2 16-17 ).

traveés de esty citie bibli-
ca podemos interpretar
la vida de un mitrmo- i

mio muy especial como son los es- -
posos Emilio y Griselda Escébar. Ellos: han
comprendido que la fdrmula de la felicidad es
vivir con Dios en sus corazones, Hacer 1o gue
Dios nos enseila en la educacion con sus hijos,
en sus vidas como pareja v como familia que
quicre aportar al crecimiento v desarrollo de
esta hermosa ciudoad de Santa Croz.
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De la mano de Dios

adora Bolivar

umbo a grandes desafios

en el siglo XXI

verdai:m pﬁr £s0. Gﬁwldu cumo
g.!.:. d: sl Cusa es [c'l- antarse 4 das 6 dl:"

bendiciones En HIL NUEVO diﬂ. de. vida ql.lﬂ IU.i
regalé, Su mayor aspiracion como mujer s |

llevar adelante su hogar. Para este
objetivo considera gue su mejor ar-
ma es el didlogo con su esposo ¢
hijos ¥ especialmente con Dios a

través de ln oracion. “Siempre tru-
10 de-inculcar en mis hijos buenas

bres vy hdibitos, brindurles
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cidn ¥ mercadeo. “Queremos Hlegar al 2000
con una empresa de poimer mvel™, afirman.

En busta de esta met, también potencia-
rin las fiendas socursales que tenen en La
Paz, Cochabamba v otros departamentos del
pais.

LOS PADRES ESTAMOS

LLAMADOS A FRENAR EL MAL
YLos padies somos los Wamados o Mrenar
todas las maldades de este mundo que estin
m‘tmldn A nuestros hijos. La vida estd cuda
il mpmr In falta de comprension en los hoga-
e bt TES 3¢ intensifica. Debido a la tecnologia. la
[k ' "- M Uﬂﬂ‘iﬁiﬁ Ios chicos tienen una vida intran-
1 n tienen paz. Ahora prevalece la vami-

sas madres dejamos en segundo lugar o
fh}jﬂﬂ por estar en bosca de la vam-
MWW debemas buscar el did-
hijos. despertarles buenos
umirnin.nlm. prevenirios del
'nem-a de lm vicios ¥ de lo

calzados Az:}em y hoy cuentan ¢
linea de calzados brasilerps. Asi
portin material de construceion, pisos
les, sanitarios venezolanos, anmnnnu elée-
inca. chapas y otros productos de primera ca-
dad que dia a dia van otorgando a IMPOR-
TADORA BOLIVAR el reconocimiento de la
sociedad como frma lider en In importacion
de productos: de primer nivel yva precios eco-
naMmicos.

Para este nuevo siglo 1os ésposos Escdbar
= estin trazando grandes metis, potencinlizar
sus fortalezas y organizar mejor su sistema de .
comercializacion. Una de sus grandes fortale- v
ras es su personal de primera linea, pero dese- PP PSR S ol
an capacitarlo en nuevas estrategias de aten- R X Gﬂ!ﬁwf g .I leIerl]il.llll
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loj es evaluado mdiwﬂm-'

Christian Dinr nacié en 1905 y luego de una educacion tradicional e & ‘mente y es sometido a un se-
fue capaz de dar rienda suelta a su instinto creativo. En 1946, su socie- G ey * vero control. Los relojes son
dad com Marcel Boussac, el gran magnate francés de la industria tex- = ‘7 I"i" equipados por ETA quartz mo-
nil, dio origen al nuevo “look™ gue revoluciond al mundo de Ta moda, e vibles y gozan de la mejor con-

fianza en tecnologia que se pue-
da avalar, para ofrecer exactitud
en el mas alto orden, asociado con

que ciertamente alun s¢ comenta hoy.
Posteriormente comenzd un surgimiento metedrico, en 1947,
funda la Primera casa de Costura en la Av. Montaigne, en Paris,

ese mismo uiio lanza el primer perfume Miss Dior. w la extrema comodidad de vestir.
Christian Dior inmediatamente se propuso diversificar su y
produccion, elavorando accesorios de moda, regalos, joyeria, i PANDIORA

etc: todas estas actividades generan empleo a més de 17 mil ” Denominado el primer reloj de pri-
personas: 4 mavera de Christian Dior.

En la década de los 70, una variedad de rolojes es lan- s N “Pandiora™ es un brazalete con un
zada al mercado. en 1975 surge el primer reloj de Chris- A" . bien escondido secreto apreciado por
tian Dior, en 1985 la creacion del "Black Moon" (Luna ,f/ 4 % mujeres que consideran el tiempo en sus
Negra), un nuevo estilo en relojes v en 1994, la crea- ?; ‘:""-n 0 actividades. La mdgica sorpresa viene con
citn de “La Panisienne™. un verdadero reloj de clase. " 4R:¢ for un simple togue de un boldn secreto que

Los relojes Christian Dior son vendidos en mis / abre una tapa del reloj descubriendo un dial

rectangular.

\ Este nuevo reloj protagoniza la version es-
tilizada de las iniciales CD en acero, armonizan-

" do con cualquiera de los accesorios femeninos de
la Casa Dior,

de 8() paises y su creador es reconocido en el mun- : =
do entero como lider en produccién de relojes. ! '
Durante 20 afos los relojes €D han dejado su
huella en el mercado, sus disefios de avanzada
es1i4n por encima de la moda: :
Para darles la imagen de perfeccion, la Ca- . '-
sa Dior ha estado trabajando con uno de los 4,
productores de relojes suizos mds famoso )
del mundo, combinando su experiencia
‘fécnica con la perspicacia de la Casa Dior.
Los disefios de la coleccion estin a cargo
del prestigioso profesional John Gallia-

LADY DIOR
Infinitamente espléndido y puro. marca el paso del
/tiempo Posee la inherente elegancia de alguien que es-
td casado con la modernidad y la tradicidn.
| Armonioso y sutil, sobrio y femenino, “Lady Dior” es
un nombre prestigioso para una de las dltimos relojes de
'{* Christian Dior.
/' “Lady Di
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n los tlumos tempos el hombre se muestra muy interesado

por los lemas concernientes a su imagen y estética. El cui-

dado facial es un deber v un derecho gue el hombre reclama.
Hov en dia, en la sociedad en que vivimos, la imagen va adquiriendo
una importancia indudable para todos: v por supuesto ¢l hombre de los
) se preocupa de cuidar y mantener atractiva su imagen, taniao como
Iz mujer.

Ellos, al igual que la mujer, se desenvuclven en un mundo en el
gue, @ menudo una imagen vale mds que mil palabras™; una imagen
que puede decidir el triunfo en una entrevista de trabajo. la actitud en
un #cto social o Hevarnos ala sana priectica del deporte; sin olvidamos
de algo que es tan importante para los hombres como para las mujeres:
sentirse 4 gusio con la imagen que nos devuelve el espejo cuando nos
miramos en €|

También para los hombres disimular la edad cronolGgica ¥ lucir un
aspecto lo mis juvenil posible, se convierte en algo de vital importan-
1

La piel masculina, como organo vivo que es, acusa a diario
signos de fatiga producidos por diferentes causas,

Esta fatiga es evidente en el aspecto externo de la piel.

Factores como el sueno imegular, und alimentacion inade-
cuada. los excesos como el aleohol o el abaco, o un ritmo de
vida frenético que conduzea al temido “esirés”, son altamente ¥
perjudiciales para la salud vy el aspecto de [a piel.

Tampoco debemos olvidar que la piel recibe los efectos 16xi-
cos del medio ambiente y reacciona de forma traumdtica a los
cambios de clima y temperatura,

DESPUES DE LOS 30 APARECEN

SIGNOS DE ENVEJECIMIENTO

El hombre, a partir de los treinta anos, coando
sc mira al espejo, advierte ya en su rostro los pri-
meros signos de envejecimiento. Este es el mo-
mento en Jue surge en su mente la idea de ha-
cer algo para Irenar el delenioro de su aspecio.
El hombre busca conseguir una imagen “sin |
arrugas”, juvenil y deportiva. .':

Por lo general, la piel masculing presenta |

los poros dilatados, es mias gruoesa gue lade la §
mujer, por este motivo, la piel de los hombres ',
requiere formulas que sean ligeras y tengan W0
propiedades calmantes. ¥

Desde hace anos es habitual la presencia del '
hombre en cabinas de estélica. en un mumento
clave que es la juveniud y adolescencia, cuando ha-
cc su aparicion el acné, un problema que puede in-
cluso alterar psicolégicamente la conducta v vida

111"|. JUWEN

Facial

ey,
Oy,

El dermatilogo suele aconsejar, en estos casos, la visita a la esteti-
cista, para que esia sanee la piel. y ayude a eliminar el problema en
combinacidn con el tratamiento de la piel que prescriba el especialista
y la estrecha colaboracion entre médico y esteticista, es hoy en dia al-
go habitual, i

Mantener ¢l necesario grado de hidratacion de la piel y combatir
con eficacia los primeros signos de envejecimiento en la picl del hom-
bre, estd al alcance de toda profesional.

Hay que tener en cuenta que para los hombres es importante gue ¢l
aroma de los productos que usemos. sea fresco y varonil.

Se puede usar diferentes combinaciones con fdrmulas a base de ex-
tractos de maderas de Sdndalo, Musgo, Mezclas de especies Orientales
o Espliego,

Actualmente existen, en ¢l campo de la esiética diversas técnicas
aplicables a 1os tratamientos de regeneracidn facial. A partir de la ter-
cera década de vida, la mayoria de las pieles necesitan estos tratamien-
tos para mejorar su textura, evitar el envejecimiento precoz y corregir
secuelas del acné juvenil, tales como cicatrices, relieves, ete.

En este caso hemos seleccionado un tratamiento calmante y
regenerador. Nuestro objetivo es: mantener un grado dptimo de
hidratacién y procurar la mixima elasticidad de los tejidos epi-

dérmicos.
TRATAMIENTO
1. Después de limpiar la piel con on gel, se extiende el pee-
ling con un pincel como si fuera una mascarilla, aplicando vapor
pitra que no Se seque.

2. Se trabaja siempre con al piedra de pulido con
un didmetro adecuado y plana, sujetando con los
dedos para evitar el desplazamiento muscular,

3. Se retira el peeling con toallas previamen-
te humedecidas y tibias,

4. S¢ aplica una ampolla de coligeno nati-
vo soluble, extendiéndolo par todo el rostro y
il cuello.

5. A continuacidn se procede a ionizar con
corriente galvdnica durante cinco minutos,

6. S practica un masaje de digitopresidn sobre
puntos de shiatsu.

7. Se aplica una crema hidratante especifica con masa-
je tonificante.

8. Finalmente se aplica una mascarilla nutritiva: vita-
minada y oxigenada durante diez minutos.
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Ing. Jorge Guillermo Valdez Anez

La unién del empresariado
es la receta contra la crisis

oy al frente de la Federacidn de
Empresanos Privados de Santa
Cruz estd un hombre visionario y
forjador de espiritus progresistas, Jorge Gui-
lermo Valdés Afer. Ingeniero Industrial,
Muster en Economia y Admimistracion de Em-
presas. Se formdé en la Universidad de Nava-
rmra Espaiia. Trabajo en la madre Patria en el
Banco Pastor y en Bolivia el Banco Boliviano
Amencano; Banco Indusinal y Banco Unidén
S.AL En la Administracién Piblica se destacio
como Asesor del Ministeno de Economia,
Subsecreturio de Planeamiento, Canciller In-
lering v flamante Embajador de Bolivia en Ar-
gentina. También fue Presidente del Lloyd
Agren Bohviano.
Desempend funciones como  Vicepresi-
dente de la Cémara Forestal, Director de la

Empresa de Ferrocarriles del Ornente S.A.

Presidente de

a Camara de Exportadores de
Santa Cruz y a fines del pasado mes fue pose-
sionado como el flamante presidente de los
empresarnos de Santa Cruz, A este importanie
acontecimiento asistié el Vicepresidente de la
Repiblica Lic. Jorge Quiroga, amigo personal
de nuestro entrevistado con guien GENTE DE
AMERICA wvo un interesante didlogo

En esta oportunidad Jorge nos manifesto
su complacencia de presidir el sector empre-
sarial, digno de orgullo por la demostracion de
trabajo, por su perseverancia vy tenacidad, que
les ha permitido alcanzar un alto sitial produc-
tivo, sobreponiéndose a un sinndmero de foe-
tores adversos. "Quiero exhoriar el espintu de
solidaridad para los empresarios que recién
COMICNZAN 4 NS POr osios Caminos y que
necesitan afianzarse 4 una serie de aspectos,
que permitan equilibrio de condiciones v po
|.,"|||.'I|||!III..,'I|[L olfézcan una suma IL'I'III'I:Z"I.'l.'IEI'h.I
Es necesanio alejur definitivamente los temo-
res de la cruda desigualdad, cuvas visibles
consecuencias, profundizan las diferencias y
tracn consigo signos evidentes de inestabili

fad econdmica’, sostiene

BUSCAMOS LA UNION DEL SECTOR
PRODUCTIVO
i

Respecto al accionar future de la Federa-

"
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cion, &l recomocido empresano exphco que la
linea maestra gue seguirdn e5 la union de odo
gl secior productive. Ademas pretenden ma

la: alianza estratégica con el Gobierno
gue no ha funcionado por falta de iniciativa
del Poder Ejecunivo. “Debemos aclarar que
estas fallas no son del Senor Presidente, quien
nos ha manifestado su intencion de estrechan
tas diferencias y de lograr consenso. Pero
cunndo hemos incursionado en otros niveles
ha sido muy dificil dar solucién a los proble-
mas. Esperamos que sé cambie de actitud y
puestra relacion con el Gobierno sea positiva,

de diiilogo v consenso™.

EXCESO DE DOGMATISMO AGRANDA
L.OS PROBLEMAS

Respecto al actual problema del Gobierno
con el sector agropecuano, Jorge indicd que el
exceso de dogmatismo de los representanies
subernamentales estd agrandando los proble
mits socioecondmicos del pais. “Si no se revi-
83 esla situacion con crilerios de pragmatismo
SIS i 1ener aun I:l|,1}l.1l'5.'- LEI}[{II'rl._u_h'H E‘t‘]l.'l
SOy optimista en este sentido, creo gue el go-
Biemo va a recapacitar y dialogar con los sec-
ores, buscando soluciones de manera conjun

3 a la ]1|'.||'-|u'.:r,1[|g;|"_ exprest a tiempo de
afirmar que la situacion economica actual es
1 muy dificil v gue si no se cambia la actitud
de l0s pobernantes s¢ causardn peores dafios

g lias causas mismas de las necesidades eco

pomicas de los productores

TRANSFORMACION DEL APARATO
PRODUCTIVO

lorge Valdés hizo un Hamado a ambas par-
es A desarrollar acciones conjuntas gque per
miitan hacer un pais de opor
tinidades para todos. “Este
PROpOSItO no ¢s gratuito, obe-
gdece o una realidad que laob
servamos cotidignamente y
gue debemos asumirla de
verdad: el agro es el presente
v future de muchas: familias
bolivianas. Sin duda alguna
gsia region, como todas las
eomas productivas del pais,
:';.'a.!l]l:l..‘!'l._' Lni l.'-\.[!u.'\_l:.i] amen
ci6n ante grandes desafios de
Ia agropecuaria nacional. Bo-
lvia ha avanzado con dema-
stada rapidez en diversos pro-
ces0s de integracion. En line-
& generales todos apuntan a
una creciente unidad de mer-
CRO0S5, EN Un Proceso Imever-
sble de globalizacion de la
sconomia. Para hacer frente a
ESH0S NUCYOS relos s¢ requiere

ge una radical y urgente

Bunsformacion  de nuestro

aparato productivo. Con la finalidad de pro
yectarlo con posibilidad de éxito en un merca-
do cada vez mis competitivo™

S5in embargo, apuntd que hasta hoy no se
ha hecho mucho para caminar én similares
condiciones a los mercados internacionales
No se han prionzado las vias de comunicacion
que fortalezcan el desarmollo productivo del
agr. Paralelamente se advierte un creciente
deterioro de los caminos de acceso rural, gue
elevan de manera sustancial los costos de pro
duccidn en el sector.

Por otro lado, puntualizé la falta de cons
truccion de una infraestructura productiva bid-
sica como sistemas de niego. “El aprovisiona-
micnto de agua, represas, silos de almacena-
micnto ¥ otros. no han tenido una adecuada
atencidn por parte del Estado. Las tarcas de
investigacion de nuevas lecnologias Agrope-
cuarias vy su difusion mediante trabajos de ex
tension y transferencia de tecnologia, s han

visto reducidos sustancialmente

CRONICA DE UNA MUERTE ANUN-
CIADA

Asimismo remarco gue 51 los productores
ropiezan con todas estas dilicultades v ade
mas no tenen aceeso al crédito, 1o que viene
s la cromica de una muerte anunciada del sec
lor agropecuario. “En este sentido debemos
tomar cenciencia de esta situacion v brindar

propuestas claras para que los productores del

agro tengan opeiones reales y dignas con la fi
nalidad de mejorar sus condiciones de vida y

trabajo. “Estos planteamientos constifuyen, a

juicio de los productores agropecuarios, la ba-
s¢ minima de accion para construir una Boli-

via de carn al tercer milenio, que dé respues

tas a sus acuciantes problemas de subdesarro-
llo ¥ pobreza”
SISTEMA FINANCIERO ESTA ENTRA-
MADO

El representante del empresanado crucefo
sostuvo gque el sistema financiero en vez de
ser una vilvula de escape para mover la eco-
nomiy, actualmente se encuentra entramada
dehido a que las dltimas disposiciones al mo-
delo fueron implementadas en un mal mo-
mento, “La crisis del Brasil ha producido una
oferta exportable muy importante a todos los
paises del mundo. Esta nacién ha definids

también 1os precios a nivel regional v algunos
paises han tomado medidas, tal es el caso del
Penid, la Argentina ¥ Chile. Creo que Bolivia
debe seguir también esa rota”

Por otra parte dijo que el sistema de refor
mas estrocturales gue ha venido ocurriendo 2n
Bolivia debe profundizarse en los temas de re
formas juridicas gue permitan asegurar las sj
“En esto tiene mucho gue
hacer el Poder Judicial. Creo que las norma-
tivas de los C Ii""l.il_'_:l s 1y les, el € 'l'-l._[I;_'l.l de Co-

P 1o
tuaciones locales

mercio v Codigo de Procedimiento estin des-
plazados en el empo. En ese sentido debe ha
ber una revision y empezar 4 trabajur cuzni
antes’

Finalmente Jorge Valdés envid un mensage
de aliento a los productores, Hamando a
unidad del empresariado crucenio, “La recets
contra la crisis actual es la umdad de todos los
empresanos. Nuestra prodiga tierma, palpita
expectanie su manana proximo, alentada pos
el explosivo crecimiento del sector empresa
rial, gquienes con esfuerzo vy sacrificio e
dispuestos a bnndarle siempré su hombro al

desarrollo del pais”, concluye diciendo

El flamante presidente de la Federacidn de Empresarios Privados, Ing. Jorge Valdez al lado del

Vicepresidente de la Repiiblica, Jorge Quiroga v empresarios amigos.
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5S¢ ve en esia tiema
ligrimas de madres

¥ en los aposentos

i escuchan lamentos,

Por que lloras madre?

perdiste a tu hijo

se perdio en las drogas

se fue de la casa

¢l no corrésponde a tu-amor de madre.

Porgue los lamentos?
no Serid que 4 tiempo
no supiste darle

los buenos consejos.

No sera que te conliaste
. por lo bueno que era
v lo descuidaste en las horas malas
ni lehicitastes en las obras buenas.

Nunca te fijaste que amistades tenia
le diste la Have

para que el entrara

a la hora gue fuera.

Con ese amor de madre
le diste dinero

para gue disfrute

de lo que el quisiera.

Muadre calla tus lamentos
busca el hilo

por el que perdisie

a ese hijo tan bueno.

Nuestros hijos no nacen delicuentes
nacen tan puros v limpios
como unid goti de agua.

El alimento del almea y del cuerpo

gue da una buena madre un buen padre
es la rectitud de la vida ejemplar

que se e da a nuestros hijos

¥ asi ayudamos a tener buena

gente en nuestra sociedad

LAGRIMAS DE MADRE

Profesara: Asunta
Justimiano Herrera
de Salazar.

La realidad de esta vida
te la escribo madre mia
en junio cumples 94 anos
haciéndome compariia.

Eres sombra del drbol bien plantado
retono resistente de esta herra solarega.
Rexa por tus hijos madre mia,

reza por los hijos gque te guedan.

Eres la reliquia de toda la familia

eres ¢l diccionano de tus hijos...ya
envejecidos

eres las palabras antiguas pronunciadas
que hoy ya no existen en ninguno de los
libros.

Me taladran s consejos en el alma
v los Hevo en la mente cada dia
aungue va yo me siento envejecida
cumpliré con tus consejos al pie de
la letra madre mia

Yi enterrastes unos cuantos
del fruto de (us entrafas

v como una Magdalena
derramaste muchas lgrimas,

Pero el cimiento duro v resistente
que llevas en tw alma v en [w cugrpo
valerosa heromna y muy valiente
con tus 94 anos v todivia
resplandeciente

Madre quisiera gue vivieras otros W
A0S

porque no podeé resistic al verte muerta

Tu hija con todo amor.
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ULTRATRIM

Ahora con las nuevas cintas
reajustables ultraseguras de
tus Huggies Ultratrim “tipo
velcro” puedes pegary
despegar cuantas veces
quieras, porque no se
deforman ni sedanan al
contacto con cremas, talcoo
aceites.

iCompruébalo ta misma!




Frof. Dr. René A. Calvimontes
Paigquiatra - Sexdlogo

i CAmpana que resuend, una voz
y un ser en conflicto, son el moti
vo de nuestras inspiraciones, a
gsto quiere hacer pequenas aportaciones gue

dejaran en F"';I.f |'H.3'=I un momento. hasta gue
jparezen la ofra doda; la voz calla cuando ¢l
conocimiento asombra los umbrales
lel rostro y el ser que siempre guicre
distorcionar a la madre naturaleza.
Lis relaciones sexuales anales son
.'.fI[1;lJit\ como la historia misma,
no nos olvidemos lo gque paso en la
Roma anligua, con los Reyes.
principes o los mismos guerreros de
I'rova de su época, esto no, nos hace
que justifiquemos aquellas relaciones
0 las otras, solo nos limitaremos a
tratar de explicarlas por que, esto tam-
hién esta ligado intimamente a la cul-
wra innata de cada pueblo, como a lo
adquirido; gue entrd én ciertos aspec-
tos del seudo modermismo, la copia de
una aculturizacion, como la respuesta

ala p-umogmt‘l‘a como al bnmhurdm
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ha encomrado un tabd muy fuene en la per-
sona creventes, misticas y moralistas, en las
cuales ni siquicra aceptaron la encuesta.

La Sodomia o Analismo Sexuales la
relacion sexual por ¢l ano, o se la busca para
la copulacion, como fendmeno de experi-
mentacion, ya en estado de anormalidad, o
con psicofarmacos, cocaina o alcoholizado,
generalmente se pide de la tercera forma, en u
cual cuando la pareja le rechaza. esta peticion,
mnclusive sirve para seguir con el mismo lema
como situacion del grado de aleohol o de adic-
CION gue se hene, una vez conseguido su obje-
tivo, después lo comenta en la rueda de ami-
gos, haciendo alarde del poder sexual, ademils
se lo comenta como si hubiese sido un logro o

trofeo mas para sy gran casuistica.

Otros la piden la misma relacion sexual

anal, como sinonimo de un sexo liberado, y en
algunas ocasiones lo consiguen, por el grado
de sentimiento o compromiso de amor que
tiene la otra parte, esta aceplacion pasiva de la
relacion, que generalmente en ninguna de las
formas que haya sido esta sodomis, es placen-
teri, vat gue las primeras relaciones anales,
dejan mucho dolor en vez de una sublimacidn
de entrega v satisfaccion, lo cual el hombre,
usigna un rol, que el cree que ya le pertenece
todo lo carnal de esta relacion.

En algunos casos aislados ¢l hombre busca
la relacidn sexual anal como compromiso de
su identidad sexual, esto quiere decir que este
ser masculino, empieza 4 sentir $ensaciones
diferentes respecto al placer. cuando se ha
empapado muy seriamente de la pornografia
lesbiana. como homosexual, imita vy experi-
menta actos gue no funcionan como normal,
en una pareja comin hetero
sexual v a veces en condi-
ciones anteriormente  citadas
busca, en la esposa o el nan-
gulo afectivo la relacion de
analismo sexual, con graves
consecuencias hasta cuando
ingresa en una franca bisexual-
idad, que esto lerminaria sien-
do una eleceidn sexual,

Como vemos los matices
de analismo son de diferenies
lipos . y causas pero lo
recomendable es que el
humano no pierda su identidad
culiural y sexuwal, ya que a
veCces por experimentar aclos
no . normales, termina  con
Edlfﬂmﬂiﬁﬁ Tespuesta que nlgu-'

In
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2000

Maxima eficacia frente
al acolchado

Afinar la silueta, combatir el acolchado, reafirmar
y tersar la piel, hoy Clrins lo hace posible
con Lift Minceur 2000
= el producto remodelante del futuro. Lift Minceur 2000
" es el primer producto con una accién en la proteina G-¢cla
del adelgazamiento- gracias al Cangzhu, una planta milena
originaria de China. Este componente permite acelerar
y ampliar el proceso del remodelado. a partir de las primes
utilizaciones atenta el aclchado y estiliza la silueta.
Muy rdpidamente recobrard una piel firma, un cuerpo estiliza
| y la silueta con la que siempre ha sonado.

Probado dermatoldgicamente, Hipoalérgico, Mo se realizd ningin lest en animabes
! www.clarins-paris.com

Clarins, al servicio de la belleza
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rocedente
de wuna
familia
muy trabajadora,
joveros de tradi-
cion, lideres en
conguistar los sue-
fios de hombres y
mujeres que desean
lucir una hermosa.
joya: ella es Fabiola
Duza Carrasco de Ros-
hotl. Una joven mujer
empresaria que gracias
al apayo de sus seres
queridos, su esposo Step-
hen, sus padres y sus her-
manos, emprendid un gran
desafio. su tienda de rega-
los en plateria v articulos
decorativos en plata, CA-
RRASCO.
Con trabajo. dedicacion y
la gran aceptacion de su dis-
tinguida clientela, llegd a la ci-
ma. Pero hoy se lanza a una nue-
va aventura empresarial. Introducir
la linea en cristaleria, BACCARAT,
una histona excepeional,
Con ese espiritu familiar de amar el arte de
las jovas, Fabiola realizd un Diplomado en
Orfebreria v Gemologia en Miami. Actual-
mente administra la Galeria Central
de la Joyeria Carrasco. “En la fa-
bricacién y comercializacidn de
joyas es esencial tener estudios
y experiencia para poder ga-
rantizar la médxima calidad
en joyas al cliente™, indica.

SE INDEPENDIZO
Sigwiendo la tradicion
familiar, Fabiola se inde-
pendizd y abrié su tienda
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.=.-’f * Fabiola Daza Carrasco de Roshotl

Baccarat

una pieza, un

diamante

de regalos. Comenzd vendiendo portarretratos,
articulos decorativos, en fin una serie de pro-
ducios de distincion, especialmente cn lincas
del afamado metal, la plata. Gracias a csa cxpe-
riencia y a las exigencias de su clientela, Fabio-
la decidié traer a Bolivia la hermosa linea en
cristalerfa, Baccarit.
BACCARAT

Baccarit es el nombre de un pueblo peque-
fio a las onllas del Rio Meurthe, sobre la pen-
diente de las montaias Vosges. Hoy se asocia
con uno de los productos mds prestigiosos de
Francia: Cristaleria Baccaral,

HISTORIA
En el siglo XV la parte oriental de Fran-
cia fue invadida con vidrieria producida en Bo-
hemia. El arzobispo de Metz le escribid al rey
Louis XV que el resultado de esta situacion era
la exportacion de fondos franceses en una épo-
ca en la cual el reinado podria utilizar este di-
nero para ¢l beneficio del pais.




DE VIDRIERIA A CRISTALERIA
En 1764 el prelado autorizo al rey a iniciar
la produccion de vidrio v asi fue que se insta-

16 la fabrica de vidoo Sante = Anne en Bac-
caril. Después de la revolucion Francesa v las
guerras de Napoledn, fue renovada por un fa-
bricante de cristaleria, Gabriel Aimé d Arti-
gues. El la vendio en 1523, Después de unos
anos Baccarit se convirtié en el fabricante 1i-
der de cnistaleria en Francia.

PERFECCION

La “perfeccion” se conviirtid en el eslogan
¥y la meta de calidad de Baccaral que ha per-
manecido hasta el presente. El éxito fue el re-
sultado de la seleccion cuidadosa de los mejo-
res trabajadores de vidrio en los procesos de
soplado, corte v del uso de la mis alta v sofis-
ticada tecnologia acompanado por una prefe-
rencia por ¢l uso del cnstal en cada uno de sus
disenos y la determinacion de ser lider de la
maoda.

Baccardt gand medallas de oro en cada
uno de las Ferias Mundiales organizadas en la
segunda mitad del siglo XIX. Gradualmente
Baccardt adquirié fama mundial por exportar
la imagen del “Ant de Vivre” de Francia.

UNA HISTORIA
DE ESTILO

La preferencia por lo
conservador v la discre-
cién impuesta por las ne-
cesidades  1éenicas y co-
merciales condujo a Bac-
caril a producir solamente
articulos que pasan un
proceso largo v prudente
en su desarrollo gamanti-
zando su resistencia al
transcurmr de los tempos,
Lejos de legar a ser pie-
zas que pasan de moda, al
contrario las primeras co-
lecciones producidas por
Baccarat llegaron al punto
en ¢l tiempo de ser consi-
deradas “clisicas™.

La calidad de los pro-
ductos Baccardt se desen
vuelven alrededor de cua-
tro elementos insepara-
bles: eristal - proporcion -
diseio — maestria.

Esta perfeccion ha de-
pendido ¥ depende de la
calidad del cristal, la pro-
porcion correcta ¥ el uso
mis armonioso posible del
diseno.

SIGLO XIX

DE LA

FAMA A

LA SUPREMACIA

Baccarat no tardd en sobresa-
lir en sus disefios, especialmente
en sus colecciones de vasos, Du-
rante la primer mitad del siglo
XIX, gand fama e las Exhibicio-
nes Nacionales Francesas de Pro-
ductos Indusinales. Cuda una de
estas exhibiciones le dio la opor-
wunidad a Baccardt de ensepar
nuevas nnovaciones gue fueron
de tanto interés que le otorgaron
la medalla de oro en cada uno de
5105 eventos.

Asi Fabiola se siente muy
aforunada porgue su tenda sera
la representante de estos histori-
cos articulos en cristaleria. Para
tener la representacion ha cumpli-
do todos los requisitos que se ne-
cesitan v obtener estos productos
de primera linea a nivel mundial.
“Pienso traer la lnea completa
para gue el cliente tenga opeion
de admirarla v elegir. Los articu-
los de Baccarit nunca pasan de

moda, son colecciones de museo. Quiero lle-
var a cabo ¢l sueno de Baccaratl. Hacer cono-
cer su linea por todo el mundo. Tener el mejor
centro de exposicién y hacer prevalecer el
nombre de Joveria Carrasco. Estoy segura que
saldré adelante”, expresa convencida de que
contard con el apoyo de la distinguida cliente-
la de Santa Cruz v Bolivia,

Gracias a Dios cuenta con el apoyo de su
esposo, sus padres v sus hermanos. Tiene
grandes proyectos de exponer sus productos
en La Par y Cochabamba. Asimismo ticne
planificado traer la representacion de una li-
nea de plata conocida por sus articulos exclu-
sivos que complementa a Baccardt. Ademids
contard con bellas obras de arte en porcelana,
articulos tan distinguidos gue su clientela se
lucird exponiéndolos en su hogar,

Y es que el arte se conceniriri en esla
tienda, un lugar tan elegante s6lo por la expo-
sicion de estas piezas, que son un diamante
(Quién no se siente maravillado al ingresar y
ver tanta belleza, tanta perfeccion? Por ejem-
plo GENTE DE AMERICA se sintid atrapada
por la hermosura de un juego de copas de co-
lores Baccardl que se exponen en un muchle,
delicadamente decorado.

Por esto ¥ mucho mis. Fabiola es una mu-
jer que mira lejos. tiene fe en Dios v estd se-
gura que alcanzari el éxito como en todo lo
que se ha propuesto. “Hasta ahora estoy muy
satisfecha con lo gue he logrado empresanal-
mente, Pero lo mds importante es mi familia v
mi guerida hija Stepheny guien ha completa-
do mi felicidad™, concluye diciendo

= [
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croata de
nacimiento
y cruceno de
corazon

“He sido gratamente sorprendido
por la distincidn " Eslabdn
Empresarial” que me ha entregado
la Federacion de Empresarios de
Bolivia. Me siento muy feliz de
recibir el premio que me confirié la
Cdamara de Exportadores”, de
“Reconocimiento Especial 1997 ",
comao también disfruté al recibir el
premio de la Cdmara Junior,
“Lider Empresarial del Siglo XX,
el premio de la empresa Manaco,
entre muchos otros
reconocimientos. Pero guiero
expresarles que el mejor premio
que recibi en la vida, son mi
guerida esposa
Aidita, mis cinco hijos y todos mis
nietos. Ellos son mi mavor orgullo vy
los frutos mds dorados con los que
Dios me bendijo. Todo el esfuerzo
que realicé en mds de 50 anos de
trabajo, lo duplicaria por mi fami-
lia. Dov gracias a Dios por esta
inmensa dicha’. Asi se expresa un
ilustre representante del
hombre tesonero,
trabajador, a quien el Divino
Creador le abrio ¢l cielo para
derramar una lluvia de
bondades v bendecir

toda obra de sus manos,

Don Mateo Kuljis llic.

ateo Suljis
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este hermoso pais lleno de oporiu-

nidades, llegaron grandes hom-

bres, uno de estos es Don Mateo
Euljis llic. Croata de nacimiento y crucefio de
corazdn. Un extraordinario agricultor de la vi-
da, que supo sembrar la semilla certificada de
su noble alma y ahora cosecha los buenos fru-
105 que supo cultivar con dedicacidn, amor y
responsabilidad.

Tal como lo escribid el periodista José Ma-
nuel Pando Laguna en la introduccién del li-
bro Mateo Kuljis [lic “Epopeya de un Emi-
grante Croata”, Don Mateo ¢s un cjemplo ¥
espejo de una vida de servicio, como agua de
arroyo cristalina v libre, como las mismas
aves v el aire, nunca tuvo enemigos, nunca hi-
20 mal a nadie, v ese don de gente, lo supo in-
culcar en sus hijos y nictos,

SUS ANTEPASADOS

En 1880 en la Isla Vis, de la Ex Yugosla-
via, hoy Croacia, su querido abuelo, también
flamado Mateo Kuljis contrae nupcias con
Maria Radisic, y de este matrimonio nacen 6
hijos: Juan, Jorge, Esteban, Santiago, Rade y
Maria. En 1922 Rade Kuljis se casa con Ka-
tica llic y de esta unién el 22 de Octubre de
1922 nace Mateo Kuljis Tic a quien le brindan
todo ¢l amor v carifio. Mateo uvo dos herma-
nos Ivanko y Elda.

Desde nifio fue un escogido de Dios para
iniciar una gran obra, una hermosa familia.
Fue monaguillo ¥ como hijo mayor tenia la
responsabilidad de ayudar en todo a sus pa-
dres que lo educaron en forma meticulosa y
ordenada. El respeto a Dios vy el profundo
amor del hogar formaron en Mateo valores
profundos que guiaron su vida para siempre.

A sus 15 anos se gradia de bachiller. Fue
£n ese afo cuando su tio Jorge — un emigran-
i croata- llego de Bolivia y comento sobre las
oportunidades que brindan esas lierras promi-
sorias. En ese mismo afio la familia se vio ase-
chada ante la posibilidad de gue Mateo fuera
reclutado para la guerra. Y su tio Jorge vio la
posibilidad de llevarse a Mateo para Bolivia y
librarlo de ese gran riesgo. El amor de su pa-
dre Rade lo lleva a tomar esa decision, enviar
4 su hijo al lado de sus dos hermanos que afios
atpis también dejaron su isla Vis, Jorge vy Es-
leban.

Asf llega Mateo Kuljis a América, especi-
ficamente a Bolivia. Se instald en la ciudad de
La Paz en la casa de su tio Esteban, quien jun-
10 4 su esposa Beba lo cobijaron y le ensefia-
ron a amar a este lindo pais.

EMPEZO A TRABAJAR
Desde su arribo a La Paz Mateo trabajé en
2 empresa constructora de su tio Esteban,
siendo la principal obra en ese entonces el edi-
ficio del periddico El Diario. Después de es-
tudiar y trabajar simultdneamente, a sus 17

afios Mateo se gradiia come Contador Comer-
cial en el Instituto Gregg de La Paz. A sus 18
anos fue Jefe Administrativo de la Empresa
Krsul.

Los blancos cerros gue bordean la Cordi-
llera de los Andes, fueron testigos de su valio-
50 trabajo que desarrollé en la Sede de Go-
bierno. Numerosas obras reflejan hoy su espi-
ritu solidario como muestra de la miixima ex-
presion de sensibilidad social.

En 1944, como todo hombre emprendedor
y dindmico acepta el desafio de medir sus pro-
pias fuerzas y acepta una oferta como vende-
dor de la tienda de zapatos Manaco en la ciu-
dad de Sucre. En poco tiempo se gana la con-
fianza de su propictario el Sr. Komarek, v abre
una nueva sucursal en Potosi donde también
radico ese afo.

Asi fue abriendo puertas para esa empresa,
en las otras cindades de Bolivia. Al afio si-
guiente radico en Cochabamba vy en el mes de
Septiembre de 1945 llega a la ciudad de San-
ta Cruz, donde inaugura la primer tienda de
calzados Manaco,

El mayor problema que enconird en esta

ciudad fue que la mayoria de la gente no usa-
ba zapatos, preferia las abarcas. Pero Don Ma-
teo decide enfrentar el reto educando a la po-
blacién para convertir los zapalos en uni ne-
cesidad. Con la ayuda del Dr. Gutiérrez pro-
mociona sus productos con una campafia de
carteles donde explicaba gque los ciudadanos
debian usar zapatos para protegerse de los sa-
bayones. El éxito fue rotundo y se convierte
en el mejor vendedor de la empresa.

Cada afio que pasa las ventas en la tienda
“Manaco” aumentan, inaugura una nueva
agenciaen la calle 24 de Septicmbre v el pres-
tigio de esta empresa llega hasta ltalia a oidos
del dueiio de la empresa Bata, Don Tomiis Ba-
la que se traslada a Santa Cruz a felicitar a

Don Mateo por el éxito alcanzado.

Luego incursiona en comercio de cueros
para proveer a Manaco. Y uno de sus mejores
proveedores el Senor Carlos Fuchtner, respe-
tado empresario de origen aleman gue se con-
vierte en su querido suegro. Es fruto de una
simbiosis de la vision empresarial que heredo
de sus ancestros europeos vy del espiritu em-
prendedor de los hombres de nuestras llanuras
orientales. Don Mateo, se gand el carifio y el
respeto de un pueble y de la familia crucena
que guardard para siempre ese ejemplo de vi-
da en plenitud.

A s6lo unos meses de su llegada a Santa
Cruz ya era miembro del Club Social y socio
de la Cimara de Industria vy Comercio. Cono-
ce a una bella dama v al compds de valses, bo-
leros ¥ taquiraris le expresa su gran amor: El
23 de Marzo de 1947 consolida su compromi-
s0° matrimonial con una de las mujeres mas
bellas de esta tierra, la Sma. Aidita Fuchiner,
hiju de Don Carlos Fuctner v la Sra, Olimpia
Sanguino, Hermana de Carlos. Hans, Isabel,
Luisa ¥y Zaida su melliza que fallecié cuando
erian muy pequenias.

El 17 de julio de 1947, en la actual Basili-
ca de San Lorenzo, toma el sacramento del
matrimonio y promete amar a su esposa y
canstroir una familia ante los ojos de Dios,

A sus 25 afios ya ern un hombre maduro,
casado y establecido en Santa Cruz. En 1947
también compra- en sociedad con suo tio Este-
ban — una propiedad llamada El Bajio. Alli
prﬂduct’ gilni.ldﬂ Vacuno, pL:rrs:inn ¥ aves L'EE cD-
rral. Con la produccidn de la lecheria abasie-
cia al Hospital San Juan de Dios.

LA CURTIEMBRE SE EXPANDE

En 1953, Don Mateo sigue trabajando co-
I 'i.-‘li!nhij_ﬂ“'l.lilf'i“ de Manaco Y como comer-
ciante. Llega ¢l momento en que la cantidad
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de cueros que tene en disposicion para abas-
tecer a la empresa, supera el requerimiento de
Manaco. Fue entonces que decide trabajar con
olra curtiembre ¥ alquila una en Montero a la
familia Paz. Alli inicia la manufactura de la
suela, material que fue muy bien recibido por
el mercado paceno. Durante 7 afos trabaja
curtiendo cueros.

A la edad de 38 afios inaugura su propia
Curtiembre VIS KULIS gue abre sus puerntas
al mercado nacional en 1961.

Poco a poco Don Mateo fue creciendo en
la noble actividad. hasta convertirse en un
préspero empresario gracias a su vision y de-
seos permanente de superacion.

l.a curtiembre se convirtid en una gran
empresa, éxportando productos de alusima
calidad a mercados muy compelilivos como
Chile, Perd, Brasil, EE.UL., ltalia, Portugal,
Espafia ¥ Japdn.,

En los afos 80 la produccidn de la cur-
tiembre aumenta debido a las nuevas lecnolo-
gias empleadas. La infraestructura crece y se
implementa nuevos servicios v comodidades
para los trabajadores. Asi Don Mateo se con-
vierte en uno de los primeros empresarios que
dota a sus trabajadores de servicios médicos,
sociales y de vivienda atendiendo sus necesi-
dades mds urgentes. Ese ejemplo fue més tar-
de imitado por olros empresarios.

SU APORTE TRASCENDIO
A DIVERSAS AREAS
Su aporte al desarrollo del pais trascendid
diversas dreas. Fue un amante del deporte y de
los buenos hibitos, destacindose por esa vigo-

rosa personalidad como fundador del Club de
Tenis Santa Cruz en 1947, Es miembro vitali-
cio del Club Social 24 de Septiembre y de dis-
tinguidas instituciones de la sociedad cruceiia
que acogieron sus sabios consejos, amparados
en el codigo de ética como norma de vida y
accion. Fue Gobernador v Presidente del Club
de Leones, presidente del Comité de Rifas por
30 anos.

En 1960 ingresa a la Fratermidad Chivatos,
simultineamente y con un grupo de amigos
forman el Grupo La Rueda.

Siempre participando de las Instituciones
crucefias, Don Mateo se integra al Circulo de
Amigos Ramén Hurtado, presidiéndolo exito-
samente en las gestiones de 1984 v 1985,

APORTO A LA EDUCACION
Quiso también devolverle a Sama cruz el
cartiio que recibid cuando piso estas tierras
fértiles. Fue asi gue construyd un moderno
plantel educative “Colegio Repiblica de Yu-
goslavia”, Hoy miles de estudiantes se han be-
neficiado de ese templo del saber vy este hecho
reconforta la noble alma de Don Mateo. Esta
misma iniciativa la realiza eén 1985 cuando
construye el micleo escolar “Mateo Kuljis™
ubicado en Campo Rosa en Santa Cruz,
Gracias a Don Mateo, estas féntiles tierras
vieron la luz del progreso, cuando junto a un
orupo de hombres visionarios fundé la Coope-
rativa Rural de Electrificacion, CRE. Asi tam-
bién provectd un servicio tlelefdnico a nivel
cooperativo, determinando crear la Cooperati-
va de Teléfonos Automiaticos Santa Cruz C0O-
TAS Litda.

En 1991 Don Mateo con el apoyo de sus
hijos ¥ otros empresarios amigos, funda el
Banco Economico S.A. que actualmente ocu-
pa un lugar de prestigio en el pais.

FUE BENDECIDO CON 5 HLJOS

En 1948 Don Mateo va era un camba co-
mo un “monton de masaco”, se sorprendia es-
cuchindose decir “elay che”, “decite vos™.

Fue en ese afio cuando él v su esposa Aidi-
ta fueron bendecidos con su primer hija, a
quien ponen de nombre Carmen y el diminu-
tivo carifioso de Coty. Luego nacié Aida Ma-
ria v en 1952 nace su primer varon, Wilter. La
noticia conmovid a su querido padre Don Ra-
de Kuljis gue acepta la invitacion de su hijo ¥
llcga a Bolivia a conocer a4 su primer nieto
hombre. Su cuarto hijo es Ivo Mateo que na-
cid en 1953 y el surrapo nacid en 1962, llama-
do Tomiaslav,

Su vida familiar transcurre con mucho
amor. Hasta hoy recuerda con sus hijos esos
hermosos momentos. Su esposa Aida. una
fuente inagotable de amor con la palabra justa
y el apoyo necesario a su querido esposo. Sus
dos hijas lindas, buenas alumnas v educadas.
Sus tres hijos, muy traviesos v la alegria del
hogar. Los fines de semana disfrutaban en fa-
milia de los hermosos paisajes de las Lomas
de Arena, Samaipata. entre otros lugares.

Educo a sus hijos con mucho amor pero de
una manera disciplinada y severa. Desde ni-
fios les enseiid a trabajar en sus horas libres,
Por eso recibieron el apodo de *“*Los Managui-
tos", Pero lo mds importante fue que Don Ma-
teo educd a sus hijos bajo la cobertura de



Drios. les ensefid a amarlo vy a temerle, respe-
tarlo y obedecerle.

Wiilter e Ivo Mateo estudiaron en el Cole-
gio Salesiano de Muyurina, de donde egresan
como bachilleres vy técnicos en agronomia.
Concluida esta etapa de educaciton, Wilter es-
tudia Curtiduria en una Universidad europea e
Ivo Mateo se va al Brasil a estudiar Economia.
Tomy estudio en el Colegio Alemin. Luego se
decide por la carrera de Administracion de
empresas v se especializa en Comercio Exte-
rior.

Sus tres hijos mayores son conscientes de
la necesidad de ayudar a sus padres en sus em-
presas. Es asi gque Coly empieza a trabajar co-
mo administradora de la curtiembre, Mimi se
hace cargo de la jefatura de ventas de la agen-
cia Manaco, Wilter retorna a aplicar sus cono-
cimientos de Ingenieria Quimica v Curtiduria
en la curtiembre Vis Kuljis. Ivo Mateo retorna
del Brasil v construye su propia fibrica, la in-
dustria de papel Kupel. Tomy también decide
en apoyar a su padre en la exportacion de los
productos de la curtiembre Vis Kuljis.

Hoy sus cinco hijos son grandes empresa-
rios a nivel local y nacional.

En 1968 nace el pnmer nieto de Don Ma-
120 Kuljis hijo de Coty. Este dia marca para la
familia Kuljis el inicio de una nueva etapa, la
realizacion del amor a través de los pequeiios
descendientes.

RETORNO A SUAMADA ISLA VIS

Después de 15 afios, Don Mateo regresa a
st amada Isla de vino y sal. Vis, Alli entre los
viejos algarrobos que un dia cobijaron sus jue-
gos de nifio abraza a su dulce madre, a su pa-
dre y sus dos hermanos. Ivanko — Capitin Na-

val de la Fragata del Presidente de Yugosla-
via- ¥ su hermana Elda que ya se habia casa-
do v tenia 3 hijos. Comparte con ellos 2 sema-
nas maravillosas. En 1953 retorna acompana-
do de su esposa y sus 2 hijas.

Don Mateo jamis perdio contacto con la
familia de sus tios en La Paz como con sus pa-
dres y hermanos en Croacia. Cada noticia era
comunicada immediatamente v junios compar-
tian las alegrias v los suefios de este gran hom-
bre que dejo su tierra v establecié nuevas rai-
ces en Bolivia.

En 1976 recibe la noticia del fallecimiento
de su querido padre Don Rade Kuljis y la dul-
ce Katica decide abandonar la isla Vis para
unirse @ la familia de su guerido hijo Mateo en
Santa Cruz — Bolivia.

En 1986 fallece Elda. la hermana menor
de Don Mateo a la edad de 58 anos, la noticia
consterna a la familia especialmente a la Sra.
Katica su querida madre. En 1987 fallece la
mami de Mateo los restos mortales de la dul-
ce Katica fueron enterrados en Santa Cruz.

PIONERO DE LA GANADERIA

Don Mateo también se dedied a la ganade-
ria en el afdn de producir y poner su significa-
tivo aporte al engrandecimiento de esta actlivi-
dad a nivel local, regional y nacional. Con es-
ta filosofia de vida, con mucho sacrificio v ha-
ciendo gala a los pioneros de la ganaderia,
cred importantes estancias, especialmente “EIl
Bajio” y otra quinta en San Ignacio de Velas-
co.

MOSs MULTIPLICO SK
DESCENDENCIA
Al celebrar 50 afios de matrimonio. la Sra.

Aida v Don Mateo se dan cuenta de la grande-
za del amor de Dios gue ha multiplicado su
descendencia. [Qué méis puedo pedir? dice
Don Mateo. “Tengo una esposa muy dulce y
trabajadora que me brinda su apoyo en cada
uno de sus emprendimientos. Cinco hermosos
hijos quienes me brindan la felicidad de poder
disfrutar de mis queridos nietos™, expresa

Don Mateo Kuljis es un padre en toda la
extension de la palabra, pues educd, les brin-
dé una carrera profesional v estuvo al lado de
sus hijos en sus éxitos v fracasos, gozd de sus
alegrias y sulrio junto a ellos sus tristezas,

Guarda como su mejor herencia, esta [a-
milia ejemplar que tiene la dicha de contar
con su carino y de sus consejos. Por todo ello
grande debe ser la gratitud con el Divino Cre-
ador por otorgaros el privilegio de contar con
sSU presencia.

La senda estd trazada, las huellas son muy
profundas, porgue Don Matco Kuljis Hic vivi-
ri por siempre en el corazon de su familia, de
su gente y de todos los hombres v mujeres de
esta tierra gque conocicron su corazon, s espi-
ritu luchador vy forjador de un nuevo destno
para Santa Cruz.

Esta es la historia de Don Mateo Kulps
llic, a quien hoy GENTE DE AMERICA rin-
de su merecido homenaje. A un joven gue a
sus 15 afos sintié el dolor de abandonar pa-
dres ¥ hermanos para iniciar una vida en un
pais desconocido, Bolivia. Pero alli encontr
el carifio y la savia para alimentar sus raices
que se fortalecieron v dieron lugar a un her-
moso-drbol lleno de fratos sanos, su linda fa-
milia, Kuljis- Fuchiner.




El Conquistador

El proximo 15 de Julio, Los Tajibos Hotel, se viste de gala para inaugurar su obra
espectacular, el gran Centro de Convenciones “El Conquistador”. Esta fecha serd
historica para Bolivia, pues estd catalogado como tinico en su género en nuestro
pais y el mds grande de Sudamérica.

n obra arquitectonica cuenta con 3.300 metros cons-

truidos. con una capacidad para albergar a mds de

3.800 personas en un coctel. Su flamante saldn de ex-
posiciones serd testigo de grandes acontecimientos en asuntos fe-
de Calvo riales y comerciales. Pero también cuenta con un bello salén de
cventos especiales, donde se imprimirin los recuerdos mis subli-
mes de una pareja en su noche de bodas, se tejerdn los suefios de
una dulce quinceafiers, en fin es el perfecto lugar para celebrar
las fechas especiales que merecen compartirlas v guardarlas pa-
ra siempre en ¢l corazdn,

Luz Maria de Calvo, gerente general de esta empresa lider
en hoteleria, expresd su satisfaccion por eristalizar un proyec-
Lo que se inicid en 1997, “Estoy muy orgullosa de concluir un
proyecto de mi esposo Jorge Calvo (+). pues estoy segura gque
goza de ver finalizar uno de sus grandes suefios: el Centro de
Convecciones del Hotel”, sostiene al explicar que ademiis es-
te Centro cuenta con 2 salones, uno de exhibiciones vy el otro
para cualgquier evento social, el mismo gue es divisible en 5
salones mas pequenos, tene 3 salones con capacidad de 100
personas ¢ada uno, 2 salones de directorio. 7 oficinas de apo-
yo ¥ un Bussines Center totalmente equipado.

Para la construccion de esta obra se utilizo tecnologia de
punta de primer nivel que llegd a Bolivia con este objetiva,
construir en el menor tiempo posible una obra de 1al dimen-
sidn. Por dar un ejemplo lodo el equipo de la cocina es traido
directamente desde Francia con una tecnologia de punta, ca-
paz de atender 2.500 platos de comida caliente. “Esto nos
proyecta para que Santa Cruz se vaya consolidando en este
turismo de convenciones e incentivos. Estamos trabajando
agresivamenie v contamos con el apoyo de organismos inter-
nacionales como la Intermational Center de Convention Asso-
ciated (ICCA)", Afirma Luz Maria.

Luz Marta Rojas

Asimismo explicd que Los Tajibos Hotel ambién estd
concluyendo su TORRE EJECUTIVA, un edificio de cinco
pisos con 4 suites disefadas especialmente para el ejecutivo
del 20iM). El empresario contard con todas las comodidades
para continuar trabajando desde el hotel como si estuvieraen
su oficing, a diferencia que aqui tendrd una atencidn muy per-
sonalizada, disfrutari de los mejores ambientes, exquisitas
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raiso a las parejas, que cerquita al cielo podrin
priometerse amor eterna. Esta suite nupcal se-
ri realmente un suefio para los recién casados.
Todo esto se inaugura este 15 de julio.

Como podemos ver Los Tajibos Hotel
continda creciendo, v todavia tiene grandes
proyectos, X es que el visionario Don Jorge
Calvo consolidd mis de 6 hectireas de terre-
no, de las coales quedan 3 libres para nuevos
proyectos. Es asi que a corto plazo se estarin
inaugurando nuevos ambientes de piscinas,
espacios de aguas y una playa de arena.

Con su personalidad Gnica. acogedora, de
lujo v coqueteando con lo mias bello de la na-
luraleza, Los Tajibos Hotel estd asociado a
Summit Hotels Reésorts, una cadena de holeles
independientes gue trabajan unidos en ¢l siste-
mea de marketung v comercializacion hacia el
exterior. “Somaos un hotel con nuestra propia
personalidad pero tenemos el apoyo de Sum-
mit Hotels Resorts que cuenta con més de 146
hoteles de lujo del méds alto nivel en los cinco
continentes™.

Estas son las dluimas novedades de este
gran Hotel Los Tapibos, ademis de que se es-
tin realizando los: preparativos para la Reu-
nion de 600 empresarios Andinos, que conia
rd también con la presencia del Presidente
Pastrana de Colombia. Bueno, eso ya no es
noticia para este Hotel que esti acostumbrado
a cobijar a Ias mis grandes personalidades del
mundo que han visitado Bolivia,

“Nos enorgullece tener como huéspedes a
las grandes personalidades. Nuestro objetivo
es hacer gue s¢ sientan en casa”, dijo a tiempo
de remarcar que su hotel estd apto para en-
freniar el nuevo milenio, llenando las especta
tivas de dignos representanies imperiales co-
mo fue la Princesa Sayako en su reciente visi-
ta en Santa Cruz

Desde este medio de comunicacion, GEN-
TE DE AMERICA, felicitamos a esta gran
mujer, Luz Mara de Calvo, que a pesar del
gran vacio gue ha dejado la partida de su que-

| = iLi

— — - : e - - - ndo esposo, estd llevando adelante de la me
Luz Maria Calvo de Aponte, Jorgito Calvo, Paulina Calvo de Germain, Luz :

bz ; : Jor manera esta gran empresa con la colabora-
Maria de Calveo su nietita Dominigue Germain Calvo. ciéin de sus hijos.

comidas, bellos paisajes y de una estadia al
mejor nivel. Podrd contar con servicios de in-
ternet, computadoras, fax, etc. Las habitacio-
nes estiin muy bien decoradas, con una entra-
da privada, espacios para reuniones privadas v
todos los requerimientos del ejecutivo del
2000, conscientes gue los mejores negocios se
realizan en el lugar mids apropiado,

La Sra. Calvo indicd que en la nuevi cons-
fruceion se ha reservado un lugar muy espe-
cial para la noche nupcial. En el 5to piso exis-
ten 100 metros cuadrados para otorgar un pa-




CON SU
HUMILDAD SE
GANO EL
CORAZON DE
LOS BOLIVIANOS
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SAYAKO

DEJA UN GRATO RECUERDO

L;l princesa Sayako se gand el corazdn de

los bolivianos con humildad, sencillez y

amabilidad gque demostrd en todos los actos
olhiciales a los que asistio durante su visita de

7 dias

l.a visita de la Princesa Savako a Bolivia fue
programada con motivo de recordarse este afio
el centenario de la llegada al territorio nacional
de la primera corrente migratoria japonesa
Segun la opimon de las autoridades v medios
de informacion, la comunién con la hija tnica
del Emperador Akihito v 1a Emperatriz Michico,

contribuird a acrecentar los va estrechos lazos
entre Bolivia y Japon.

Su alteza Imperial cuyo titulo personal fuera

conferido de Nori no Miya (Princesa Nori),
nacit el 18 de abril hace 30 anos. Sayvako es
gradoada en literatura de la Universidad
Agakusshuin. Durante su estadia en Bolivia.
visitd las ciudades de La Paz Sucre v Santa
Cruz.

BANZER RECIBE A LA PRINCESA
EN EL PALACIO QUEMADO
En la ciudad de La Paz, sede de Gobierno, ¢l
Presidente de la Repiblica, Gral. Hugo Banzer
Sudirez sostuvo una cordial entrevista de media
hora con la princesa, en el historico Palacio
Quemado. El primer mandatario considera que
la visita de la Princesa Sayako constituye un
privilegio ¥ una conftribucién de significativa
importancia a las relaciones entre Bolivia v el

Japon,

Asimismo, la Princesa recibid las llaves de la
cindad de La Paz y fue declarada Huésped
[ustre. en ceremonia realizada en la H. Alcaldia

pacerni.

DDurante el acto la princesa Nori, guien vestia
un clegante traje color azul irgueza, augurd
mayor progreso ¥y desarrollo para esta ciudad
v expreso su deseo de gue los lazos existentes
entre su pais v La Paz se estrechen adn mas -
Por su partc la alcaldesa de La Paz, Lupe
Andrade, dijo que la presencia de la princesa
Sayako tenia un significado muy especial para
esta ciudad v Bolivia, que hace cien afios abrig
sus brazos a los primeros migrantes japoneses
que echaron raices en esta tierra estableciendo
una importante colonia.

SANTA CRUZ LA RECIBE CON
SINGULAR ALEGRIA
Con una simple pero amplia sonrisa descendid
de un avidn de la Fuerza Aérea, la princesa



Sayako. Un grupo de nifios bolivianos japoneses
pronunciaban su nombre y ella con su vestido
sobrio de dos piezas color verde esmeralda,
descendia por las escalinatas ante la presencia
de las autoridades que la esperaban para darle

la bienvenida.

Eran las 17 y 40 de la tarde del 2 de junio cuando
la princesa pisaba por scgunda vez el suelo
cruceno. El aeropuerto “El Trompillo™ fue testigo
de la anunciada vy ciilida llegada de la princesa
El Prefecto del Departamento, Dr. Freddy
Terrazas encabezaba la comision de hienvenida
Luego de los primeros saludos, el alcalde
intenno, Dr. Ronny Colunzi, le entregd las Naves
de la civdad y el presidente del Coneejo
Municipal, Dr. Bismarck Kreidler, le dio lua
resolucion de declaratoria de Hudsped

Distinguida del municipio cruceo

Santa Cruz recibio a la digna representanfe
imperial, con un despliegue de seguridad
impresionanic desde el weropuerto “El

Trompillo™ hasta el hotel Los Tajibos
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ACTO DE CONMEMORACION
DE LOS CIEN ANOS

El Salén Conqguistador del Hotel Los Tajibos,
fue el marco donde se celebrd el centenario de
la inmigracion japonesa a Bolivia. Al acto de
conmemoracion asistieron unos 500 invitados,
entre autoridades locales y nacionales;
descendientes japoneses y autoridades de ese
pais oriental gue conformaba la comiliva
especial de la princesu. En esta oportunidad la
dulce princesa rompio el protocolo, gue la roded
desde su llegada a Bohivia, saludando a las
personas que se habian congregado para
conocerla.

El acto cobrd realce. al presentarse con el
tradicional kimono. Su sonrisa, sencillez y
demostraciones de humildad, fueron lo mis
sobresaliente de la amable princesa que se
gand el corazdn de los bolivianos.

En este acontecimiento s¢ destacd también la
presencia del Presidente de la Repiblica, Hugo
Banzer. quien acompanado de su esposa,
Yolanda Prada. lueron dignos anlitriones del

eventio.

SIEMPRE SE SINTIO
ATRAIDA POR BOLIVIA
En el acto ohicial de lox 100 afios de migracion
japonesa a Sudamérica, la princesa Savako
destacd la importancia de haber llegado a
nuestro pais y reconocer el esfuerzo de muchos
japoneses gue tuvieron fe en Bolivia. Dijo
sentirse atraida por la nacidn desde la primera
vez que pasd por estas lerras. Siempre sintié
un lazo misterioso de atraccion v hoy podia
expresar su satisfaccion de realizar esta visila.
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Para ella era dificil imaginar el sufrimiento que
pasaron sus compatriotas durante estos 100
anos de inmigracion. Hizo una breve reseiia
sobre lo que fue la legada de sus compatriotas
el pasado siglo. Después de llegar al puerto
pernano de El Callao, en agosto de 1899, unos
90 agricultores nipones atraidos por la hiebre
de la goma (caucho) se desplazaron por la selva
amazonica y radicaron en el actual departamento
de Pando. Algunos de ellos se dirigieron a otros
puntos del pais cruzando la cordillera de Los
Andes. a pie o lomo de mula.

La hija del Emperador Akihito manifestd que
hari conocer a sus padre sobre la buena opinién

que se tiene en Bolivia de esta comunidad.

Por su parte el presidente de Bolivia, Hugo
Banzer Sudrez, resalto el trabajo v sacrificio de
los japoneses que legaron por primera vez o
la amazonia boliviana ¢l 23 de septiembre de
1899, Le agradecid oficialmente por esta visita
y ponderd la cooperacidn que otorga el gobiemo
japonés, el cual contribuye al progreso de las
familias bolivianas. “Gracias por vuestira
comprension, solidaridad v el afecto que sentis
hacia los bolivianos. Tened la seguridad que
pese a la distancia geogrifica hay mucho que
acerca a ambos paises en corazdn, empeno,
valentia y tesdn”, dijo.

Recordd que la cooperacidn estd dirigida a los
campos de salud, educacion, mantenimiento de
caminos, construccion de carreteras.
preservacion del medio ambiente, agricultura,
pesca y ganaderia, entre otros rubros.

Resaltando algunos apuntes sobresalientes del
aclo enemos gue a nombre del Gobierno del
Japon, la princesa entregd un pergamino al
mandatario en agradecimiento por la
contribucidn del gobierno boliviane hacia los
immigrantes, Tanto Banzer como Savako
tomaron un sobre, le pegaron la estampilla
alusiva a los 100 afos v lo sellaron. Asi los

sellos fueron oficiahizados,

Para la Federacion Nacional de Asociaciones
Boliviano — Japonesas, la conmemoracion del
centenario de la inmigracién nipona a
Sudamérnica, junto con la princesa Sayako,
servird para fortalecer los lazos de amistad entre
Japén v Bolivia. Existen mds de 13 mil
descendientes japoneses en todo el pais.




VISITO EL HOGAR DE NINOS
“VIRGEN DDE FATIMA™
Entre otra de sus actividades de la princesa [ue
la visita al hogar de Nifios “Virgen de Fitima".

Los menores que viven en este lugar danzaron
¥ cantaron en honor a la ilustre visitante,
Agitando banderas de Japén v Bolivia la
recibieron en core con un “arigata”, saludo
japonés. Alli también demostré su especial
carifio para los nifos, su humildad en su rato
con las personas, el respeto por los mayores y
especialmente el gran amor que siente por los

necesitados,

SUCRE TAMBIEN LA RECIBIO

CON LOS BRAZOS ABIERTOS
La ciudadania sucrense también recibid a su
Alteza Imperial con los brazos abierlos. En
Sucre visitd la Casa de la Libertad, los techos
de la terraza del Templo de San Felipe v el
Museo de la Catedral. donde se encuentran las
joyas de la virgen de Guadalupe.
Al retornar a Santa Cruz la princesa selld su
visita a Bolivia con su presencia en dos colonias
japonesas muy importantes, Okinawa v San
Juan de Yapacani, que constituyen para ¢l pais
un ejemplo de disciplina, esfuerzo y trabajo.

Lo mis sobresaliente del reencuentro con los

directos descendientes de su raza fue su visita
a aquellos gue duermen el dltimo sueno v la
materializacion de un acto simbdlico cuando
plantd un drbol — rokyvu kokotan - traido desde
Okinawa, Japon.

) —

Vestidos con coloridos disfraces y al son del
shamisen, instrumento musical, los jovenes v
mujeres japoneses llegaron desde Okinawa 1 y
I1 para bailarle a la princesa. Mis de 300
Jjaponeses le dieron su adids a Savako. quien
con la alegria de encontrar en el otro lado del
mundo a descendientes de su raza, sintié ambién
Iz tristeza de su partida.

Sayako gquedd en el corardn de los descendientes
japoneses que regarin ese drbol con amor v
gsperanzas, como también se quedd en ¢l
corazon de todos los bolivianos que conguista
con su humildad y simpatia,
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Regina Rozenman
Al frente de




Pura la destacada empresaria uno de los
principales problemas que enfrentan las em-
presas publicitarias es la falta de reconoci-
miento del tiempo de realizacion de una cam-
pafin. “Ademds todavia estamos luchando con
la mentalidad desieal de kaclientela. Por ejem-
plo no aceptan de que las empresas publicita-
rias ganemos un porcentije de los medios por-
que somos las intermediarias que estamos
atentas a la calidad de difusion de los mensa-
jes ¥ muchas veces solicitan el desarrollo de
‘campafias A varias agencias sin que uno sepé
que otris estén participando. Nosotros vende-
mMos imagen ¥ nos inleresa gque nucsiros jin-
gles, spot de television, artes, Heguen al pabli-
co con la mejor calidad pura gque ¢l mensaje
tenga ¢l efecto esperado”, indica. '

Entre los aspectos mds positivos en favor
de su empresa, Gina afirma que es ¢l internet.
Gracias o esta tecnologia pueden estar en con-
tacto permanenie con clientes que se encuen-
trun en otras ciudades del pais o el extenorn. Es
asi que han vivido experiencias maravillosas
dando a conocer su trabajo a clientes que se
encontraban en la Argentina ¥ que era muy
importanie la aprobacion del preducto lo antes
posible. Es asi que también gracias a esta no-
vedad comunicacional hoy estin exportando
material 1 muchos paises de Sudamérica co-
mo Chile, Colombia, Uruguay, entre otros,
“Estamos muy satisfechos porque gracias al
mtemel estamos ampliando nuestra capacidad
de exporiacion, ganamos fiempo précioso y
tenemos mayor flexibilidad con los clientes”,
sostienc.

Asl trabaja el Consorcio Publicitario con
fa dltirna tecnologia en comunicacion, con una
sana filosofia respecto al cliente, cobrindale
i precio justo y asesorindolos para gue gas-
#en lo menos posible, especialmente en estos
sempo de crisis econdmica ¢n la gue vive ¢l
pais. “Lo mejor que wenemos es la calidad de
suestros producios. A nivel audiovisual conta-
mos con una isla digital de muy buena cali-
dad Técnicamente sélo existen dos en Boli-
via Mosotros llegamos a crear cosas increi-
Bles", expresa emocionada.

Hablando de medios dé comunicacion Gi-
'_-;upiuu que Bolivia es el inico pais donde 1o-
s¢ vende por periddico, todavia no se ex-
Ia publicidad en revistas. En este sentido
empresas publicitarias no cuentan con la

colaboracion de los periddicos respecto a la
calidad de impresion y originalidad de colo-
res.

Analizando a la teleyision, la empresaria
resalta que las tarifas de segundos en televi-
si0n son muy caros, considerando gue nuestro
pais tiene 7 millones de habitantes v solo un
40 por ciento tiene acceso a este medio, ™Y si
tomamos en cuenta de gue éxisten 6 redes de
television, es bajo el porcentaje de personas a
guienes le Hega el mensaje; Esto si hacemos
i andlisis de pablicos directos pac goiencs
ha sido disetado el spot — imagen e informa-
cion”, indica,

Pero Gina también afirma que las redes de
televisidn han mejorado su programacion.
"Creo que gracias a Dios esa sataracién de

medios nos ayuda en la calidad de productos

enlutados. Lo malo estd en que s6lo 2 0 3 ca-
nales tienen produccion local. En este punto
creo que deberiamos trabajar mds y lunzamos
u la produccitn nacional en defensa de nues-
tra cultura y de nuesiros valores™, dice.

Asimismo, Gina nos manifestd que la tele-
visién por cable no influye negativamente a
lis empresas publicitarias, Esto debido a que
este medio es accesible sdlo a un reducido ni-
mero de personas v generalmente de grupos
sociales altos, quienes ademads tienen acceso a
los penddicos.

Consorcio estid viviendo actualmente una

10l L L
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recstruciuraciGn general. Hoy cuenta ¢on re-
presentantes en La Paz, recientemente abrid
una oficing en Cochabamba, con la firme de-
cisicn de expandir sus servicios en todo el 1e-
rritorio nacional, Y gracias a intcrnet conti-
nuar exporiando mensajes bolivianos para los
exigentes mercados de olros paises Latinoa-
METCanos.

Mucstra organizacidn presta servicios a
empresas transnacionales como  Kellogg's,
Bagley, 3M. Panasonic. Moulinex y empresas
nucionules como Alke, Mumal Guapay, Co-
rimpex, Optica Paoker, Importadora Suiea,
CBN, Visal, Galery, Centro Boliviano Ameri-
cano (CBA) y otros.

Giing, 'como muchss mujeres empresarias,
tiene una hermosa familia pero sufre el no po-
der brindarles mayor tiempo @ sus hijos. Sin
embargo es consciente de gue lo mds impor-
tante es dar calidad de tiempo a so familia,
“Mi papel como madre es dificil porque mis
hijos estudian en horario continuo hasta las 3
de la tarde. Gracias a Dios tengo un buen
companiero que también pasa ¢l mayor tiempo
con los nifnos y los fines de semana comparti-
Mos nuestras aspiraciones y alegrins porque
somos una familia muy unida”, concluye di-
ciendo,
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KIMBERLY BOLIVIA S.A.

Ejecurivos de Kimberly Bolivia_: (De izg. a der.) Abdul Atehortua, Gerente de
Operaciones, Alefandro Nardin, Gerente Administrativo, Esteban Echavariia,
Gerente General, Modelo, Martin Fisca, Sub Gerente General, Juan Matias
Lacalle, Gerente Nacional de Ventas, Modelo, Hans Niklasson, Gerente de
Marketing

Mayra Bernal, modelo principal de la campana publicitaria

“El blance esta de moda” de Intima Alas. Participd en las
trex presenfaciones (Santa Cruz, La Paz v Cochabamba)
conmey invitada especial,

En exposicidn una de las mesas decoradas con Intima Alax
flores. A cada lado tenemos los disefios de las alas del envase
elabarado enteramente con flores v envases de Intima Alas

Recibimiento especial a todas las invitadas (mujeres)

Se entregaba una rosa blanca, muestras del producto v folletos
con las caracteristicas del mismo. En esta foro las modelos
estdn vestidas con arwendos de caporales. (Lanzamiento en

La Paz)
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El blanco
esta de moda...

...con la
Nueva

Intima se renueva
con Intima Alas para
darte mayor tranqu:lldad
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César Augusto Exeni S. Manane Colombo Zirate

Diminigque Germain

Emily Ross Roca Ma. René Chiver Soruco

Ma. Elena y José Fernando d Ma. Teresa Morales Maida
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Aliag: 1 y Tl
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Nicole Garafulic Diaz-Matta Nicole Schaiman Pino

e Y ‘\

Delma Andrea vy Jorge
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a00 millones de mujeres

merecen
ener acceso

al crédito

n unm visita-a Santh Croz, la Presi-

denta del Banco Mundial de la Mu-

Jer, Nancy Buarry, indicd gue actoal-
mente existen 500 millones de mujeres- que
merecen ener seceso al erédito. Hasta hoy 15
millones yo tienen acceso al crédito o través
de diferentes organismos ¥ oracins al Banco
Mundhal de la Muojer 7 millones han comenzia-
do una microempresa v Hevan ¢l sustento pa-
ra su famili,

Fﬂﬂ f“i.lﬂ.'i.'ll.iﬂ i}]“ll'lli.'ﬂ"lﬂ" ]H r'l.‘j“'ﬂ‘il.:l'l'[il.]lh_‘
del Banco Mundial de la mujer dijo gue esuin
trabajando en casi wdos los paises del mundo
para brindar coberturn o este sector gque es
murgingdo de los sistemas bancarios tradicio-
nales. Pero para cubrir las pecesidades de esta
cuntidad de mujeres se requerird de la partici-
pacidn de Organismos no Gubermamentales
(ONG'S), instituciones especializadas en mi-
crofinanzas ¥ los mismos Bancos Comercia-

les,

LA GENTE POBRE ES CUMPLIDO-
RA

Puntualizd que la orgamzacion ejecula es-
tos progrimas convencidos de gque la gente
pobre es responsable en sus pagos v lo gue ne-
cesita son mecamsmos o seluciones alternati-
vas gue el sistema financiero no cubre. “La
mujer necesit de instuciones como Esta gue
la pueda mender en sus demandas de créditg y
capacitacitn. La solucién no ¢s solo prestarles
dinero sino onientarlas, twabajar en el desen-
volvimiente de la mictoenpresa v conoci-
miento de sus derechos™,
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Al eentro la presidenta de la banca mundial de mujerves seiiora Nancy Barry. La rodean

miembros de la junia directiva de FUNBODEM y la secretaria de la sefiora Nancy, seitora
Nelly Bello. De izq. a der. Carola de Terceros, Aida Boland, Mimi de Gasser; Ernestina

Barry indico que fas mujeres son mads res-
ponsibles en sus pagos a los bancos o institu-
ciones financierus. Cuando existe una crisis
econdmica, los clientes ricos fallan en sus pa-
gos a los Bancos, pero las mujercs trabajiado-
ras ¥ sujetas al microcrédite comtinuan pagan-
do sus prestamos. Se ha demostrndo que la
mujer de bajos ingresos ¢s 1a mejor cliente del
mundo™, mamificsta.

Dijo estir muy impresionada con todo el
movimiento de microfinanzas en Bolivia, ca-
lificindola como lider en América Latina. “En
Asia el lider es Bangladeh v en Sudamérica
Bolivia. 5i bien es cierto que son paises po-
bres, peroen el campo de las, microfinanzas
no sop visto como pobreciios sino gue o fraves
de T personas de bajos ingresos y fas institu-
ciones gue estdn brindando servicios buenos,
estin tomando el futurp de sus paises en sus
manos’’, remiarco.

FUNBODEM

Dijo gue la Fundacion Boliviama para el
Desarrollo de la Mujer (FUNBODEM) esti
utilizando politicas de expansion local, pro-
gramados parn cubrir los requerimientos de
las mujeres de bajos recursos que desedn ini-
ciir un negocio o través del crédito,

Sefuld que actualmente Santa Cruz esti
desarmollando un papel muy importanie por-

Costas, Martha Hollweg y Cinthya de Dabdaub,

que eskid brindando capital para iniciar el tra-
bajo ¥ equipar la empresa. “Se estd apoyando
al crecimiento de la fuente de tmbajo de la
mujer. no silo como empresa de sabsidio sino
viendo cuiles son las necesidades de finanzas
¥ cupacitacion para que pueda seguir adelan-
te”, sostiene a tiempo de agregar que FUN-
BODEM es ui de las primeras Asociaciones
gque- ha recibido capital bajo las facilidades
que ¢l Banco Mundial de la Mujer cuenta pa-
ra capitalizacion como muestra de so eficien-
Cia v crecimiento,

REQUISITOS

Dijo que en Bolivia para adguiric un crédi-
Lo se necesit tener un aio de trabajo en su ne-
gocio v dos garantes personales. Ademds esta
institueidn realiza upa evaluacion de la micro-
empresa. Lo gue buscd este programa es el
crecimiento de la mujer, remarca Barry, que
ella se convierta en ¢liente de la institueion y
tenga acceso a créditos sucesivos. “Empeza-
mos o estabilizarla en su negocio, luego la co-
luboramos o cubrir las pecesidades que oca-
siona el mismo proceso de crecimiento, Cuan-
do esta mujer logra crear este desarrollo esid
preparada para enfrentarse a solicitar eréditos
mayores de entidades bancarias”,

Indicod gue el Banco de la Mujer cumplini
su objetive de abarcar al mayor numera de



El staff ejecutive de FUNBODEM en pleno trabajo conociendo el sistema de MICROFIN.,
Mimi de Gasser, Aida de Boland, Mirtha Andrade, Elizabeth Rivera v N. de Landivar.

microempresarias yva gque la estrategia de zoni-
ficar la regidn dard buenos resultados y man-
tendri uni estrecha relaciGn entre ambas par-
tes. “La ciudad va a ser zonificadn parn que
cada asesor preste un servicio integral en Ia
zona asignada. Esto quiere decir que la micro-
empresaria contard con la colaboracion nece-
saria para la promocion, tramitacion, marke-
ting, cancelacién. en fin. un asesoramiento
permancnte hasta obtener la capacidad v ex-
periencia que le permitan méjorar su nivel de
vida a través de su negocio”, manifestd.

DESDE JOVEN SE DEDICO A COM-
BATIR LA POBREZA

La destacada Norteamericana es onunda
del Estado de California. Desde joven se dedi-
ct a combatir la pobreza. Después de concluir
sus estudios universitarios trabajé en Peni con
el gobierno en programas de microempresy,
especificamente en provectos de agua para los
puchilos. Tumbién trabajé en Africa y Tanza-
nia, investigando y poniendo a la practica es-
irategias para hacer viables econdmicamenie a
los pueblos del drea rurul.

Estudio en la Escuela de Negocios y traba-
J6 durante 15 afios en el Banco Mundial, Alli
fue Jefe de Division para Industria y Comer-
cio a nivel global. Gracias a su capacidad y
sensibilidad social llegd a la Presidencia del
Banco Mundial de La Mujer. Ha formado par-
te de la Junta desde 1980 de este organismo
internacional. Nancy considera que en este lu-
zar crecid intelectual y espiritualmente porgue
ha sido satisfactorio ver que el Banco Mundial
de la Mujer es mds efectivo gue otros organis-
mos internacionales. “Nuestros proyectos son
mis factibles que aquellos mstituidos por el
zobiermno. He visto cambiar sistemas financie-
ros, ¢l Banco Mundial de Ia Mujer ha tenido
mucho mis impacto gue ¢l Banco Mundial”,
sostienc.

Barry manifiesta emocionnda que actual-
mente el Banco Mundial de la Mujer tiene
mis de 2 millones de dilares en préstamos he-
chos por varios miembros de la red. Este orga-
nismo intermacionul ha alcanzado un alto nivel
en poder de convocatoria en las ideas v estru-
tegias que lleva adelante. Hace cuatro aios -
vio el privilegio de mostrar sus politicas de ex-
pansion a 90 ministros de finanzas v goberna-
dores de Bancos Centrales. “Hemos escrito ¢l
informe que se llama LOS VINCULOS QUE
FALTAN. Se Ha creado i arguitecturn para
cambios en los sistemas financicros en mds de
30 paises. Hemos creado los estandares y los
sistemas de apoyo. para las microfinanzas en
el Banco Mundial™, expresa a tiempo de agre-
gar que dia a dia estin creciendo con el siste-
ma de microcrédita, pero incluso en Bolivia

quees uno de los paises lider wodavin es muy
bajo el nivel de cobertura o las mujeres nece-
sitadas,

REALIZACIONES

Nancy Barty sesiente muy orgullosa de
que ¢l Banco Mundial de la Mujer cuenta con
mujeres que liderizan instituciones gque sc ¢s-
tan conviriendo en nuevos motores del mun-
do. "No es una lucha de hombres contri mu-
Jeres, sine que estdn brindundo otro tipo de
energia”.

Aclurd que este sistema de microcrédito es
un buen negocio, no es caridad pero i la me-
Jor arma para atacar a la pobreza, creando un
sistenm privado de masas. “El sistema finan-
ciero del mundo puede transformarse en algo
que sirva para ayvudar o la humanidad ganan-
do dinero™.

FINANCIAMIENTO

Dijo también que trabajan gracias al finan-
ciamiento del BID v actbalmente estin preso-
puestando los fondos de carterd con los que
dispone la fundacién, mds una nueva imvec-
cidn de recursos de Organismos Internaciona-
les. pam logror la autosuficiencia institucio-
nal. La-autosuficiencia se obtiene a través de
los ingresos generados por los programas de
crédito v capacitucion.

ANTECEDENTES

En In primera Conferencia Global de las
Naciones Unidas sobre la Mujer, en 1975, na-
ci6 la idea del Banco Mundial de la Mujer
Hoy la red cuenta con mis de 50 organizacio-
nes (que proporcionan: servicios financieros v
gerenciales en todo el mundo, brindando ma-
yor importancia a los paises de América Lati-
na,

o il ] N
Grupo de participantes al encuentro-trabajo del Women's World Banking, realizado del 3 al
7 de mayo 99. Fue la anfitriona de este encuentro la Fundaciin Boliviana para el Desarrollo
de la Mujer “FUNBODEM™
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Evaluacion economica
de Bolivia 1998

Lic. Gilberto Qrellanos Pdreja
Jefe del Depio. Econdmice
Federacidn de Empresarios Privados de Sanmta Cruz

a Federacion de Empresarios Privados de Santa Cruz, ha

elaborado ¢l presente andlisis con el objetivo de ofrecer una

vision general del desemperio de la economia boliviana du-
rante 1998, de modo de aportar con un documento que resuma la situa-
cion de nuestro pais y que contenga, ademds, algunos puntos de vista
que permitan alcanzar mejoras en el desenvolvimiento econdmico de
Bolivia.

En este sentido, nuestras fuentes de informacion han sido el Insti-
tuto Nacional de Estadistica (INE), la Superintendencia de Bancos, el
Banco Central de Bolivia (BCB), Consultora Milller v Asociados, el
Instituto Boliviano de Comercio Exterior (IBCE). la Unidad de Andli-
515 de Polincas Economicas (UDAPE), la Bolsa Boliviana de Valores
(BBV). el Centro Boliviano de Economia de la Cdmara de Industria y
Comercio, la Comisién Econdmica de las Naciones Unidas para

AmErica Latina y el Caribe (CEPAL) y otras fuentes que nos han faci-
litado informacidén puntual. A todas ellas nuestro especial agradeci-
micnto.

Finalmente, esperamos que este documento sea un aporte. tanto in-
formative como analitico, ya que los comentarios agui vertidos estin
basados en aspectos doctrinarios de nuestra institucion.

SECTOR REAL

1.1 Crecimiento econémico

Para realizar una estimacion del crecimiento econdmico se ha to-
mado ¢l Indice Mensual de Actividad Econdmica de Bolivia (IMAEB),
debido a que, hasta la fecha, no se tiene informacion precisa acerca del
Producto Interno Bruto,

Haciendo una comparacidn entre diciembre de 1998, con diciem-
bre de 1997, ¢l indice general del IMAEB muestra un crecimiento del
4,70 9. Este crecimiento se refleja en los distintos sectores, con la fni-
ca excepeion del seclor agropecuario.

Comunicaciones, es el sector gue ha experimentado el mavor cre-
cimiento economico. alcanzando una tasa del 24.39%, con respecto a
1997, Este incremento se debe fundamentalmente a los avances en el
desarrollo de las telecomunicaciones,

En segundo lugar se encuentra el sector de la Construccién v Obras
Pablicas, que también han experimentado un crecimiento importante,
con una tasa del 21.06 %. Bdsicamente, en este indicador. se refleja el
incremento que protagoniza la construceion en los Departamentos mis
importantes del pais.

En tercer lugar se encuentra el rubro de los Hidrocarburos, que han
mostrado un crecimiento del 10.98 %. Este crecimiento se debe prin-
cipalmente al incrémento sostenido en las inversiones hacia el sector,
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por parte de las empresas capitalizadas, todo esto, a pesar de que du-
rante 1998, los precios internacionales del petrdleo y el gas natural han
sufrido caidas que han afectado nuestros ingresos por concepto de ex-
portaciones a la Argentina. Para 1999, con la culminacién del gasoduc-
to al Brasil, se prevé un aumento en el crecimiento de este sector, que
probablemente superard a los rubros Comunicaciones y Construccion,

Luego se encuentran los Servicios Financieros, que han experimen-
tado un crecimiento del 9.98%. Este incremento en ¢l sector se debe
basicamente a la disminucion de las tasas de interés, que han provoca-
do un aumento en la colocacidn de créditos v en una mayor utilizacién
de los servicios financieros.,

Otro factor importante de crecimiento ha sido el proceso de globa-
lizacidn de la economia, que ha permitido el ingreso de la banca ex-
tranjera a nuestro pais, con una importante inversién en el sector,

Dentro del crecimiento econdmico, también han habido rubros, que
si bien no han tenido un crecimiento elevado, en relacidn a los secto-
res antes mencionados, su participacion en el indice general ha sido
significativa, tal es el caso del sector de Electricidad v Agua que tiene
un crecimiento del 6.46 %, entre otros,

Pero si bien, la mayoria de los sectores han crecido econdmica-
mente, hay un rubro que ha sido la excepcion 2 la regla. Este es el ca-
50 del sector Agropecuario, que ha registrado una caida del 3.10%, en
su nivel de actividad, con respecto al mismo periodo de 1997, Esto se
debid principalmente a los efectos del fendmeno del nifio v de las crni-
sis Asidtica y Rusa. En el pnmer caso, afectd nogativamente la produc-
cion agricola v pecuaria, con mayor énfasis en el altiplano y los valles
(papa. quinua, maiz vy forrajes); v en el segundo, con la caida de los
precios internacionales de los productos de la zona agricola del orien-
te boliviano (sova, algoddn, maiz, etc.).

Bolivia, durante los dltimos anos, ha obtenido un crecimiento eco-
nomico alrededor del 4% | con excepcién del afio 96, que apenas Hegd
al 3.94% . La meta fijada por el gobierno, para finales de 1998, fue de
4.7%, cifra que ha sido complida. Esto. a pesar de la crisis mundial que
afecto la economia de muchos paises del drea. Con estas cifras, no se
puede hablar de un crecimiente econdmico sostenido, sino mas bien
equilibrado, pero adn insuficiente para las necesidades de desarrollo de
nuestro pais.

2. SECTOR MONETARIO Y CAMBIARIO

Inflacion

Segiin datos del Instituto Nacional de Estadisticas, la inflacién acu-
mulada a diciembre de 1998, llegd a 4.39%. Este porcentaje es inferior
al 6.73% registrado en 1997, El mes mds inflacionario ha sido enero,
con un 1.40% v el que registrdé menos inflacion fue diciembre con un
- 0,16 %.

Esta cifra es la mis baja registrada desde de los tiempos de la hipe-
rinflacion v supera bastante a la meta inflacionaria propuesta por el go-
bierno, de 6.5%. para 1995. Esto confirma la estabilidad que vive el pa-




15, a partir de la efectividad de las politicas de estabilizacidon aplicadas
con ¢l Decreto Supremo 21060, promulgado durante 1985,

La ciudad gue alcanzdé ¢l mayor indice inflacionario, fue la ciudad
de Santa Cruz, registrando un 5.58 %. Esto demuestra que ¢l indice de
inflacion de la ciudad de Santa Cruz, supera el indice general nacional

2.2 Devaluacion.

En enero de 1998, el tipo de cambio del boliviano con respecto al
dilar americano era de 5.37, finalizando en diciembre en 5.65 bolivia-
nos por dolar.

La tasa de devaluacion acumulada para 1998, fue de 5.21%. supe-
rior en un 1.74 %, a la registrada en 1997,

Haciendo una comparacion entre la inflacidn acumulada v la deva-
luacion acumulada, la mayor brecha entre ambas, se registrd en el mes
de febrero. a favor de la inflacidn (1.5 puntos). De la misma manera,
pero durante el mes de diciembre se registrd la mayor brecha a favor
de la devaluacion, con una diferencia sobre la inflacidn de 0.82 puntos
porcentuales.

El hecho de que se produzcan estas brechas, nos muestra la ganan-
cia 0 pérdida de competitividad de nuestras exportaciones, con respec-
o al tpo de cambio de nuestra moneda. Es asi, que el mes de febrero
fue el periodo donde se produjo la mayor brecha a favor de la inflacidn.
Por este motivo, las exportaciones se vieron desfavorecidas, debido al
aumento de costos que produce la inflacidn. De la misma manera, di-
ciembre fue el mes en el que mis se
favorecid el sector exportador.

3. INVERSION

La inversidn total alcanzada hasta
diciembre de 1998, fue de 1.940.2
millones de ddlares, cifra mavor a los
1.362.6 millones de délares registra-
dos en 1997,

El componente referido a la in-
version privada ha experimentado un
incremento. importante en 1998,
comparado con los 813.6 millones de délares registrados en 1997, Sy
valor alcanzd los 1.413.3 millones de dolares

El proceso inverso se ha venido dando con la inversion pdblica, ya
que @ diciembre de 1998, tan solo alcanzo un valor de 526.9 millones
de dolares, inferior al registrado a diciembre de 1997, que fue de 349.0
millones de dolares.

Sin duda, lo sucedido en 1998 en relacion a las inversiones, es una
tendencia que se viene acentuando en los dltimos afos, en la gque en
forma proporcional al crecimiento de la inversién privada se va evi-
denciando una disminucidn en la inversidn piblica, 10 que estd repre-
sentando un rol cada vez mds importante de seclor privado en el pro-
ceso de desarrollo del pais.

St analizamos cual ha sido la eficiencia de la inversion pablica en
los Departamentos, con respecto al cumplimiento del presupuesto de
las Prefecturas. para 1998, podemos ver que Santa Cruz v Cochabam-
ba unlizaron sus recursos en un 72 %, seguido por Chuguisaca con un
63%. El resto de los Departamentos no cumplieron ni con el 40% de
su presupuesto prefectural.

4. COMERCIO EXTERIOR
La Balanza Comercial de Bolivia a diciembre de 1998, evidencia
un déficit comercial de 1.103.82 millones de dilares. Esta cifra, es ma-
yor en 466.56 millones de dolares, al registrado en igual periodo de
1997,
El aumento de las importaciones en un 25% que experimenta el pa-
i5 en 1998, con respecto al ano anterior ocasiond un sensible incremen-

1o del déficit de 1a Balanza Comercial. Es importante destacar como un
hecho positivo, que el crecimiento de las importaciones de bienes de
capital, en un 37.67 %, si bien acrecienta el déficit. tiene una repercu-
sion favorable en los sectores productivos. Lo que nos debe preocupar,
es el aumento de las importaciones de bienes de consumo, yva que de
enero a diciembre éstas, s¢ incrementaron en un 22.88 9., con el agra-
vante de que la crisis que se estd viviendo en el Brasil puede acentuar
esta tendencia,

Con respecto a las exportaciones, este no ha sido un buen afio va
que en general, la mineria, los hidrocarburos y otros productos de ex-
portacion decrecieron con respecto al afio anterior, debido a los efectos
del fendémeno del nifio v de la crisis financiera vivida durante 1998, E|
valor total alcanzado fue de 1.282.96 millones de délares v su creci-
miento porcentual fue de 0.85. Este crecimiento ha sido producto de un
awmento considerable en las reexportaciones durante 1998,

Dentro de la composicidn de las exportaciones, observamos que los
productos no tradicionales, a diciembre de 1998, decrecieron con res-
pecte a 1997, en un 14.45 %, alcanzando un valor de 749,88 millones
de dolares. Si bien la mayoria de los productos méds importantes sufrie-
ron una caida considerable, han habido productos como el azicar, las
bebidas v el cacao, que han aumentado su cantidad de exportacion.

Las exportaciones de la industria extractiva, también fueron afecta-
das durante 1998, producto de la caida de los precios internacionales,
que ocasionaron un decrecimiento de 13.15 %. Entre éstos podemos
mencionar al oro, zinc, estaio, antimonio, entre otros. Sin embargo,
debemos mencionar el buen desem-
pefio de la plata, que wvo un repunte
on su precio.

Con esto podemos concluir gue
durante 1998, el efecto de la crisis del
Asia y la sobreproduccion de algunos
paises vecinos, como el Brasil (café y
madera), (uvo repercusiones Mpor-
lantes en nuesiras exporacionss’ no
tradicionales y de mineria, va que con
la caida de los precios internaciona-
les, los valores exportados dismino-
veron considerablemente. La disminucidn de los precios intemaciona-
les del petrdleo, producto de la gran cantidad de reservas en el merca-
do mundial, ha hecho que los precios de los carburanies disminuyeran
€N NUEesro pais.

La Balanza Comercial de Santa Cruz a noviembre de 1998, regis-
tra un déficit de 428.8 millones de délares. Esta cifra aumento con res-
pecto a igual periodo de 1997, en 119 millones de délares. producto del
incremento de las importaciones v de la baja de las exportaciones, con
la crisis asidtica. De acuerdo a datos registrados por ¢l Instituto Boli-
viano de Comercio Exterior, la cantidad de exportaciones del Departa-
mento de Santa Cruz, a noviembre del presente afio, fue de 900,000 -
neladas, equivalente a alrededor de 310 millones de dilares. Este
monio es un 6 % inferior a la cifra registrada en igual mes de la ante-
rior gestion, aunque adn faltan incorporar algunas péolizas de exporia-
cion de Puerto Sudrez.

Sin embargo, las principales causas de la caida de las exponacio-
nes cruceiias en este perfodo, han sido por los efectos de la crisis asid-
tica gue reperculié en los precios internacionales v en la disminucidn
de la demanda de ciertos mercados internacionales tradicionales

De todas maneras, el que se haya aumentado en 24.000 1oneladas
la cantidad de carga exportada al exterior durante 1998, con respecto s
igual periodo de 1997, ha amortiguado una caida mayor en el valor de
las exportaciones. En otras palabras. la cantidad de produccién v de ex-
portacion ha continuado creciendo. aungue los momos en dilares de
las exportaciones han disminuido.

Durante noviembre de 998, Santa Cruz exporté un total de 184
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productos, de los coales solo 35 de ellos rebasaron individualmente el
millon de dolares. Con esto se supera en 3 productos a lo registrado en
igual periodo, el afo pasado.

Dentro de los productos gue se ubicaron primeros en el ranking,
fueron, la torta de soya (65 millones de délares), grano de sova (44 mi-
Hones de dolares), aceite erudo de soya (38 millones de délares), algo-
don en fibra ( 16 millones de délares). harina integral de sova (16 mi-
llones de dolares). azicar blanca refinada ( 13 millones de délares). oro
mietalico (9 millones de délares), aceite crudo de petroleo (9 millones
de délare<), madera scermady cedro (7 millones de ddlares), entre otros,

Como podemos observar, i soya v sus derivados han sido los com-

nigs de exponacion mds importanies de los productos no radicio-
i

sle=, debido a gue tienen un amplio mercado. Como contrapartida, su

es muy sensible debido a una serie de factores externos dificiles
mos destacar que de los 35 productos exportados que supera-

llin de dalares, 27 son productos gue poseen una transforma-

irial. Esto nos da una pauta del rumbo al que se estin diri-

oo las inversiones en la indusina con miras a enfrentar adecuada-

e el proximo siglo.

Deniro de los productos sin ningdn tipo de indusirializacion y los
semi-industrializados. encontrameos al grano de soya, v la madera ase-
mrads de cedro; asi como los palmitos en conserva, los cueros de vacu-
oo curtidos, puertas de madera, torta de girasol, pafiales absorbentes,
halos crudos de algodén, leche en polvo, etc

santa Cruz canalizd sus exportaciones hacra 34 paises, destaciando-
se los de la Comunidad Andina. que adquitieron el 49% del total ex
portado, convirtiéndose ésta, en la principal subregion de destino, con
153 millones de didlares.

El principal mercado es el Perd, va que se exportd, a noviembre, un
total de 79 millones de dolares. que refleja un 26 % del total. En segun-
do lugar se encuentra Colombia, al cual se exportd un total de 62 mi-
llones de dolares, cifra gue representa un 20 % del total.

El segundo Bloque mis importante es ¢l MERCOSUR. que tiene
una participacién del 32 % sobre el total y regisurd una cifra de apro-
amadamente 100 millones de dolares.

En esta subregion, la Argentina aparece como el principal pais de
destino de nuestras exportaciones, acumulando un monto de 44 millo-
nes de délares. Cabe destacar gue de esta cifra, 13 millones de dolares
s& constitluyen en exporiaciones en transito, con destino a mercados de
ultramar.

La tercer drea mis imporiante de destino de las exportaciones cru-
cenas es Norteamérica (Estados Unidos, México y Canadi). que cuen-
tan con una participacion del 7% del total. alrededor de 21 millones de
ddlares.

De otra parte, las importaciones del departamento de Santa Cruz al-
canzaron un monto de 738.6 millones de délares, cifra mayvoren 279.9
millones de délares a los registrados en igual periodo en 1997, lo gue
significa que las importaciones han experimentado un crecimiento del
6104 %,

Vemos que ha habido un incremento porcentual en las importacio-
nes de todos los bloques econdmicos, con excepeidn del de Oceania,
destacindose nuevamente a los paises del MERCOSUR y los del TLC
como los mas imporiantes exportadores a nuestro Departamento,

5. SECTOR FISCAL

Durante 1998, el déficit fiscal alcanzé un 3.9 % como porcentaje
del Producto Interno Bruto, esto es 0.6 puntos porcentuales por encima
del déficit registrado en 1997, Este incremento del déficit fiscal ha si-
do consecuencia. en gran medida, de la implementacion de la Reforma
de Pensiones,
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6. RESERVAS INTERNACIONALES
Las Reservas Internacionales Netas (RIN) que son las que reflejan
el grado de liquidez que tiene un pais ante cualguier caso de emergen-
cia, registraron, a diciembre de 1998, un total de 1056 millones de dé-
lares, esto es. 8.4 millones de ddlares menos que las registradas en
1997,

7. SISTEMA FINANCIERO
En esie acipite vamos a considerar el estado de la banca vy de la
Bolsa Boliviana de Valores. como partes integrantes del sistema finan-
ciero nacional.

7.1 Sistema Financiero de Bolivia

De acuerdo a informacion proporcionada por la Superintendencia
de Bancos. el sistema bancario reflejé. a diciembre de 1993, un creci-
miento tanto de las captaciones como de las colocaciones,

L.as captaciones a nivel nacional alcanzaron los 3.436.3 millones de
délares, habiéndose incrementado en 1.7 millones de dolares, con
respecto a 1997,

De otra parie, las colocaciones llegaron a los 4.029.3 millones de
dolares, expenimentando un crecimiento de 638.8 millones de délares.

Continuando con una tendencia gue se venia dando en anos ante-
riores, nuestro mercado financiero ha seguido creciendo, haciéndose
atractivo para los inversionistas extranjeros, debido a la credibilidad v
seguridad otorgada por los entes fiscalizadores, como la Superinten-
dencia de Bancos v el Banco Central de Bolivia, que han logrado con-
solidar el sistema financiero eén Bolivia. Prueba de ello, ha sido ¢l in-
greso de importantes bancos intermnacionales como el Citibank v el
Banco Central Hispano, gue estin modernizando la banca con la intro-
duccion de nuevas tecnologias.

Sin lugar a dudas, 1998 ha sido un afo imponante para la banca bo-
liviana ya que a noviembre, el sistema financiero ha crecido en su pa-
trimonio en 135.2 millones de délares, superior en un 41 % con respec-
toa 1997,

L.a solidez del sistema financiero se ha consolidado ain més, a par-
ur de la puesta en marcha de la Resolucion No 143, del Banco Central
de Bolivia, gque trata sobre la adecuacion patnimonial v ponderacion de
riesgos de sus aciivos.

Las tasas activas nominales promedio del sistema bancario para los
servicios y bienes en moneda extranjera (ME) han disminuido con res-
pecto a 1997, Sin embargo, la tasa activa promedio para el consumo
aumento de 19.31 a 20.27.

Las tasas pasivas nominales promedio del sistema bancario, tanto
en moneda nacional (MN) como en moneda extranjera { ME) disminu-
veron durante 1998,

7.2 Sistema Financiero de Santa Cruz

Las Captaciones a noviembre de 1993, alcanzaron en promedio el
nivel de 9459 millones de dolares. Los meses mis activos fueron oc-
tubre v noviembre.

De otra parte, las Colocaciones tuvieron un nivel promedio de
1.361.3 millones de délares. De igual manera, los meses de mavor co-
locacion fueron octubre v diciembre.

7.3 Mercado de Valores

Al referimos al mercado de valores en Bolivia, estamos hablando
de la Bolsa Boliviana de Valores gque funciona en nuestro pais, la cual
regisira el movimiento bursitl operado en la misma,

En este andlisis. nos referimos a las operaciones ¢ inscripciones de
la Bolsa Boliviana de Valores, durante el perfodo enero - noviembre de
1997/ enero - noviembre 1998,




Haciendo una comparacién entre los periodos enero-noviembre de
1998 con igual periodo de 1997, se puede observar que la Bolsa Boli-
viana de Valores ha tenido un crecimiento del 48.98% en las operacio-
nes de renta fija. En igual periodo las operaciones con acciones se in-
crementaron en un 87.91%.

Los titulos inscritos de renta fija durante enero-noviembre de 1997
fucron de un total de 1.078.6 millones de ddélares, mientras que ¢n el
mismo periodo de 1998, el total de instrumentos de renta fija inscritos
fue 2.008.5 millones de délares. Estas cifras nos indican que ha habi-
do un crecimiento de 17.55% en los instrumentos de renta fija.

Durante el mismo periodo de tiempo las inscripciones en acciones
en 1997 llegaron a 43.3 millones de dolares. mientras que en 1998, ¢s-
ta aumentd a 118 millones de délares, con lo que crecieron porcentual-
mente én un 172,5%., Este aumento se debid al ingreso de dos empre-
sas capitalizadas importantes del sector energia.

Desde su creacidn en 1989, la Bolsa Boliviana de Valores ha gene-
rado un movimiento bursitil que ha crecido significativamente en alre-
dedor de los 12,000 millones de délares, cifra no significante, en rela-
cién a las transacciones que s¢ manejan en los mercados bursatiles de
los paises vecinos, pero importantes para nuestro mercado.

Se espera que para los proximos afios este valor, se incremente no-
tablemente con ¢l ingreso de acciones provenientes de las empresas
privadas v capitalizadas que se encuentran en proceso de mscripeion.

8. CONCLUSIONES
RESUMEN DE ALGUNOS INDICADORES

INDICADOR 1997 1998
Crecimiento % 4.2 4.7

Inflacidn % 6.73
Devaluacion % 347 5.21
Tipo de Cambio 537 5.65

549.012
513.600
1.362.612
1.272.09

526.900
1.413.300
1.940.200

1.282..96

Inversion Puablicatmiles de Sus)
Inversion Privada (miles de Sus)
Inversion Total (miles de Sus)
Exportaciones {millones de $us)
Imporiaciones (millones de $us) 1.909.36 2.386.79
Saldo Comerciali Millones de Sus) (637.27) (1.103.82)
Déficit Fiscal % del PIB 3.3 39
Reservas Internacionales Netas 1064.4 1056.0
(millones de Sus.)

Elaboracion: FE.P5S.C.

A la luz de los principales indicadores macroecondmicos presenta-
dos en este informe, s¢ puede observar, que la economia boliviana tran-
sité durante 1998, por uno de sus mejores periodos econdmicos. EI 4.7
% de crecimiento del PIB nacional, ha representado un aceleramiento
del crecimiento de la economia de nuestro pais, que nos ofrece pers-
pectivas halagiienas en razon del impornante camulo de inversiones
que se estin dando en el sector petrolero ¥ por el inminente inicio de
venta de gas al Brasil. Adicionalmente, se prevé para 1999, la conti-
nuacion de las inversiones comprometidas por las empresas capitaliza-
das, lo gue en su conjunto redondean un flujo de inversiones v de in
gresos para ¢l Estado boliviano que permiten esperar valores de creci-
miento del orden del 5 % para el afio que se inici, esto siempre ¥ cuan-
do ¢l gobierno nacional adopte politicas orientadas a minimizar el im-
pacto de la crisis asidtica v brasilena.

Otro elemento importante de destacar, referido al mismo tema, es
el hecho de que el crecimiento alcanzado por nuestro pais durante el

ano pasado, ha sido ampliamente superior al crecimiento medio de los
paises latinomericanos que estuvo en el orden de un 2.5 % y que pa-
ra 1999 se estima que disminuird a un 2.3 %.

Un dltimo elemento a considerar ha sido el hecho de que el creci-
miento de nuestra economia  s¢ dio en ¢l marco de una luerle crisis
econdomico-financiera iniciada en el sudeste asiitico y que twvo serias
repercusiones en los paises de nuestra regidn.

En lo concerniente a los indicadores referidos a la inflacidn y deva-
luacidn, los niveles alcanzados durante 1998, también fueron buenos
comparativamente con los de los paises de la regidn, con el agregado
de gue el rezago cambiario existente en el pasado, se logrd revertir en
los dltimos meses, favoreciendo al sector exportador.

En lo que hace a las inversiones. el sector privado volvid a superar
ampliamente al sector piblico, aspecto éste, que puede interpretirselo
tavorablemente, pues expresa un mensaje de confianza y credibilidad
hacia los inversionistas nacionales y extranjeros. Sin embargo, aun
existen restricciones que frenan y limitan las inversiones, a las cuales
el gobiermno debe encarar aplicando politicas de atraceidn a la inversidn
privada.

Como contrapartida. llama a la preocupacion el hecho de que la in-
version pliblica siga disminuyendo afio a afio, restringiéndose cada vezs
mds la inversion de apovo a los sectores productivos, fundamental-
mente en lo concerniente a la infraestructura vial, aspecto que agrava
las posibilidades del sector privado de alcanzar mejores niveles de
competitividad.

En lo que hace a las exportaciones de productos no tradicionales,
lamentablemente 1998, no fue un buen ano, pues factores externos a lu
propia actividad atentaron fuertemente contra su buen desempeiio. Es-
te fue el caso de los efectos del fendmeno de nifio, ademiis de la sensi-
ble caida del precio de la soya en los mercados internacionales. como
consecuencia de la crisis econdémico financicra de los paises asidticos,
lo que ocasiond finalmente una disminucion de aproximadamente un
14% de las exportaciones de los productos no tradicionales.

En lo que hace a las importaciones, tanto de bienes de capital como
las de consumo, en 1998 crecieron en més de 450 millones dilares, au-
mentando el déficit comercial a més de 1.100 millones de délares has-
ta diciembre. Sin embargo. el aspecto positivo de estas cifras es que la
mayor parte de las importaciones estuvieron consignadas al rubro de
bienes de capital lo que representa un potenciamiento de los sectores
productivos,

Subyacenie a esta situacion, estd la realidad por la que atraviesa el
sector agropecuario nacional gue. es el dnico sector que ha expenmen-
tado un crecimiento negativo del orden de un 3 %, lo que nos muestra
las seras dificultades que esta atravesando, como consecuencia de la
suma de una serie de factores tanto INlemos coma extemaos. gue podr-
an tender a empeorarse durante 1999, de no aplicarse urgenics medidas
de emergencia para alivianar esa situacion. En definitiva 1998, ha sido
un aio bastante favorable en cuanto a indicadores macroeconomicos,
pero a su vez dificil para algunos sectores. en particular para el sector
AETOPoCUArio,

De no mediar mayores imponderables, 1999 deberia ser un afio de
similares caracteristicas ¢ incluso con un crecimiento supenor. con la
excepeion ya apuntada del sector agropecuanc gue podria continuas
sufriendo los efectos de la crisis asiitica sumado a la cnisis brasilera
que s¢ ha desencadenado en las postrimerias de 1998, De alli la urgen-
cia de gue las amoridades gubemamentales adoplen medidas onenta-
das a salvaguardar a este importante sector de la economia regional
nacional

Fuente : Federcion de
Empresarios Privados
de Santa Cruz
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buen corte, volumen y color, sino que tam-

bién tiene como meta resaltar la forma de la
femineidad, asi como la busqueda del estilo de cada
mujer. Eso si, le aconsejamos que su cabello luzca lo
mas natural posible.

Esta innovadora técnica no sélo enfatiza un

“Ahora se lleva el cabello de una forma muy natu-
ral y los monos son también mas sencillos, menos
elaborados”.

COMO PEINARSE?

* Antes de decidirse por un peinado, analice su per-
sonalidad y estilo de vida, entonces, con eso en men-
te, escoja el que mas le guste.

" El corte es vital. De éste depende que el peinado
“caiga” en su sitio.

TU PELO VA CON TU PERSONALIDAD
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A LA ALTURA DE LA

1105007

En estos tiempos la tendencia general es definir
muy marcadamente los estilos y creaciones que
acompanan cada nueva temporada. Pero cuando el
profesional tiene a su disposicién los medios adecua-
dos, la capacidad necesaria y la formacion apropiada,
los conceptos a desarrollar han de ser muy variados y
el objetivo debe ser lograr un estilo personalizado pa-
ra cada cliente.

MUJER ACTUAL

Personalidad: La mujer actual, aunque no lo sea en
edad, se siente joven y tiene la proporcion, el estilo y
la vitalidad que le permiten actuar como tal. Busca
constantemente la diferenciacion, le fascina la nove-
dad, pues para ella la imagen es fundamental, Debe-
mos estudiar su estilo y optar por soluciones de im-
pacto, teniendo en cuenta que para esta mujer no
existe otro limite que el de renunciar a su atractivo.

MEDIDAS DEL CABELLO
Se puede permitir diferentes opciones

CORTOS: Seran contrastados, singulares y muy
definidos, buscando siempre la diferenciacién perso-
nal que singulariza cada caso. Por supuesto habra
que tener siempre en cuenta la morfologia y caracte-
risticas de constitucion de cada persona, asi como la
implementacién y calidad del cabello.

-



MEDIAS MELENAS

Aqui todo sirve aungue tenien-
do siempre en cuenta los condicio-
nantes que ofrece cada persona.
En cualquier caso habra que jugar
fuerte con la zona frontal, con las
zonas de pomulos.

PEINADOS

* Cuando vaya a hacerse un
mono el clasico chignon, deje caer
el cabello naturalmente hacia el
marco de su rostro. Hagalo de tal
manera que tenga movimiento vy
no se vea como un “casco”.

* Al terminar de peinarse, use
poca laca para que su pelo no luz-
ca “"empegotado”.

* Mantenga su pelo saludable,
lavandoselo frecuentemente con
productos formulados para su tipo.

* Los rolos son excelentes para
darle al cabello un movimiento na-
tural, jfabuloso!

* Si un pelito se “le sale de su
lugar” mientras esta en la fiesta,
ino lo toque!. De todas maneras,
lleve unos ganchitos para utilizar-
los jsdlo en caso de emergencial

UN TOQUE SOFISTICADO

"Hace algunos anos los peina-
dos eran tiesos y la mujer lucia co-
mo una estatua. Sin embargo aho-
ra tanto en Europa como en Ame-
rica, hay una tendencia a estilizar
el cabello con movimientos suma-
mente naturales’.

También hay otros “consejitos”
generales:

* Si la forma de su cara es re-
‘wonda, elija un corte que la enmar-
‘Que y evite echar sus cabellos ha-
ia atras.

* A las caras en forma ovaladas
les gquedan bien todo tipo de pei-
nados. Asi es gque si usted tiene
esta ventaja, jsaquele partido!.

* Los peinados que dan altura
son los que favorecen mas a los
rostros que tienen forma cuadra-
da. La idea es que al arreglarse, le
dé un aspecto mas “redondo” y
que afine los pomulos.

* Al contrario de la forma ante-
rior, a la cara en forma alargada se

le debe dar jvolumen!. Ademas,
puede llevar el pelo largo, suelto, 0
arreglado con los accesorios de ul-
tima moda.

* El efecto de una “burbuja” es
lo que mejor se les ve a las caras
en forma de triangulo.

Si tiene el cabello corto, utili-
ce rolos para cambiarle el look in-
formal a uno mas “vestido".

Puede sacar un mechdn de su
cabello y colocarlo suavemente en
el marco de su rostro, y se vera,
iromantical.
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Mimi de Gasser

“La mujer teng valores extraordinanos.
Como no apayar a un sector de personas lu-
hadoras gue silepciosamente mueven gran

parte de la economia del pais? La mujer ac-
{1 1':[[IL‘I!l!|..‘ o {.'lll..’!'ll.-'l. |.:1 n 1:| ;!|K'r‘.'u de las insti-

Pero quiero du._i_n Iu.~. qoe qi-.hcn perseverar pur-
Jue el nuevo siglo trae cambios trascendenta-
les en favor del sector femenino”. Asi se ex-
presa una de las defensoras fervientes de la
mujer boliviana. una dama multifacética, que
lleva mis de 30 anos trabajando en favor de la
mujer desde el Comité Civico, instituciones de
Voluntanado y hoy al frente de la Fundacidn
para el Desarrollo de la Mujer (FUNBO-
DEM).

Mimi De Gasser ha incursionado en diver-
sos campos ¢n la bisqueda de mejores dias
para la muojer. Estuvo en las luchas departa-
mentales desde el Comité Civieo Femenino, el
coal presidié en dos oportanidades, 1972,
1986. 5i la pudié¢ramos describir con cuatro
palabras dirfamos que Mimi es una dama di-
mémica, trabajadora, carismética ¥ muy soli-
daria. Esto lo ha demaostrado a través del testi-
monio de vida que profesa. En todas las insti-
tuciones que presidio impuso su sello de cam-
bios muy favorables para la poblacion humil-
de vy desprotegida. Esto se vio por su paso en
la Cruz Roja. en Voluntariado Materno Infan-
til, en la Federacion de Instituciones Femeni-
nas y hoy cspecialmente como presidenta de

FUNBODEM,

OGENTE DE AMERICA

El nuevo si

EMPRESARIA

Mimi también es una madre carifiosa de
sus 2 hijos, Carlos e Ingrid. Ella ha tenido la
sabiduria para saber manejar su hogar, apoyar
a sus hijos en el campo empresanal. Se encar-
ga de coordinar el personal que son 450 em-
pleados de la Cadena de Supenmercados Extra
de Santa Cruz que dirige su hijo. “Es un traba-
jo de mucha responsabilidad porque 108 super-
mercados no tienen descanso, se trabaja 24
horas toda la semana inclusive feriados. Pero
lo realizo muy feliz porque estoy apovando a

toda lo pmith-u que vienen h
jeres en favor del pais mdﬁmp
social y econémico,

Bolivia lideriza las microf

mundial. La rqarumm de
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Imente esta institucion tiene como

la creacion de diferentes Ferias Ar-
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brindd-en Banco Nacional para la construc-
cion de sus oficinas. “Estamos muy satisfe-
chas de lograr este objetivo v tener nuestira se-
de propia”. indica.

Mimi y sus colaboradoras también estin
orgullosas de gque Bolivia fuera sede del Sem-
nario Taller sobre Microfinanzas que se im-
partit a afiladas de América Latina, Brasil,
Colombia. Argentina, Chile y Uruguay. “Me
siento humildemente orgullosa porque FUN-
BODEM ha respondido, demostramos ser
inas dignas anfitrionas v organizadoras de un
evento internacional”™, concluye diciendo esta
multifacética mujer.

Mimi rodeada de sus hijos, Carlosy Maria
Fugenia Gasser, sus nmictas Andrea,
sus hijos politicos

Ingrid y .Fm'u Iri

Nataliay Maria Ingrid

Desde Gente de América ¥ a nombre de 1
das las mujeres de Bolivia le manifestamos
nuestro agradecimiento por la loable labor que
viene realizando desde diversos campos en fa-
vor del sector femenino. Que Dios 1o bendigs
¥ le dé larpa vida para que siga siends y luz 3
ejemplo de trabajo v entrega en favor
humildes v desprotegidos.

rﬂ Mimi aprovecho momentag,
‘ de :sfn.rrmu{'umpmrr dir ati
[ S efante e Kenia-
lﬁ!&n enfa reunion global
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s Retinopatia
diabetica
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el punto de mayor sensibilidad vy agudeza vi- cidencia de dano en la retina & retinoputia dia-
r"‘*‘"“f"‘ ha s _ ~ swal es i gue nos permite ver detalles mins- h.:'ticu s¢ relaciona mids con la duracion de la
i e :"_‘_“cﬂlm. como ketras. mimeros. etc. diabetes que con cualguier otro factor. Entre
T = los diabéticos diagnosticados antes de los 30
dos:  RETINOPATIA DIABETICA afios de edad. la mitad (50%) presentari reti-
uwﬂ disbética es una complica- nopatia diabética pasados 10 afios v el 90%
- ciom de la diabetes caracterizada por un dete- pasados los 30 afios.
l'&wdehsvm sanguineos que Imigan o nu-
tren la reting. con la consiguiente alteracion de TPO DE RETINOPATIA
la microcirculacion de dicha zona (retina) que - La retinopatia de fondo ¢s una fase ini-
afecta las arteriolas precapifares. los capilares  cial de la retinopatia diabética.
v los vénulos de la retina. Estos vasos sangui- En ésta etapa, los vasos sanguineos miis

mevs dehilitudos dejan escapar liquido o san- pequenos dentro de la retina sufren dafios v
gre dafiundo los tejidos de la retina. 1o que se presentan escapes de sangre o de liguido, dan-
w &n H’I!lﬁl'l ‘borrosa y/o deformidad de do la formacion de depisitos de éstos conoci-

s imidgenes. dos como exudados, lo gue provoca inflama-
~ El nigsgo de ceguera en los diabéticos es cidn de la retina.
23 veces mayor que en los no diabéticos; lain- - Edema macular, es cuando el liguido
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exudado va y se deposita en la Miiculiy, en es-
te caso la lectura y los trabajos visuales de de-
talle se vuelven dificiles.

La retinopatia proliferativa, constituye
la mds grave enfermedad de la retina relacio-
nada con la diabetes; ¢s cuande hay un creci-
miento de nuevos vasos sanguineos en la su-
perficie de la retina, llamada neovasculariza-
cién. Son vasos sanguineos de paredes mis
debiles y susceptibles de romperse ¥ Langmr.
Se ven afectados hasta un 20% de los diabéti-
LA,

En la diabetes juvenil aparece mucho
antes v después de los 30 anos de edad su in-
cidencia es de alrededor del 60%. Puedeoca-
sionar una pérdida severa de la vista. incluso
llegar a la cegueri.

- El desprendimiento de retina, s una cau-
sa severa de pérdida de la viste. En los diabé-
ticos se presenta porque los vasos
anormales posiblitan el desarrollo fibroso. QH
puede estirar vfo retraer la retina, desprens
di¢ndola del fondo del ojo. :

SINTOMAS _

Generalmente el diabético no detecta nin-
giin sintoma en la visién hasta que Ia retinopa-
tia diabética ha alcanzado una gravedad con-
siderable. Unos de los sintomas mids Mamati-
vos es la disminucion en la agudeza visual, al
paciente l¢ llama la etencidn que a pesar de
haberse medido lentes al poco tiempo que ya
no le sirven y necesita medirse de nuevo.

Cuando se afecta la mdcula. la vision se
vuelve gradualmente borrosa. Cuando hay
una hemorragia vitrea (dentro del ojo), la vi-
siGn se toma borrosa, con manchas v puede
perderse totalmente,

Aungque, generalmente, no se acompada de
dolor, la retinopatia proliferativa es una forma
severa de dicha enfermedad y requicre de
atencidn médica de inmediato. El ambarazo ¥
la presion arterial elevada poeden agravar di-
cha enfermedad.

La mejor proteccion contra la retinopatia
diabética es someterse 3 un éxamen oftalmo-
logico peridgdico, al menos una vez al aiio, con
un estudio directo de fondo de ojo ¥ luego con
un estudio fotogrifico contrastado Hamido
Angiofluoresceinografia (A FG.)

TRATAMIENTO

Se considera mucho la edad, tipo de vida,
los antecedentes patoldgicos del paciente y el
grado de lesion en la retina. Para detener el
avance de las lesiones ocasionadas y mejorir
en lo posible la calidad de la vista se debe re-
currir a la Fococoagulacion con Laser que re-
duce la formacion de vasos sanguineos anor-
males v ayudan a sujetar la retina sobre ¢l fon-
do del ojo, evitando asi el riesgo de un des-
prendimiento de retina.

e e
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Un crucero p

Robin Peredo

esde la llegada de Coldn v los

conguistadores  europeos @

Amenica, el Mar Caribe ha
eprcade fascinacion. no so6lo por la in-
comparable belleza de sus playas de are-
mas blancas. cristalinas aguas, agradable
chma vy exhuberante vegetacidn, sino
mmbicn por su variada v rica cultura.

El Canibe es sin lugar a dudas uno de
los lugares mas hermosos de nuestro pla-
neta, v actualmente es explotado turistica-
menite a gran escala. Nada mds reconfor-
lanie que pasar algunos dias en sus pinto-
rescos pueblos v sobre todo disfrutar de
sus mcomparables playas.

Un grupo de agentes de viajes, de la
mayorista de wrismo Viajes Espacial v de
American Airlines. realizaron un viaje de
familiarizacién en el barco Majestad de
los mares, que partic-de Miami v los llevé
i Labadee (Haiti), Gran Caimiin (Islas
Virgenes Britdnicas) v Corzumel (Méxi-
e, quicnes disfrutaron a lo grande la be-
lleza del caribe.

El buen viaje se inicié a bordo del
avion de American Airlines, en donde 1o-
do es especial ¥ cuya buena atencion hace
que las casi siete horas gue unen a Miami
con Santa Cruz, pasen placida y rapida-
mente.

Alojarse en el hotel Fomtanbleau. el
mejor de Miami, fue oo gran deleite,

Viajar en el barco Majestad de los ma-
res de la linea de cruceros Roval Caribbe-
an, cuyo representante en Bolivia es Via-
jes Espacial, fue algo inolvidable. Lo es-
pecial no s6lo estuvo en todas sus atrac-
ciones, que incluven dos restaurantes de
lujo, dos piscinas con sus respectivos ba-
res, discoteca, casino, dentro de especti-
culos, biblioteca, tiendas comerciales, spa
completo y drea de recreacion para los ni-
fos, entre olros,

66 GENTE DE AMERICA

or el paradisiaco

El barce Majestad de los mares en el puerto de Cozumel (México), luevo de defar a los pasajeros
en esta paradisidca isla. Este barco, construido en 1.992 forma parte de la flora de la Roval Ca-
ribbean, que navegan por el Caribe. Tiene 300 metros de fargo v 35 de ancho, con 15 pisos v 80
mil toneladas de peso, tiene capacidad para albergar a 2.300 pasajeros con 800 tripulantes,

Gran Caiman, una de
fax Islas Virgenes Briti-
nicas, es considerada
coma un paraiso fiscal,
en cuves bancos los
grandes miflonarios de
tode el munde depositan
sies fortunays, También es
_f'émm.s‘u Por Sus contar
CON ENormes foverias
gue estan liberadas de
impiestos. Pero sobre
toddo, este pegueiia colo-
NI fene .“'E'FJ'FHF_‘\.{I_\' JI'JJIH'-
vas blancas, bafadas
por cristelings aguas 1-
bias, Es considerada
por la revista National
Creographic, como una
de las plavas mds her-
masas del planera.




 Uno de los lugares que piso Colon cuando descubric América fue la Censiderado como el mejor hatel de Miami, ¢l Hilton Fontemblean,
isla de Labadee, en Haiti. Sus hermosas plavas atvaen a turistas de acogich a la delegacicn boliviana, brindando su esmerado servicio a
tode el mundo, lo cual es complementado por la amabilidad de su estos visitantes gue guedaron maravillados con woda la belleza que
gente. tiene este importante cenmro horelero

|

| La delegacion baliviane estive imteerada par Rodolfo v Grerzel Brozovich de
Viaies Espacial, Ingrid Arcienaga e Sewd Touwrs, Mitsukeo Hatta de Caitoto La tercera noche de naveeacion en ¢l barco Majestad de los Mares
ferirs, Cristing Castede de Chirtguono Tonrs, Ximenn Visgoes de Movima ler cena fue en homenaje a Estados Unides, por lo que toda la comi-

. Viarfa del Carimner I J videnlnic 1! i FRE b o y 1 - . -
Touwers, Marfa del Carnnen Justiniano de Andalucin Tours, Verdnica Ferndnede deat fue al extife americana, Parte de la (fl.'l"t'.'..'dl idn en el resiairante
de Carcare Tours, Neldo Anes de Habatur, Samuel Pontoja, Sandrg Resnit- ) : ol
3 » 3 ! . e ERPETONAe gue S Strvid dici cend
Kevesky de American Airlines, Pamela Nova de Viajes F spaciel, Carlos Rio

| e 1’;”.{..1'.-;.'.,1_-.-.11 ir Tawirs, Bofin Peredo del dicavio BT Deber v fox meviox Neotha

fie Zapara v Luixy Fernancdo Velases,

=
Bobin Peredo junio a las funcionarias de Viajes Espacial, Pamela Para la cena de gala que ofrecio ¢l capirdn del barco, todos luciernm
Nova v Greizel Brazovich, en las plavas de Gran Caimen elegantes v posaron en las escaleras gue los Hevaba al restanrdnie
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CICATRIZ

HIPERTROFICA

oda herida significa que va a tener una cicatriz. Cuando se realiza un

corte ya sea por un accidente o una operacion quinirgica tenemos aqui

la destruecion o la iterrupcidn de la continuidad de las fibras que for-
man la camada superficial y profunda de la piel, pues es aquf donde se realiza el
proceso de cicatrizacion donde intervienen varios factores de cicatrizacion uno de
los cuiles es la presencia de fibroblastos. Si hay mucha presencia de éstas nos dan
una cicatriz hiperiréfica o queloides. Otros factores como color de piel, los ras-
gos y zonas del cuerpo juegan un papel importante en la cicatrizacion.

Dr.
Luis Burgos
Mercado

Las dreas que forman generalmente mala cicatrizacion:
— Region Esternal
- Region Deltoiden

Cuando se considera que hay una mala cicatriz:

A) Cuando la cicatriz se presenta de un color rosado oscuro.
B) Hay picazon.

C) Hay endurecimiento.

D} Sobrepasa en altura el nivel normal de la piel.

CICATRIZ QUELOIDES: Cuando el endurecimiento es exagerado y hay
una exagerada elevacion que sobrepasa la piel normal v continua creciendo sin 1i-
mites.

JOUE HACER PARA TENER UNA BUENA CICATRIZ?
a) Buena limpieza de la herida.

b) Buen afrontamiento de los planos de la piel.

¢) suturas con hilos adecuados.

d) Curacidn adecuada y permanente.

e} Control permanente.

f) Utilizacidn de material comprensivo,

En el post-operatorio podemos utilizar crema con Corticoide e Hidratantes, Es-
ta Gltima la debemos utilizar en caso que tengamos una cicatriz hipertrofica.

QUELOIDES: Aqui comenzamos a usar infiltraciones a bases de corticoide
(triamcinolona) el ndmero de estos depende de la respuesta que tengamos.

Se puede realizar cirugia para retirar ¢l exceso de tejidos que tengamos v po-
damos usar en el mismo momento, radiaciones de rayos Roenger o (radio terapia)
gue por lo general da buen resultado. También se utiliza la Betaterapia con buenos
resultados.

También usamos las curaciones con ldminas siliconades con la finalidad de
causar una presicion selectiva sobre el drea, y por iltimo lo méds moderno es la uti-
lizacion de Rayos Laser de ERBIO o CO2. Estos actiian produciendo una deshi-
') dratacion celular, directamente en el centro del problema dando resultados exce-

lentes.

Esta técnica es muy nueva en nuestro medio se estd comenzando a usar estos
. tratamientos.
- Toda cirugia deja su marca, por ¢so es bueno que el pacienie sepa que tendrd
una cicatriz después de su procesamiento.

DR. LUIS BURGOS MERCADO

CIRUJANO PLASTICO
TELF: 34-9577




Tecnologia del color
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Galardon: "Mejor Revista de Bolivia™
Otorgado por la Camara Junior Internacional
Galardon: "Calidad y Contenido™
Otorgado por American Airlines y Omvesa, en Espania.

Galardon: "Maiores & Melhores do Brasil™
Otorgado por GSC Eventos Especiales a la "Mejor Revista Mercosur”
Gran Gala Catarinense
Otorgado por Moacir Bevenuti, Premio a la calidad
Magnifico ‘96
Otorgado por la Periodista Zildetti Monttiel, Sao Paolo
“Acuarela ‘97", con el trofeo Tavares de Miranda
Otorgado por |a Federacion Brasilera de Asociaciones de Columnistas Sociales
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Jorge Von Bergen

“LA CAMARA DEBE SER
COMO EL CORAZON,
REGISTRAR LO MEJOR DE LA VIDA”

“El que puede trabajar en su hobby debe con
siderarse ¢l hombre mds feliz”, dice Jorge Von
Bergen, un destacado empresario que después de

finalizar su carrera profesional como Ingeniero

mecinico siguid los instintos de su corazon,
perfecciondindose en el arte de la fotogra-
tia. el hobby de toda su vida.
Jorge proviene de una familia muy
trabajadora v solidaria. De padre ale-
midn vy madre boliviana recibio una

formacion ¢

influencia adecuada para luchar por sus suefios ¥
convertirse en un hombre de bien en beneficio de
la comunidad, Tiene 5 hermanos y goza de la di-
cha que le ofrecen sus tres hijos. Al finalizar sus
estudios en el campo de la Ingenieria mecinica.
ingreso o una escuela de fotografia en Berlin, Ale-
mania, Alli obtuve su titulo como fotdgrafo profe-
sional ¥ comenzdé a hacer su fuente de rabajo, de
aquello que era su diversion,

El arte de fijar en una placa impresionable a la
luz las imdgenes oblenidas con avuda de una ci-
mara, marcod en él las caracteristicas de su

personalidad. Es amante de la naturaleza
¥ consciente que la felicidad de una
persona se consolida con
aquellos momentos de su vi-
da que quedan grabados en
su corazon, Jorge disfruota
de las maravillas que nos
regald el Divino Creador y
se siente realizado resca-
tindolas con su cimara.
Entre otros de sus
hobby estd la aviacidn v la
navegacion que se comple-
mentan con la forograffa,
Rescatar paisajes a través”
de la aerofotografia o bucear
en ¢l fondo de las aguas toman-
do las maravillas de ese hermo-
so mundo. son los momentos
mis impresionables de so
vida.

SE TRASLADO A
BOLIVIA

Después de vivir largos
anos en Alemania, se trasla-
da a este pais. Llegd a Bolivia 3
encontré un termtorio que lo cobijé emocional ¢
mtelectualmente. Reside en Santa Croz desde ha-
¢e 6 anos. Como toda persona visionaria v opli-
mista vio la necesidad de crear una industria pa-
pelera para otorgar al empresario nacional la
oportunidad de industrializar la materia prima
Hoy. gracias a su perseverancia, esfuerzo v de-



dicacion ha logrado su gran meta, tener gran-
des industrias que aportan al desarrollo del pa-
is.

Su industria La Papelera fabrica una serie
de productos, tales como bolsas de cemento,
plisticos para envases de embotelladoras v ar-
ticulos utilizados en grandes fdbricas v el ho-
gar, carton gris para los productores de diver-
505 productos, envases para hamburgueserias,
entre otros,

Asi también cuenta con una empresa MA-
DEPA donde fabrica cuadernos y una serie de
clementos procedentes de la papeleria. En es-
1 rubro tiene el registro de dos marcas sobre-
salientes por su calidad, TOP y LIDER.

Estas empresas se caracterizan por la exce-
lente calidad de su materia prima, procedente
de diferentes lugares del mundo, su tecnologia
de punta v ese espiritu progresista de su pro-
pietario que dia a dia incursiona en nuevos y
ambiciosos provectos.

Actualmente estd realizando grandes in-
* versiones en tecnologia de punta para nuevos

mercados. “Pretendemos cubrir mercados co-
mo el de MeDonald, Burger King. en la fabri-
cacion de sus cajas. envases de presentacion.
Queremos seguir empujando ¢l carro v ofor-
zarle a los empresarios ese respaldo que esta-
mos seguros disminuird sus costos de produc-
cidn al no imporiar sus envases”,

Jorge Von Bergen también es propietario
de un completo estudio de fotografia.

Esta empresa produce almanaques, afi-
ches. entre otros trabajos artisticos. Cuenta
con una amplia infraestructura y espacio para
realizar un trabajo altamente profesional. Con

F.mc:nnlc:gl‘a de punta. tiene equipos para elabo-
war trabajos de fotografia acudtica. “En este
campo vivi una experiencia muy hermosa bu-
<eando en el Lago Titicaca. Encontramos pic-
245 valiosas de oro, piedras huecas con un in-
menso valor cultural. Todo lo entregamos a un

museo de La Paz y fue una linda satisfaccidn
personal v profesional. Otra anéedota la vivi
en el Caribe. cuando buceando encontré una
bicicleta en el fondo del mar. Mi hija que es-
taba conmigo me tomd una fotografia mane-
Jjando la bicicleta, fue una anécdota muy boni-
ta”, sostienc.

Junto a Miguel Chavez, Jorge trabajé en la
parie creativa de la realizacion de los almana-
ques de Monopol, con la afamada modelo
Carla Morén.

Jorge afirma que €l crevo en la idea de Mi-
guel Chavez y apoyd esta iniciativa por lo ar-
tistico que seria el almanaque. “Estos trabajos
artisticos estin teniendo mayor aceptacion en
paises como en Bolivia porque estamos avan-
zando en los diferentes dmbitos. Las obras de
artes, las revistas, estin ocupando mayor es-
pacio. Estoy muy agradecido con todas las
personas gue nos apoyaron, especialmente
con la modelo Carla Mordn que es muy linda
por dentro v por fuera”, expresa.

Las empresas de Jorge Von Bergen cuen-

tan con sus propias oficinas en La Paz, Ororo,
Cochabamba, Tarija, Sucre y Santa Cruz. Tie-
ne la satisfaccion de gue la gran mayoria de
los productos gue exporta Bolivia, salen en
cajas ¥y envases fabricados por su industria.
Ademis estdn disfrutando de la experiencia de
exportar bolsas de cemento y plisticos a otros
paises.

GANO PREMIO EN ARTES
PLASTICAS

Recientemente gand el primer concurso de
Santa Cruz sobre Artes Pldsticas. otorgado por
la Camara de Industria y Comercio, presen-
tando un afiche, un almanague v una caja pa-
ra vino. “Ganamos el primer premio en los
tres productos. El afiche fue realizado con una
fotografia de un gran profesional como es
Hermes Justiniano”, indica.

TIENE FE EN BOLIVIA

Jorge nos comenta gue se considera un
empresario con mucha fe en el progreso de
Bolivia. *Y a pesar de los efectos negativos
que actualmente estd recibiendo la economin
boliviana por la crisis que estén viviendo los
paises asidticos ¥y nuestro vecino, Brasil, po-
dremos superarlos y continuar creciendo”, di-
ce al agregar que su objetivo es maniencrse
como la industria lider del pais.

Considers gue los cambios que csti vi-
viendo Bolivia son muy positivos y necesita-
mos tiempo para ver los resuliados. “El pais
estd evolucionando ¥ s¢ estd avanzando con
pasos pequenios Pero seguros’.

Finalmenie agradece a sus amigos v clien-
tes quienes confiaron y tuvieron fe en él des-
de sus inicios como empresario. “Quicro ex-
presaries mi sincero agradecimicnto vy ratifi-
carles mis fervientes descos de superacion en
favar del progreso de las empresas ¢ indus-
trias bolivianas™, concluve diciendo,
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Grilles deTPaM :
ladi de Carloss - .
MdFeeto Qiievedo A.
director de Ventas y
Comercio Exterior
de Ismar.
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